
证券代码：300115 证券简称：长盈精密

深圳市长盈精密技术股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-02

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □一对一沟通

□其他

参与单位名称

及人员姓名

广发基金：张毅 王丽媛 李雅哲 杜威

融通基金：任涛

博时基金：程沅

安信基金：珏娜

和沣资产：李进

如是基金：肖肖

国泰海通：肖群稀

时间 2025.09.23 16:00-17:00

地点 公司会议室

上市公司

接待人员

董事长：陈奇星

董事会秘书：胡宇龙

投资者关系活动

主要内容介绍

首先，公司董事会秘书胡宇龙先生对公司基本情况及 2025 年上半

年度业绩情况进行了介绍。

公司的主营业务为是消费类电子及新能源行业精密零组件制造，

粗略划分消费类电子业务约占总营收 7成，新能源约占 3 成。2025 年

上半年实现营收 86.40 亿元，扣非净利润 2.88 亿元，分别同比增长

12.33%和 32.18%。其中，消费类电子业务平稳增长，实现营收 53.04

亿元；新能源业务依然保持较快增速，实现营收 29.39 亿元，较去年

同期增长 37.09%。

在两大主营业务之外，上半年公司还加快了人形机器人精密零组



件相关产能的建设，同时在 AI算力业务方向也进行了布局。2025年上

半年海外人形机器人零件实现收入超过 3,500万元，而 2024年全年仅

为 1,011万元。公司开发的应用于服务器、工作站内部高速背板连接器

产品已给国内头部客户送样验证；收购了深圳市威线科电子有限公司

51%的股权，丰富了高速铜连接模组产品线，为海外连接器头部客户及

AI服务器客户提供产品。

目前公司已形成消费电子和新能源双支柱+人工智能的发展格局。

问答环节：

1、上半年归母净利润较去年同期有所下滑，具体是什么原因？

回复：2024 年一季度我们处置了一个子公司一部分的股权，产生了非

经常性收益约 1.8 亿元，相关情况去年一季度也都有公告。大家看公

司今年的业绩情况时，扣非净利润更能反映公司的经营情况。今年上

半年扣非净利润较去年同期增长超过 30%，公司的盈利能力还是在进一

步恢复的。

2、上半年公司研发费用增长比较快，是什么原因？

回复：主要是消费类电子的大客户有个比较重要的项目预计在今年四

季度开始进入量产，上半年需要为这个项目做量产准备。另外，AI 眼

镜类的产品市场需求增长较快，公司也拓展了应用在此类终端上的产

品种类，上半年除了供应结构件外，还为北美 AI 眼镜客户提供电池钢

壳、塑胶橡胶类产品。

3、公司在海外有生产基地吗？

回复：目前在越南、墨西哥有生产基地。越南有接近 800 亩土地，一

期的工厂已经在去年成功投产，已经形成了一定的规模产能。墨西哥

的第一工厂已经在 2022 年投产，第二工厂将于今年四季度投产。欧洲

匈牙利工厂也在筹建。

另外，国内在深圳松岗燕罗的长盈精密机器人智能制造产业园预计于

今年四季度投入使用，其中有约 6 万平米厂房用于人形机器人相关产

品的生产。



4、公司的人形机器人业务近期关注度很高，这块业务目前进展如何？

回复：公司比较早布局这块业务，最早对接的海外品牌，所以目前出

后比较多的也是海外品牌。今年上半年两个海外品牌贡献营收 3500 万

人民币。今年年初到 8 月底，公司累计交付了人形机器人结构件产品

的价值已经超过了 8000 万元。目前公司在人形机器人业务上供应给客

户的料号超过 400 个。公司的项目集中在灵巧手上的传动件，现在逐

步增加至大尺寸的传动件。公司是从超精密的小件，逐步做到高价值

量的大件的。当然，不管是小件还是大件，精密度都非常高，超过普

通消费类电子产品的精度。

5、其实你们在人形机器人上供的产品更准确应该是叫传动件，而不是

结构件？

回复：传动件为主，项目数量比结构件多，包括在材料上，我们也不

只是做金属类的，非金属材料像工程塑料、橡胶、硅胶、尼龙、纤维

织布等也都有。

6、公司是凭借什么突出的能力拿到这么多料号的，竞争力主要在哪

里？

回复：公司是做超精密模具起家的，公司的模具部门超过 2000 人，15

年以上的资深工程师约 500 人，超过 10 年的超过 1000 人，这在行业

内是非常具有竞争力的。公司是用精密模具加工的思路和团队来做人

形机器人精密零部件的，良率很高，客户非常满意。另外，公司具备

一站式的金属、非金属的加工能力，零部件产品的开发和加工、生产

能力，对于处于早期发展阶段的人形机器人客户来讲，能够提供一站

式的服务，还能够对他们的设计提供优化和降本的建议，也是公司能

够在具身智能行业占领先机的重要因素。

7、公司对目前这几块业务是怎么规划的？

回复：公司是做消费类电子业务起家的，目前客户覆盖行业的全球头

部品牌。消费类电子行业的变化趋势快，产品更新换代快，只要能跟



上行业的节奏，保证品质，这块业务的利润率水平还是不错的。

公司是 2021 年才开始大规模投建新能源行业产能的，到 2024 年全年

营收做到了 52 亿元，年复合增长率超过了 50%，作为行业新进入者，

确实付出了很大的努力，但也成功在行业站稳脚跟。新能源行业跟消

费类电子行业比，市场规模更大，相对项目周期长，也更稳定。从公

司目前在手业务来看，这块业务三年内还会继续保持增长。

人形机器人业务是在生成式人工智能和大语言模型的迅速发展的背景

下进入商业化应用阶段的，发展速度非常快，公司切入该行业的时间

点比较早，对接的也都是行业头部品牌，虽然现阶段占总体营收比较

较小，但我们认为随着应用场景的丰富及落地，人形机器人行业未来

的市场空间巨大。希望该块业务能够形成公司业绩增长的第三极。

附件清单 无

日期 2025.09.23
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