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投资者关系活动

类别

特定对象调研 ☐分析师会议

☐媒体采访 ☐业绩说明会

☐新闻发布会 ☐路演活动

☐现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

国泰海通证券、华福证券、前海开源、诺安基金、西藏信托、

盈科证券、财达资管、峰辰资产、熵一资本、上海复利、朝桦

创业投资

时间 2025年09月24日 10:00-11:00

地点 线上/线下会议

上市公司接待人

员姓名

副总经理、董事会秘书 杜燕艳

证券专员 谢慧仪

投资者关系活动

主要内容介绍

1. 领航电子目前进展情况如何，抛光液产品有什么优势？

答：您好！领航电子在产品研发与市场拓展方面取得了显

著进展，其核心战略始终坚持以客户当前需求痛点为导向，聚

焦于解决芯片制造中关键材料领域的“卡脖子”问题，特别是

核心产品钨抛光液，填补了该领域国内产业链的空白。目前，

领航电子已建立年产万吨级的产能体系，产品覆盖芯片制造、

半导体晶圆及消费电子领域的抛光液及配方化学品。其中IC、

硅晶圆、碳化硅等半导体级抛光液已完成性能验证并具备量产

能力，多款芯片级抛光液收获了国内FAB厂订单，核心产品钨

抛光液在国内头部FAB厂实现了重大突破，这标志着领航电子

在满足客户高性能、高稳定性需求和推动国产化替代两方面均

取得实质性进展。2025年，领航电子将继续加速推进半导体抛



光液产品在国内标杆客户的验证与导入进程，以实现多型号产

品的批量生产与规模化销售。

2. 今年经营情况相比去年有什么亮点？

答：您好！相较于去年，公司在市场拓展、设备开发、产

品结构优化和技术研发等方面均取得一定进展。今年，公司抛

光材料产品在高端汽车领域获得市场认可，并积极推进关键供

应商资质认证，为全球化布局奠定基础；在设备开发方面，公

司成功推出五轴六工位磨抛机及面向手机中框的智能磨抛一体

化解决方案，有效提升了生产自动化水平与加工效率，目前已

获得头部手机厂商的试用订单，并正推动批量认证；在抛光材

料产品结构方面，公司持续提升高附加值的软布、陶瓷磨料、

金字塔及堆积磨料等产品的占比。同时，堆积磨料砂布等新品

研发实现突破，并通过高性能有机粘接剂的应用研究，不断提

升产品的粘接强度、耐热性及柔韧性。在技术能力上，公司构

建了覆盖MIM钛合金转轴盖全制程的工艺体系，具备为多家折

叠屏厂商提供多材料一体化解决方案的能力。

3.金字塔产品的应用能解决什么痛点，它是怎么做的？这

个产品上我们的优势是什么？

答：您好！公司依托自主研发掌握的两项核心技术，将高

纯度磨料涂附在基材上，形成具有竞争优势的金字塔系列产品。

该产品主要应用于汽车漆面的曲面、平面修复，3C消费电子、

陶瓷等行业的产品表面过细抛光和精细研磨。目前，公司是国

内率先实现高端金字塔产品规模化量产的企业，成功打破了该

领域长期依赖进口的局面，可充分满足下游高端应用需求。凭

借优化高效的成本结构与供应链管控，公司产品在价格方面形

成显著的市场竞争优势。

4.下半年公司的经营目标是什么？有能力实现吗？

答：您好！下半年公司将在保持现有业务稳定增长的基础

上，加速半导体及3C消费电子市场推广及量产工作，同时加快



产品迭代升级，以技术创新驱动提升市场竞争力优势，巩固公

司在研磨抛光产业链的核心供应商领先地位，全力保障公司战

略快速推进，在整体业绩扭亏为盈的基础上力争各项业务全面

实现提升和增长，为客户和股东创造价值。

5.今年财务表现怎么样，对当前业务有什么展望？

答：您好！2025年上半年实现营业收入2.70亿元，同比增

长15.82%。其中，纸基 /布基抛光材料收入1.64亿元（占比

60.73%），新型抛光材料收入3,837万元（占比14.22%），智能

装备及结构件收入6,686万元（占比24.77%）。

在业务发展方向上，公司正围绕两大战略路径持续提升在

精密抛光与精密制造产业链的领先优势：一是从单一产品供应

向系统化解决方案（耗材-设备-工艺）升级，提高整体服务能

力与客户黏性；二是在材料技术层面不断突破，推动产品应用

从3C消费电子、汽车制造与售后领域，进一步延伸至技术门槛

更高、附加值更大的IC制造等尖端环节。长远来看，公司将继

续深耕精密研磨抛光领域，在保持现有业务稳健增长的基础上，

加速半导体、3C消费电子市场推广及量产工作，全力保障公司

战略快速推进。

附件清单（如有）

日期 2025年09月24日
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