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投资者关系活动记录表

编号：2025-004

投资者关系

活动类别

□特定对象调研

□业绩说明会

□现场参观

□分析师会议

□新闻发布会

☑其他 电话会议

□媒体采访

□路演活动

参与活动机

构人员

西部证券：李柔璇

鹏华基金：曾欣

国泰海通资管：罗子博

辰翔基金：李向阳

乐盈（珠海）私募：李诗睿

理臻投资：张伟

浙江丰道投资：夏甘霖

耕霁(上海)投资：刘璟欣

深圳尚诚资管：黄向前

申万菱信基金：苗琦

中国人保资管：朱杨林

安联基金：邹英杰

厦门中略投资：林跃煌

北京泽铭投资：单河

浙江惟像：赵科伟

清研环境科技：卢哲

时间 2025 年 10 月 31 日 10:30-11:10

地点 浙江省温州经济技术开发区滨海五道 308 号

上市公司 接

待人员

副总经理、董事会秘书：蒙山

证券事务经理：江建

投资经理：朱亮亮

投资者关系

活动主要内

容介绍

公司董事会秘书向参会机构介绍了公司三季度经营情况及

业绩增长亮点，并与参会机构进行了互动交流。

本次沟通交流主要内容如下：

1.公司今年整体业绩很亮眼，公司能否方便介绍一下业绩

主要增长点？

答：今年前三季度公司营收、归母净利润同比增幅均在

30%以上，主要受益于公司市场开拓及费用管控进一步取得成

效。其中最大亮点是公司在“海外+高端”客户开拓方面取得

较大突破，比如以重大项目开发形式进一步实现对施耐德、

ABB 等世界 500 强核心电器客户供货量的突破。未来业务的增

长将聚焦于“海外+高端”的业务开拓，计划至 2030 年“海外



+高端”的业务销售占比由当前的 10%提升至 40%。海外业务的

毛利率整体上较国内业务高 10 个点以上，海外+高端业务销售

占比的提升将大幅提升公司整体毛利率水平，有助于公司经营

业绩的改善。

2.数据中心、汽车领域未来发展如何？

答：三季度以来公司在数据中心应用领域业务延续上半年

以来的良好发展态势，销售规模进一步提升，下有客户主要有

ASCO、良信电器、西门子等。该块业务的毛利率达到 20%以

上，且业务增速较快，是公司目前及未来重点开拓的业务之

一。从目前来看，数据中心行业发展维持高增长态势，行业配

套产品存在巨大提升空间。

另外公司在汽车（含新能源汽车）应用领域也是延续良好

势头。其中车载相关产品的业务规模已达到千万级水平，这块

业务的毛利率显著高于公司整体水平。目前车载相关的触头业

务基本由外资企业垄断，公司产品技术已达到国外同行头部企

业水平，未来公司将依托自身竞争优势进一步实现对外资竞争

对手市场份额替代的突破，这将是公司未来业绩增长的一大亮

点。

另外公司在储能应用领域也实现了突破，目前已实现对新

能源头部厂商的间接供货，未来随着储能行业的发展，公司也

将能分享行业高速增长的红利。

3.请问车载业务的突破点在哪里？目前是怎样一个情况？

未来能进一步突破哪些客户？

答：公司近几年持续开拓车载业务，较以往年度今年整体

规模加速增长。近期公司一款车载业务产品已通过重要客户的

送样验证，公司车载应用领域的业务有望进一步放量。后续公

司将重点开拓现有客户欧姆龙、松下、泰科等在车载领域的业

务，这一块目前基本由日本同行企业占据主导地位，产品毛利

率显著高于公司整体毛利率水平，未来若能有效突破，也将是



公司业绩增长的一大亮点。

4.请公司介绍下海外业务的布局规划？

答：公司海外业务的规划是聚焦于“海外+高端”的业务

开拓，计划至 2030 年“海外+高端”业务销售占比由当前的

10%提升至 40%。像施耐德、西门子、ABB 等外资在国内的企

业，公司与其开展的高端业务不属于公司海外业务统计范畴，

但其产品性能要求、毛利率与海外业务相当。公司将这一块与

纯出口业务定义为“海外+高端”。

近两年公司“海外+高端”业务处于高速增长势头，未来

若能进一步突破，其带来的业绩贡献弹性将远大于营收规模贡

献的弹性。

5.公司海外业务毛利高 10 个点以上的原因，是产品质地

上的差异还是其他因素？

答：国外客户对产品品质及稳定性要求更高，相对国内中

低端市场产品溢价更高。公司在电接触材料行业已深耕 30 多

年，目前稳居国内市场份额第一的地位，相较于国内其他同

行，技术、资源优势更加突出，这也将助力公司“海外+高

端”市场的进一步开拓。

6.请问美国关税对公司业务影响如何？

答：电接触材料行业客户的粘性比较高，因为产品验证周

期较长，替换供应商的成本较高，下游客户一般也不会轻易更

换供应商。目前公司产品出口的关税基本由客户承担，美国关

税对公司业务基本不会产生负面影响。

7.请介绍下公司的最新战略规划？

答：公司管理层面向 2030 年制定了“3+3+3+X+N”梯队式

布局的五年战略，其中 3 个 3 分别指 3 大支柱型产业，3 大成

长型产业，3 大支撑平台，X 是指探索未来新兴产业，N 是指通

过并购实现跨越发展。在上述战略的引领下，公司将以“集团

化”“全球化”“数智化”作为发展的关键词，在稳固电接触



材料行业基本盘的同时，努力拓宽发展领域，实现主业与第二

增长曲线协同发展的良好格局。

注：公司严格遵守信息披露相关规则与投资者进行交流，如涉及公司战略规划等意向性目

标，不能视为公司或管理层对公司业绩的保证或承诺，敬请广大投资者注意投资风险。


