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常州亚玛顿股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-003

投资者关系活动

类别

√特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □电话会议

其他：

参与单位名称及

人员姓名
广发证券：谢璐、李陶然。

时间 2025 年 11 月 21 日

地点 公司会议室

上市公司接待人

姓名

副总经理、财务总监兼董事会秘书：刘芹；

证券事务代表：王子杰；

投资者关系活动

主要内容介绍

一、采取问答方式，董事会秘书负责回答：

1、公司作为行业内首个量产 1.6mm 光伏玻璃的企业，请问 1.6mm

光伏玻璃对比 2.0mm 光伏玻璃的优势在哪里？

答：作为行业内首家 1.6mm 光伏玻璃量产企业，无论窑炉端还

是深加工端，公司始终定位于薄玻璃领域，与竞争对手形成差

异化的竞争格局。首先，凤阳硅谷的窑炉从设计、建造以及核

心设备的选型等方面都是为做薄玻璃量身定制的，充分考虑了

公司未来定位于薄型化玻璃领域的发展趋势，成本端优势明显。

其次，公司在光伏玻璃深加工领域深耕多年，是国内光伏镀膜

玻璃、大尺寸超薄光伏玻璃产品的先行及引领者，公司的综合

研发和技术创新能力稳居国内同行业前列，形成了自身在超薄

光伏镀膜玻璃方面的技术领先优势。

2、公司光伏玻璃产能分布情况？以及未来是否有新增产能？

答：公司目前光伏玻璃产能主要分布在安徽凤阳、辽宁本溪以

及河北石家庄生产基地。新增产能主要为内蒙古鄂尔多斯生产



基地以及海外阿联酋生产基地。

3、内蒙古鄂尔多斯设立生产基地的目的以及目前进展情况？

答：亚玛顿（鄂尔多斯）新材料有限公司是公司为实施在北方

地区的战略布局及经营发展需要，在继江苏常州、安徽凤阳、

辽宁本溪、河北石家庄生产基地以外新设立的深加工基地。公

司通过与当地光伏压花玻璃供应商内蒙古玉晶科技有限公司进

行合作，租用其厂房建设内蒙古鄂尔多斯深加工基地，一方面

通过就地采购内蒙古玉晶的光伏压花原片玻璃，减少物流、包

装、损耗等成本；另一方面可以综合利用当地资源和能源优势，

实现综合成本的降低和生产效率的提升，符合公司长期发展战

略和投资方向。该项目目前正在紧锣密鼓的设备安装调试过程

中，预计年底前实现第一条产线的投产，其他产线将在明年陆

续实现投产。

4、公司在阿联酋投资建设年产 50 万吨光伏玻璃生产线项目进

展如何，在当地投资有何优势？

答：项目公司亚玛顿玻璃工业有限公司已经注册完成，并且完

成境外投资备案手续。本次海外产能项目的投资建设符合公司

全球化发展战略需要，有利于公司充分利用当地的区位、资源

优势，有效降低公司的生产成本，扩大海内外市场占有率，同

时加快海外光伏玻璃产能布局，以灵活应对复杂多变的国际贸

易环境，辐射中东及欧美、南亚市场，推动公司在国际化市场

的业务发展，从而提升公司国际市场竞争力，实现公司长远发

展目标及提升全体股东的利益。

5、公司在光电显示玻璃行业已经布局多年，公司光电显示玻璃

现阶段情况？

答：受益于近年消费电子行业复苏，公司光电显示玻璃产品出

货量较往年有所提升。

6、公司钙钛矿电池相关技术进展情况？

答：公司现已具备 ITO 玻璃量产能力，相较于 FTO 玻璃，ITO 玻



璃具有大尺寸钢化、超轻薄、高导电性、高透光率、高机械性

能及表面缺陷少的优点。目前，公司在不断地储备和完善相关

的技术和经验，并与纤纳光电、协鑫集团等企业保持良好战略

合作关系，待该技术产业化后能快速导入。

7、目前公司与 Tesla 有哪些合作？目前订单情况如何？

答：公司是 Tesla 太阳能瓦片玻璃及储能门相关产品的合格供

应商。截止前三季度，公司与 Tesla 的合作量较去年有所增长。

8、公司未来发展战略是怎样的？

答：公司将继续聚焦光伏玻璃业务和消费电子玻璃业务的“双

轮驱动”发展战略，坚持以市场需求与客户需求为导向，研产

销有效协同，优化产品结构，完善产业布局，同时精细化管理、

加强风险控制，稳步提升市场占有率。此外，公司也根据自身

发展及战略规划的需要，有序推进阿联酋投资建设年产 50 万吨

光伏玻璃生产线项目建设，以提升公司国际竞争力、优化产业

布局、降低经营成本。

二、活动结束。

附件清单（如有） 无

日期 2025 年 11 月 21 日
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