
浙江永太科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2025-11

投资者关系活动类别

特定对象调研 分析师会议

媒体采访 业绩说明会

新闻发布会 路演活动

现场参观 其他（反路演活动）

活动参与人员 华福证券、邓伟、陈瑞标

汇添富基金：赵剑、段宇轩、刘昇、樊勇

中欧基金：王蒙达、沈少波

交银基金：杨芝廷、郭斐

平安资管：蒋正山

万家基金：王立晟、汪洋、陈飞达、曾宁馨

永赢基金：普淞睿

中银基金：阎安琪、刘文祥

农银汇理：刘荫泽

华泰资产：郭元芳

公司董事、董事会秘书、副总经理：张江山

公司证券事务代表：王英

时间 2025 年 12 月 3 日-12 月 4 日

地点 上海

形式 反路演活动

交流内容及具体问答记

录

一、公司的基本情况

公司成立于 1999 年，并于 2009 年上市，总部位于

浙江省台州市，是一家全球领先的含氟精细化学品制造

商，是行业内少数几家横跨无机及有机氟化工行业的企

业。以含氟技术为核心，公司已经覆盖的业务包括新型

材料（新能源锂电及氟化液材料）、医药、植物保护及

贸易业务等，且在上述行业公司均以丰富的产品类型覆



盖上中下游产业链。

公司在浙江、内蒙古、福建、广东等地区布局了多

个生产基地，现有、在建及拟建产能足以支撑公司未来

核心业务的增长，依托完善的产业链及产品储备，亦能

灵活应对不同的市场需求。

二、公司业绩经营情况

公司 2025 年前三季度实现营业收入 402,835.11

万元，同比增长 20.65%；归属于上市公司股东的净利

润 3,255.39 万元，实现了扭亏为盈。未来，公司将通

过优化产品结构、加速新业务市场推广、强化产业链协

同、加大研发投入等，持续推动公司业务增长，进一步

提升市场竞争力和盈利能力。

三、公司各个板块经营情况和未来发展

1、锂电材料板块的经营情况及未来产品战略

公司已形成了从锂盐原料、锂盐、添加剂到电解液

的垂直一体化产业链。主要产品产能情况如下：

锂盐：固态六氟磷酸锂已投产约 1.8 万吨/年的产

能；液态双氟磺酰亚胺锂已投产 6.7 万吨/年（折固 2

万吨/年）的产能。

添加剂：VC 已投产 1万吨/年的产能；FEC 已投产

3000 吨/年的产能。

电解液：已投产 15 万吨/年的产能。

补锂剂：已开发三氟甲基亚磺酸锂等一系列有机补

锂剂产品。

公司将根据产业链不同阶段的客户需求，加大锂盐

原料、锂盐、添加剂、电解液、补锂剂等产品的研发和

布局，为客户搭建完善的电解液材料一站式采购平台。

2、医药板块的经营情况及未来产品战略

公司目前已构建了涵盖心血管、糖尿病、中枢神经

系统、抗感染以及抗病毒等领域的关键医药含氟中间

体、医药原料药和医药制剂的垂直一体化产业链。未来



公司将依托定向导入氟原子、手性加氢技术和生物酶催

化技术、微通道反应等核心技术，在心血管、糖尿病、

抗病毒、消化系统等领域深度发展，在多产品领域推进

中间体+原料药+制剂一体化布局。

3、农药板块的经营情况及未来产品战略

公司农药板块专注于含氟类除草剂、杀菌剂、杀虫

剂中间体及原药、制剂的研发与生产。公司充分发挥垂

直一体化产业链优势，不断完善产品布局，并借助子公

司上海浓辉的海外农药登记证资源，持续拓展全球市

场。展望未来，公司将稳步推进农药原药等产能建设，

深化生产工艺低碳化与资源循环利用，加强产供销协

同，致力于为全球农业提供高效、绿色、可持续的植保

解决方案。

四、就部分问题进行了交流

1、面对当前六氟磷酸锂等电解液原材料的价格上

涨，公司如何看待其未来价格周期及本轮涨价的可持

续性？

六氟磷酸锂等关键电解液材料的价格波动受多重

因素综合影响，包括产业链供需关系、行业竞争格局、

成本变化及新能源汽车等终端市场需求。当前行业正处

于动态调整阶段，价格走势将随供需格局的优化而逐步

清晰。近期产品价格上涨主要源于供需两端的结构性变

化形成的动态平衡：下游新能源需求持续增长，叠加供

给侧产能集中度提升及扩产趋于理性，部分材料呈现阶

段性供需紧平衡。未来价格仍受原材料成本、行业供需

及市场竞争等因素影响，公司将通过优化工艺、提升运

营效率来增强成本控制能力，以灵活应对市场波动。

2、公司目前 VC 产能利用情况如何，新增产能进

展怎样？

公司现有 VC 产能为 10000 吨，其中 5000 吨为今年

11 月新增投产产能，预计将在 1-2 个月内逐步释放。



目前总体保持较高的产能利用率，以稳定保障客户订单

交付。公司将持续密切跟踪新产能的生产运行情况，确

保其稳定达标，以更好地响应与满足市场需求。

3、对于明年 VC 市场的供需格局，公司有何研判？

从当前行业发展态势分析：在需求侧，新能源汽车

及储能行业预计将维持长期增长趋势，这有望为 VC 等

锂电材料的需求提供持续支撑。在供给侧，行业新增产

能的实际释放节奏以及中小厂商的扩产意愿仍有待观

察，这可能导致供需格局的动态变化。公司将密切关注

市场动态，并基于实际情况灵活调整生产和销售策略，

以有效应对市场波动，把握发展机遇。

4、公司锂电材料产品的销售定价机制是怎样的？

公司锂电材料产品的销售定价主要采取市场化动

态定价机制。在定价过程中，会全面考量市场供需情况、

主要原材料价格波动、客户合作战略及行业竞争格局等

多重因素，并基于此进行灵活、及时的调整。该机制旨

在使产品价格精准反映市场价值，同时保障公司与客户

合作的长期稳定与互利共赢。

5、请问公司的补锂剂产品三氟甲基亚磺酸锂，是

否能够应用于半固态及全固态电池体系中？

从技术原理上讲，该补锂剂产品旨在通过精准补充

活性锂损失，以提升电池的循环寿命和能量密度，理论

上可适用于包括液态、半固态及全固态在内的多种电池

技术路线。任何新产品、新技术的产业化应用均需经历

必要的研发与验证周期，其最终大规模商用化的时间与

效果，可能受到技术成熟度、配套工艺、市场需求及产

业链协同等多种因素的影响。公司将紧密跟踪前沿技术

发展动态，并持续进行研发优化，以推动产品的适配与

应用。

6、公司如何看待补锂剂未来的市场发展前景？

公司对补锂剂业务的长期市场潜力持积极乐观态



度。一方面，新能源汽车与储能电池领域持续增长的刚

性需求为补锂剂市场提供了广阔的发展空间；另一方

面，公司补锂剂产品适配液态、半固态及全固态多种电

池体系，可以用于电解液补锂、正极补锂和电池修复等

场景，具备产品竞争力。公司补锂剂项目产业化进程正

有序推进并取得阶段性进展，后续，公司将基于客户反

馈迭代优化产品参数，同步跟踪行业标准更新与市场需

求演变趋势，动态调整产业化推进节奏，确保项目布局

与市场需求、行业规范高效适配。

7、公司氟化液产品有哪些类型？

公司氟化液产品涵盖了相变式浸没液冷和单相式

浸没液冷两大应用方向，具有环保、节能、安全、降噪

等特点，不含“永久化学品”PFOS、PFOA，具有较高的

散热效率、绝缘性、热稳定性和化学稳定性。根据不同

型号的产品性能，公司氟化液产品可以适用于半导体制

造、浸没式数据中心冷却、储能热管理、5G 基站热管

理和芯片封装等细分场景。

8、公司氟化液业务有哪些实质性进展？

公司氟化液业务已具备产业化基础，并初步形成小

规模订单，目前占整体营收比重较小。该产品可应用于

浸没式冷却领域，近期亦逐步开始应用于冷板式两相液

冷方案中。未来公司将紧跟行业技术发展趋势，持续优

化产品性能，加速下游应用场景开发，同时加强市场开

拓力度，推动该业务快速成长，培育成为公司新的业绩

增长点。

9、公司锂电材料、医药、植保三大业务板块目前

的经营状况？

2025 年前三季度，植保板块与锂电材料板块产销

规模实现稳步提升，表现强劲。其中，植保板块营业收

入同比增长 39.77%；锂电及其他材料板块营业收入同

比大幅增长 112.09%。在产能利用率持续提升的带动



下，规模效应逐步显现，推动了这两个板块毛利额的增

长。医药板块短期内业绩承压，营业收入同比下降

30.62%。这主要受两方面因素影响：一是部分客户原研

药专利到期导致其市场份额收缩；二是行业竞争加剧带

来了产品价格下行压力。公司将持续优化各板块运营，

巩固优势业务，同时积极应对医药板块面临的阶段性挑

战。

10、公司未来有没有融资计划？

公司长期与银行及各类金融机构维持稳定良好的

合作关系，未来将结合自身经营发展需求、现金流状况

及市场环境变化，适时评估并推进符合公司战略的融资

安排，以保障业务持续健康发展。

关于本次活动是否涉及

应披露重大信息的说明

本次调研活动不涉及未公开披露的重大信息。

活动过程中所使用的演

示文稿、提供的文档等

附件（如有，可作为附

件）

无


