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投资者关系活

动类别

特定对象调研 分析师会议

□媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （ ）

参与单位名称

及人员姓名 开源证券 蒋跨跃先生

时间 2025年12月10日下午2:30-3:30

地点 湖南丽臣实业股份有限公司办公大楼五楼会议室

形式 现场会议

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书 钟诚先生

证券事务代表 刘曾辉先生

投资者关系活

动主要内容介

绍

1、公司经营情况？

公司立足于精细化工领域，主营业务为表面活性剂和洗涤用品的研

发、生产及销售。

公司 2025 年第三季度实现营业收入 12.70 亿元人民币，同比上升

41.97%；实现归属于上市公司股东的净利润 4,543.41万元人民币，同比上

升 90.85%。

公司 2025 年前三季度实现营业收入 34.80 亿元人民币，同比上升

35.09%；实现归属于上市公司股东的净利润 1.01 亿元人民币，同比上升

32.41%。

2、请问公司产能布局情况？

公司拥有长沙、上海、东莞三大生产基地，表面活性剂年产能超过 60



万吨，洗涤用品年产能约 25万吨。目前三大基地表面活性剂产能占比大致

为 2：4：4，洗涤用品产能全部位于长沙基地。

3、请问公司海外业务在营业收入中的比重如何？

2025年半年度实现外销收入 4.18亿元人民币，同比增长 53.07%。目前

看来，公司海外销售增长势头强劲。

4、公司表面活性剂产品价格传导过程是否通畅？

公司主要表面活性剂产品料工费占比相对稳定，其中直接材料占生产

成本的比重达到 90%以上。为有效控制采购成本、降低运营风险，公司积

极加强与核心供应商的战略合作，采取产品销售价格与原材料采购价格联

动的定价策略。通过对行业的深入研究来提高预判行情波动的经营决策能

力，做好上下游产销联动，并根据市场变化合理调整原料库存，将原材料

价格波动有效传导至产品售价，增强公司的整体盈利能力。

5、请问公司如何提升表面活性剂产品的市场份额？

公司以长沙、上海、东莞三大生产基地为支撑，持续增强公司华中、

华东、华南三大区位的影响力，进一步辐射全国乃至海外；通过强化成本

管控、提升生产效率，实现产品优质、成本优化与价格竞争优势；持续推

进技术创新，构建覆盖多品类、多领域的产品矩阵，不断提升产品市场竞

争力；同时深化国际化战略，以上海生产基地作为公司的国际桥头堡，充

分发挥区位优势，积极拓展国际市场，提升品牌的国际影响力。
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