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证券代码：300019 证券简称：硅宝科技

成都硅宝科技股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-009

投资者关系

活动类别

特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访

□业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

参与单位名称

及人员姓名
博时基金、国金证券、中信建投证券等

时间 2025 年 12 月 10 日

地点 现场调研

接待人员 董事长 王有治，总经理 黄强，副总经理兼董事会秘书 李媛媛等

投资者关系活动

主要内容介绍

公司与分析师及投资者就公司相关经营情况进行了交流。

主要内容如下：

一、公司目前的产能布局情况及未来扩产规划？

回复：公司生产实力雄厚，产能规模位居行业第一，目前已建成西南、华

东两大生产中心，拥有 9 大生产基地，位于四川成都、四川眉山、江苏南通、

安徽马鞍山、上海等地，具备 37 万吨/年高端粘合剂生产能力，拥有亚洲最大

高端有机硅密封材料生产基地，持续领跑行业发展，产品类型涵盖高端有机硅

密封胶、热熔胶、聚氨酯密封胶、硅烷改性密封胶、环氧胶、丙烯酸胶、硅碳

负极材料等多系列产品，致力于为国家支柱产业和战略性新兴产业提供优质高

端配套材料。

未来，公司将坚持主营业务，扩大生产规模，建设西南、华东、华南三大

生产中心，更加贴近市场、服务用户，巩固建筑胶行业龙头地位，提高工业胶

市场占有率，积极布局新能源、锂电池材料行业，大力发展硅碳负极材料，逐

步形成“双主业”发展模式。

二、公司 5000 吨/年电子及光学封装材料项目建设背景及产品主要应用领
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域？

回复：为紧抓长三角一体化发展机遇，充分利用上海国际化优势，吸引高

端人才，解决有机硅行业高端材料技术难题，提升公司技术研发实力，更好地

服务长三角经济圈客户并辐射全球，增强公司在全球市场的影响力和竞争力，

公司在上海市闵行区设立全资子公司硅宝（上海）新材料有限公司（以下简称

“硅宝（上海）”）投资 15,000 万元用于建设有机硅先进材料研究及产业化项

目，项目包括硅宝上海研发中心、硅宝上海营销中心、5000 吨/年电子及光学

封装材料生产线等。其中 5000 吨/年电子及光学封装材料生产线产品主要应用

于消费电子、显示、半导体与光学器件等领域。

目前，硅宝（上海）已取得不动产权证书并已完成基建的前期手续和准备

工作，后续将积极推进基建工作。

三、公司 UV 胶产品应用于哪些领域？

回复：公司拥有 UV 胶系列产品，按类别可分为 UV 固化粘接剂、UV 固化涂

覆材料和 UV 固化光学胶三类产品。其中，公司 UV 固化丙烯酸粘接剂主要针对

电子元器件的粘接、密封、定位等应用；UV 固化丙烯酸敷型涂料主要用于电子

元器件线路板表面的三防保护；UV 固化有机硅光学胶主要用于显示屏的全贴合

应用。其中，公司 UV 固化有机硅光学胶其固化机制为 UV+热固化。目前公司 UV

固化光学胶已成功应用于军工、车载、工控、商业显示屏贴合，产品技术成熟

且质量稳定，被多家面板龙头广泛使用，具有极大的市场优势。

四、公司收购江苏嘉好的战略意图及如何实现双方优势互补？

回复：公司全资收购的江苏嘉好是热熔胶龙头企业之一，收购江苏嘉好进

一步完善了公司产业布局，拓展公司业务领域，丰富公司产品品类，增加公司

在热熔胶领域研发、生产、销售等方面的核心竞争力，有利于公司优化整合资

源，形成互补优势，提升公司盈利水平和综合竞争力，符合公司长远发展规划

战略。公司将借助江苏嘉好在上海、江苏具备区位优势，将有效与硅宝（上

海）新材料有限公司形成资源整合和优势互补，进一步强化公司在长三角经济

带的品牌和市场影响力。同时，公司将借助江苏嘉好海外销售渠道优势，大力

发展海外销售业务。

2024 年，江苏嘉好实现营业收入 10.27 亿元，同比增长 24.66%，实现净利
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润 4,932.59 万元，同比增长 8.34%，超额完成 2024 年度承诺业绩目标。2025

年前三季度，江苏嘉好协同公司在技术、产品、市场和地域等方面的优势，实

现国内外业务协同并进，经营业绩再创新高。

五、公司海外销售情况、增长原因及未来布局规划？

回复：公司坚持“走出去”策略，积极拓展海外市场，有机硅密封胶、热

熔胶、硅烷偶联剂产品已远销印度、巴西、印度尼西亚、美国、俄罗斯、马来

西亚、波兰、韩国等 60 多个国家和地区，并在这些国家建立了稳定的销售渠

道。2025 年上半年，公司继续加大对新领域、新区域和新客户的开发，实现出

口销售收入 22,345.68 万元，同比增长 288.01%。

热熔胶作为公司出口主力产品之一，其海外销售增长驱动因素包含：（1）

市场需求旺盛，受一次性卫生用品、标签等行业需求增长拉动，国内市场热熔

胶需求快速攀升，带动出口同步增长；（2）渠道优势释放，江苏嘉好实施双轨

并行的销售策略，国内业务依托覆盖广东、福建、天津等核心区域的直销网络

进行深耕；海外业务立足于在巴西、印度、印度尼西亚、美国、俄罗斯、波兰

等国家建立的本土化协作枢纽，共同建立起覆盖广、响应快、渗透强的全球服

务闭环网络。

未来，公司将继续坚持“走出去”策略，积极拓展海外市场，大力发展热

熔胶、有机硅胶等产品的海外销售业务，继续开拓新市场、新客户，提升海外

市场份额，推动出口业务持续高质量增长。

附件清单 无

日期 2025 年 12 月 10 日
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