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广州市昊志机电股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-005

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 √其他 电话会议

参与单位名称

单位

宝盈基金、博时基金、财通基金、大成基金、东证资管、非马资产、广东

正圆私募基金管理有限公司、国华兴益、国金证券、国盛自营、国寿安保、

国泰海通资管、国泰基金、海富通、和谐健康保险资管、华安财保资管、

华杉投资、华夏基金、怀澄基金、汇丰晋信、混沌投资、建信基金、金鹰

基金、明河投资、摩根士丹利基金、大椿、磐泽、鹏华基金、趣时资产、

浦泓投资、上海国际信托有限公司、上海准锦投资、上海五地基金、上海

五地投资、上海勤辰、西部利得、望正投资、深圳前海华杉投资管理有限

公司、通用技术资本公司、申九投资、中银证券资管、长城基金、中金资

管、中意资产管理有限公司、运舟、源乘投资、中金资管、正圆投资、友

邦保险

时间 2025年12月29日15:00

地点 电话会议

上市公司接待

人员姓名
副总经理、董事会秘书、财务总监：肖泳林

投资者关系活

动主要内容介

绍

1、近期商业航天概念比较火热，请您简单介绍下公司目前在商业航天领域

的业务进展与未来规划？

答：“十五五”规划提出要加快推动商业航天产业发展，公司持续关注

相关领域的技术变化及市场动态。目前，公司部分产品已在头部商业航天

公司实现小批量应用，并形成小幅盈利；同时，公司正与行业内多家潜在

客户保持沟通并积极推进市场拓展工作。

随着商业航天产业发展提速及国产化需求持续增强，商业航天产业有

望在 2026–2027 年进入规模化发展阶段，或将带来更快的市场增长。公司

将结合自身技术优势及业务布局，审慎把握行业发展带来的机遇，有望在

增量市场中获得更多订单机会。具体项目及合作进展请以公司正式公告为

准。



2、在商业航天航空领域合作客户是否有蓝箭？目前该领域业务占公司主营

业务收入的比重是多少？

答：（1）公司在商业航天领域已与蓝箭航天开展业务合作。根据公司

与相关客户签署的保密协议约定，具体合作细节涉及商业敏感信息，暂不

便对外披露。除与蓝箭合作外，公司亦持续关注航天及卫星领域的潜在应

用需求，并根据市场情况推进相关技术储备。

（2）截至目前，公司在商业航天相关的业务收入占公司主营业务收入

比例较小，截至 2025 年 9 月 30 日，公司在机器人、商业航天领域的业务

合计占主营业务收入约 1%，敬请广大投资者谨慎决策，注意投资风险。

3、公司何时及为何决定拓展商业航天业务？目前在该领域的客户合作情况

如何？与同业相比，公司的核心竞争优势主要体现在哪些方面？

答：公司是一家专业从事中高端数控机床、机器人及新能源汽车核心

功能部件等研发、制造、销售与服务的国家级高新技术企业。公司于 2021

年设立了精密服务事业部，依托在中高端数控机床及机器人核心功能部件

领域长期积累的技术体系、工艺能力与精密制造经验，逐步开展对相关业

务的探索。

公司布局航天航空业务，主要基于几方面考虑：一是现有技术能力和

精密制造能力在相关领域的延伸与拓展；二是通过前瞻性布局，拓展新的

应用场景与市场空间，增强公司业务结构的多元化。

在竞争优势方面，公司在长期研发过程中形成了较为完善的技术体系，

在产品定制化能力、精密加工能力、产品一致性控制以及快速响应客户需

求等方面具备一定优势，能够较好适应航天航空领域的相关要求。当前，

公司商业航天相关业务收入占公司主营业务收入比例较小，对公司整体经

营业绩影响有限，敬请广大投资者理性判断，注意投资风险。

4、能否简单介绍一下今年各业务板块的情况？

答：2025 年 1-9 月，公司实现营业收入 114,320.05 万元，同比增长

18.10%；实现归属于上市公司股东的净利润为 12,157.67 万元，同比增长



50.40%；扣除非经常性损益后归属于上市公司股东的净利润为 9,707.05 万

元，同比增长 102.52%。

其中：

（1）公司主轴类产品实现快速增长，实现销售收入 75,800.12 万元，

同比增长 30.32%，占主营业务收入的 66.31%，为公司核心收入来源。主轴

产品中，PCB钻孔机主轴和 PCB成型机主轴、外驱加工中心主轴、加工中

心电主轴以及数控雕铣机主轴的销售收入同比均实现较大幅度增长，成为

推动业绩增长的主要动力。

（2）公司转台、减速器、直线电机等功能部件实现销售收入 16,834.10

万元，同比增长 15.69%，占营收的比重为 14.73%。

（3）Infranor 集团生产的运动控制产品（伺服电机、伺服驱动、运动

控制器）实现销售收入 20,141.58万元，同比下降 14.20%。

5、可否介绍一下公司在 PCB 领域的情况？比如市场占比等。

答：（1）在 AI算力基础设施（如服务器、高速交换机）需求快速增长，

以及消费电子终端产品持续升级的双重驱动下，PCB产业迎来结构性增长，

公司在该领域的专用加工设备销售显著提升。与此同时，国产化替代加速，

以及消费电子产品技术与加工工艺、材料持续创新，也为公司产品拓展市

场提供了有力支撑。2025 年 1-9 月，公司主轴类产品实现快速增长，实现

销售收入 75,800.12 万元，同比增长 30.32%，占主营业务收入的 66.31%，

为公司核心收入来源。其中，PCB钻孔机主轴和 PCB成型机主轴、外驱加

工中心主轴、加工中心电主轴以及数控雕铣机主轴的销售收入同比均实现

较大幅度增长，成为推动业绩增长的主要动力。

（2）公司在 PCB行业的核心业务主要包括机械钻主轴及 PCB成型机

主轴供应。目前，国内大部分 AI 相关线路板（从 GPU 到存储）均由国内

厂商制造，其中机械钻主轴及 PCB成型机主轴大部分由公司提供。

（3）公司在机械钻主轴市场的市占率超过 60%，在成型机主轴市场的

市占率超过 80%。今年公司 PCB 钻孔机主轴和 PCB 成型机主轴销售收入

同比均实现较大幅度增长，成为推动业绩增长的主要动力。



6、可否简单介绍下公司目前在机器人领域的情况？

答：目前公司机器人业务形成了“N+1+3”的格局，其中“N”是指减

速器、低压驱动、力矩传感器、无框力矩电机、编码器等机器人核心零部

件，“1”是指以协作机器人为载体，“3”是指三大业务场景：生活美容、

工厂上下料、新能源汽车充电。未来公司将持续加大投入，努力将其打造

成公司第二增长曲线。

截至 2025年第三季度，公司转台、减速器、直线电机等功能部件实现

销售收入 16,834.10万元，同比增长 15.69%，占营业收入的 14.73%。其中，

机器人业务增长主要受益于行业加速发展、下游市场需求持续提升以及公

司产品竞争力的进一步增强，以及公司下半年产品迭代，在质量与性能方

面实现显著提升，市场竞争力持续增强，带动订单量大幅增长，目前相关

产品正按计划有序交付。

经过公司多年的研发创新，公司现在很多机器人零部件的核心指标全

面超过国际一流产品，成功实现领跑。以谐波减速器为例，公司生产的谐

波减速器产品传动精度比国际主流产品提升近一倍、振动幅度比国外产品

降低 30%以上，可满足医疗、芯片制造等高端场景对“零晃动”的严苛需

求。目前公司减速器、低压驱动器、力矩传感器、无框力矩电机、编码器

已全部实现国产自研。

截至目前，公司机器人核心功能部件的相关业务的销售收入较小，尚

不会对公司业绩产生重大影响，敬请广大投资者谨慎决策，注意投资风险。

会议过程中，公司相关领导与投资者进行了充分的交流与沟通，严格

按照《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、

及时、公平，未出现未公开重大信息泄露等情况。

附件清单（如有）无

日期 2025年12月31日


