
 

 1 

投资者关系活动记录表 

证券代码：002254                                         证券简称：泰和新材 

泰和新材集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                   编号：2026-001-008 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他              

参与单位名称及

人员姓名 

银华基金 于蕾、王建、杨兆鑫 

银华基金 杨丹、唐泽辉 

华泰证券 庄汀洲、杨文韬、程实 
 

时间 2026 年 1 月 6 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员 

董事会秘书董旭海、董事会办公室人员 

投资者关系活动

主要内容介绍 

投资者：氨纶改造主要是为了降成本？ 

答：降成本是一方面，主要是提品质。以前的氨纶装置在烟

台，主要是一些小的装置，单线产能不高，虽然成本高一些，

但是都比较有特色，市场上都有自己的应用场景，售价比市

场上竞品贵一些，走得是差别化路线。到宁夏之后做的是大

批号，不是很成功，产品品质有一些波动，这两年一直在改，

后期品质逐步提升，也多少出来一些溢价。目前这方面还在

改，估计到 2026 年年中全部改完，改完之后品质会进一步

提高，包括效率会提高，成本会下降，通过这些方式来减亏。 

投资者：现在的价格按照改完之后大致是多少？ 

答：我们现在不赚钱有几方面原因，价格是一方面，包括我

们原来的品质有一些问题，在品质不好的情况下，我们的开

工不能开满，开工率也不高，造成我们成本相对偏高。现在
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我们品质提高了，开工率不变的情况下，成本会有下降；后

面通过口碑的积累，在市场上慢慢提价也有一定空间；生产

负荷提高，也会有一些成本变化。行业不变的情况下，希望

是在 2027 年扭亏或者盈利。 

投资者：现在成本的水平？ 

答：现在成本都是在生产负荷不高的情况下。 

投资者：烟台的价格会比宁夏的高？ 

答：对，会贵一些。 

投资者：动力咱一般用什么？ 

答：一般用电和蒸汽。 

投资者：技改是集中在宁夏那边？ 

答：对，因为那边产能大。 

投资者：开工率？ 

答：整个 2025 年来看不是很高。 

投资者：氨纶是不是前几年扩产比较多？ 

答：对。 

投资者：主要是因为耳带？ 

答：那个只是因素之一，还有像瑜伽服，并且那几年海外的

生产基本停滞了，再有原料方面也有一定的催化。 

投资者：对氨纶后面的价格怎么看？ 

答：价格说不好。 

投资者：氨纶的需求怎么看？感觉从去年三四月份开始不像

之前那么高速增长了。 

答：从历史上来看，氨纶需求增长几年平均下来可能会差不

多，在十个点左右，但是每年来看不一样，可能某年出现一

个新的点会很快，后面降下来，总体来说还好。 

投资者：25 年没有什么爆点？ 

答：没有。锦纶的增长对氨纶来说可能会有，锦纶的衣服用

氨纶的量会比涤纶高一些。 



 

 3 

投资者关系活动记录表 

投资者：氨纶有出口？ 

答：有一部分出口，不到百分之十。 

投资者：有没有可能多出口一些？ 

答：我们的想法是想多出口，但是下游是纺织服装，他们主

要产线在中国；第二是出于保护当地产业的情况，关税会有

影响，像土耳其、巴西、印度都有过。 

投资者：我们这部分出口主要是去哪些国家？ 

答：基本上是中国周边为主。 

投资者：芳纶有出口吗？ 

答：有。 

投资者：比例？ 

答：芳纶两种加起来应该有百分之二十。 

投资者：芳纶价格是什么情况？ 

答：没完全稳住，或者说没看到反弹。这两年也是因为竞争

的压力，在逐步往下走。目前来看，间位芳纶应该是差不多

了，是不是完全见底还说不好，因为现在还有一些小企业还

没出来或者还没投产，出来之后低价领域可能会有变化。对

位芳纶也差不多。 

投资者：两种芳纶价格差不多？ 

答：间位要低一些。 

投资者：定价有话语权？ 

答：间位话语权高一些，对位要弱一些。 

投资者：市占率？ 

答：国内间位我们大概是百分之六七十，对位大概五六十。 

投资者：芳纶的投资强度大吗？ 

答：不小。 

投资者：芳纶现在盈利中，间位和对位的占比？ 

答：2025 年大头是间位的。 

投资者：芳纶和芳纶纸与国际大品牌的差距大吗？ 
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答：间位差不多，可以说各有千秋；对位我们稍微差一点；

芳纶纸大部分品种差不多，有些高端的可能差一点，但价格

上我们便宜很多。 

投资者：芳纶需求这块？ 

答：需求多数领域一般，从纤维的角度来看，没有感觉到哪

个领域需求特别旺。芳纶纸还好，它主要是这两年发达国家

有电网改造，带来变压器的需求增长；算力对芳纶纸也有需

求，再包括商业航空、低空、新能源等，它的下游相对来说

风口比较多。 

投资者：算力方面的体量上多大？ 

答：目前主要还是靠绝缘，就是变压器。 

投资者：芳纶纸增长情况？ 

答：可能有两位数增长吧。 

投资者：是量还是价格？ 

答：主要是量。 

投资者：芳纶隔膜估计未来几年的实际收入体量？ 

答：现在还看不了太远，变数比较多，2026 年估计会有点体

量，但是从公司整体来看占比很低。 

投资者：现在的客户在小批量的实验中？ 

答：算力中心的是在切换，做车用半固态电池的现在是在路

测，充电宝是有使用的。 

投资者：从产品上，这几个领域算是比较成熟？ 

答：比较成熟吧。 

投资者：隔膜是替代？ 

答：替代陶瓷的。 

投资者：后面放量的预期？ 

答：客户对这个产品的认识度和认可度我们现在接触处下来

还可以，但要普及还需要在价格和保供能力方面进行优化。 

投资者：现在也是十五五了，发展规划怎样？ 
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答：规划是做了，里面有很多新东西，新东西做成什么样不

确定性很强，比如安全屋，五年之内能做成多大体量说不好。 

投资者：新的业务？ 

答：我们叫解决方案，像安全屋、防火罩，再有一些安防用

品，类似这种会搞一些。 

投资者：防火罩的应用？ 

答：应用场景可能是有新能源车的运输，尤其是船，仓储说

不好；还有新能源车有一些地下停车场不让充电，针对这个

应用场景也是一种方案。 

投资者：还有其他新的？ 

答：氨纶这边我们会做 T2T，现在在做的企业不少，技术路

线也很多，核心有两点，一是谁家的技术路线成本低，加工

的成本低；二是谁能拿到足够便宜的原料，我们现在也是在

跟一些服装品牌聊，看能不能形成一个闭环，形成一个产业

链，我们在建一个中试线。再一个有可能比较大的我们叫数

码印染，这个事情更前期，我们还没进入中试。 

投资者：这种打印成本会比传统印染要高？ 

答：目前来看数码印花比较接近，或者说差距没有那么大。

数码印花主要是看单子的大小，大单子还是传统的比较合

适，小单子是打印比较合适。 

投资者：拉长看未来在国际市场的份额是提升的？ 

答：对，特别是芳纶这个板块，我们的目标是做全球第一，

海外的市占率必须要提上去。 

投资者：会在国外建厂吗？ 

答：短期不一定，长期来看可能会出去。 

附件清单 无 

日期 2025 年 1 月 6 日 

 


