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投资者关系活

动类别 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他 

参与单位 

华泰柏瑞基金、国泰基金、永赢基金、兴业基金、方正证券、

西部证券、深圳创富兆业、北京文博启胜投资、景顺长城基

金、兴业证券、申万证券、泉果基金、中邮资管、上海证券、

亚太财险、众惠保险、泓德基金、伏明资管 

时间 2026 年 1月 6日、2026年 1 月 7日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 
董事会秘书王颖超 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、公司高强高模纤维业务介绍？航天院所是否已实现

纤维的国产化替代？  

公司 2014年成功研发 M40J 级碳纤维，2018年成功研发

M55J 级碳纤维，两个产品都以有关项目牵引，其中 M55J 级

纤维是承担的国家 863项目产品，2021年实现国产化替代和

成熟应用，并开始批量生产，业务主要是与国内卫星相关的

院所或与卫星制造相关的产业链公司进行合作配套，目前公

司是我国航天卫星用碳纤维的核心供应商，2025 年 12 月凭

借“航天用高强高模碳纤维”获得工信部制造业单项冠军称

号。 

2、M40J 级、M55J 级纤维应用场景？ 

公司 M40J 级碳纤维应用场景比较广泛，除了航天等装



备领域应用以外，还有一些诸如 3C 电子产品以及鱼竿领域

等民用领域。 

M55J级纤维应用场景目前主要是卫星，包括卫星自身的

承载结构、卫星太阳翼的边框、太阳能基板等。 

3、M55J 级纤维收入占比？ 

公司前期高强高模型碳纤维收入中，主要是 M55J 级碳

纤维贡献的。 

4、MJ级系列纤维是否会扩建产能？  

公司现有高强高模型纤维产能为 80 吨，包括一条 M40J

级碳纤维生产线、一条 M55J 级碳纤维生产线。公司会根据后

续市场需要考虑产能扩建问题。 

5、航空领域应用的纤维生产工艺？  

航空装备应用领域的纤维主要是湿法工艺。 

6、装备用纤维成本高的核心原因？  

相对民用碳纤维，装备用纤维基本为小丝束纤维，生产

效率较低，如 3K 纤维产线与 24K 产线纤维效率相差 8 倍；

其次是生产工艺方法影响，装备应用以湿法为主，民用产品

以干喷湿纺为主，湿法牵伸速度低很多，导致生产效率低很

多；第三是装备用碳纤维质量要求严苛，定型后锁定工艺和

装备，不会因经济性因素进行调整；第四是装备用碳纤维在

产品定型量产前由于长期验证过程导致巨大的成本投入；第

五是难以量化却又有显著影响的时间成本和过程中曾经历

的无数风险。因此，即使不考虑产品前期的研发成本或者建

设投入，仅以上几点，就给量产阶段带来相对民品更大的成

本摊销压力。 

7、东丽碳纤维提价对国内市场的影响？  

提价对国内市场的影响需进一步观察，关键还是看国内

市场供需格局变化。 

8、大飞机用碳纤维国产化替代进展？公司产品认证情



况？大飞机交付量少是否与材料相关？  

大飞机用碳纤维包括 T300 级纤维和 T800级纤维，我们

了解 C919大飞机主要使用 T300 级纤维，同时使用部分 T800

级纤维。碳纤维是大飞机较早启动国产化替代准备的配套，

公司 GW300 级纤维的适航认证、PCD 认证已开展多年，并在

2024 年 GW300 级纤维及内饰预浸料正式获得商飞供应商体

系批准，T800级纤维仍在验证努力中。 

我们不了解今年大飞机的实际交付情况，如果有低于预

期情形，个人理解碳纤维特别是国产碳纤维材料不是关键因

素。 

9、T300 级碳纤维装备业务预期表现？未来价格是否还

会下降？  

T300级纤维长期预期需求会下降，但该业务在未来一定

时间仍将会有一定规模的稳定需求，我们理解 2025 年内合

同履行偏弱的表现更多是节奏性因素影响。至于产品价格，

前期多次降价目前已经在一个较低的水平，我们预期后期不

大会有较大变化。 

10、包头项目现状？  

包头项目目前产品主要为 T700S级碳纤维，2025 年产出

大致在 2000-3000吨，受行业内卷、产能爬坡等因素影响暂

时面临一定压力，并对公司业绩带来一定拖累。 

11、装备业务后续两年增长预期？客户提货时点？生产

周期？ 

装备业务在经历过去几年产品迭代过渡期带来的调整

以后，预期未来两年业务整体回暖、发展健康。交付方面，

公司会根据每年计划进行生产备货，客户根据需要随时下单

公司发货，生产周期大约在 2周。 

12、2025 年业绩下滑的主要原因是什么？  

2025 年年度经营情况由于公司还在结账中业绩尚不能



确认；根据前三季度业绩情况，业绩下滑原因主要包括：T300

级产品收入下滑；包头项目增量转固的影响；研发项目投入

较去年增加 8000万等。 

13、预浸料业务的近年表现如何？装备用业务是否会向

预浸料、复材制件方向进行延伸？  

预浸料业务是全市场业务，航空航天等高端应用总体呈

现增长趋势，工业应用占比稳定，体育休闲领域占比持续下

降，总体贡献能力相对稳定；关于装备用业务的产业延伸，

在涉及预浸料层面，公司会在遵守基本商业伦理前提下根据

未来可能的市场机会谨慎判断决策，在复材制件业务层面，

目前主要是一些主机厂外包业务，2024年度大概有 1亿左右

收入。 

14、公司 T700S 级/T800S 级纤维的收入结构中，氢气瓶

应用的贡献收入？ 

2024年 T700S级/T800S 级纤维共实现收入 2.12亿，其

中氢气瓶领域贡献收入 1.2亿。 

15、未来如想扩建高强高模型纤维产能是否存在瓶颈？  

高强高模型纤维产线均由公司自身设计、建造、调试，

核心设备自主研发和保障，不存在瓶颈。 

16、包头业务产品规格？产能利用率？  

包头产品主要为干喷湿纺 12K和 24K的 T700级碳纤维；

2025 年是包头项目投产的第一个完整自然年度，基于市场环

境进行了产品定位优化和内部资源能力的协调协同，产能利

用率约在 50%左右。 

17、公司后续风电碳梁业务趋势？是否有国内业务？  

风电碳梁产品 90%左右的成本为材料费用，纤维价格目

前处于低位，对碳梁业务发展相对有利，预测后期会继续保

持健康成长，目前业务主要以境外客户为主，近两年增量业

务主要源于新客户的开发。 



18、民品碳纤维是否具有规模效应？  

碳纤维行业存在一定的规模效应，主要体现在两方面，

一是单条生产线的产能会有一定规模效应体现，二是由于碳

纤维生产所需基础设施和公共工程投资较大，因此规模效应

更多体现在整体的产能规模和有效产出。 

19、公司产品在低空领域的进展？  

公司拥有完整的产品体系，公司现有产品和资源具备为

低空装备提供从碳纤维-预浸料-复材件-整机复材全产业链

的配套能力，目前已经与多家低空装备企业开展有效合作，

未来也持续拓展客户，积极参与低空经济发展。 

20、公司是否为 AV500 无人机提供原材料？  

公司交付的产品是 AV500 无人机复材制件，碳纤维-预

浸料-复材制件以及组装工作均由公司完成。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2026年 1月 7日 

 


