
证券简称：星云股份 证券代码：300648

福建星云电子股份有限公司

投资者活动关系记录表

编号：2026-001

投资者关系活动类别

特定对象调研 分析师会议 媒体采访

业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动

现场参观 其他

参与单位名称

及人员姓名

摩根大通证券（J.P.MORGAN）、千禧资本（MILLENNIUM

PARTNERS）、联博资产管理 (ALLIANCE BERNSTEIN）、

富达国际（FIDELITY INTERNATIONAL）、景林资产管

理（GREENWOODS ASSET MANAGEMENT）等机构。

时间 2026年1月16日16:00-17:30

地点 福建省福州市马尾区马江路7号星云科技园公司会议室

上市公司接待人员姓名
董事、副总经理、董事会秘书：许龙飞

投资者关系总监：吴荣

投资者关系活动

主要内容介绍

1.公司固态电池业务目前的进展情况如何？

答：固态电池目前是行业内关注的重点方向之一，公司检

测设备能为客户固态等新型电池的研发提供助力，满足实

验室研发阶段高精度、定制化检测需求。公司在固态电池

领域与行业内锂电池头部企业建立了深度合作关系，除了

为客户电池研发提供高精度检测设备外，在电池制造领域，

已于 2025年对下游客户实现固态电池量产级产线整线交

付。同时，公司持续跟进固态电池技术迭代，积极布局下

一代检测技术，提升设备在新型电池研发环境下的测试能

力，进一步巩固在电池检测领域的领先优势。

2.公司研发投入主要方向是什么？

答：研发是公司的核心竞争力所在，公司作为一家以检测

技术为核心的公司，将在电池检测领域持续加强，推动检



测技术向更高精度、更高智能化水平发展。公司子公司星

云检测的“动力及储能电池中试平台”已成功入选工信部

首批重点培育中试平台名单。后续公司将继续深化“人工

智能+电池检测”应用，推动工业互联网与人工智能融合赋

能，促进电池从技术研发到规模化生产的转化。

3.请介绍公司与保险业务的合作模式。

答：公司已与中国平安财产保险股份有限公司正式签署战

略合作协议，双方将围绕保险业务场景，在电池保险产品

开发及电池后服务领域展开全面、深入的合作。通过平安-

星云电池 AI 实验室，打造“电池检测+AI合作+保险服务”

一体化闭环生态，推动保险产品设计智能化、精细化，实

现“人工智能+保险”、“人工智能+电池检测”的落地赋

能。

4.贵公司整体的生产及交付周期？

答：公司一般采用以销定产的定制化生产模式。因公司产

品类型较多，各类产品生产周期不同。以锂电池组工况模

拟检测系统产品为例，从原材料采购至整机入库，一般生

产周期为 2-3 个月；而自动化设备及生产线因定制化程度

高，生产周期一般为 3-6个月。

5.公司对 2026年销售有何展望？

答：公司对 2026年销售整体持乐观积极态度。当前下游景

气度有所复苏，海外市场对新能源产品需求旺盛。公司希

望把握机会、积极开拓市场、加大产品开发，在锂电池检

测设备业务的基础上发力储能和电池后服务市场，培育新

的增长点，力争在 2026年实现良好的经营业绩。

附件清单（如有） 无

日期 2026年1月16日


