
上海维宏电子科技股份有限公司投资者关系活动记录表

证券代码：300508 证券简称：维宏股份

投资者关系活

动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他（ ）

参与单位名称

及人员姓名

林子健——华鑫证券；崔文娟——太平洋证券；杨安东——东

方财富

时间 2026 年 1 月 31 日、2026 年 2 月 2 日

地点 维宏股份会议室

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书刘明洲

投资者关系活

动主要内容介

绍

首先安排调研人员参观了公司展厅，介绍了公司产品及下游应用场景。

主要交流内容如下：

1、2025 年经营怎么样？

回复：我们 2025 年业绩预告已经披露，可以按照中间数进行估计，年

度报告最终数据与这个数字偏差不会很大。收入和主营业务利润，都

有增长。

2、介绍一下机器人业务？

回复：：我们之前内部讨论过，人形机器人领域，我们可以做什么，

我们能做什么。我们做了二十多年的运动控制，在运控上有不错的造

诣，但是，我们不懂感知和决策。从技术拓展来讲，我们能做机器人

控制器，也就是所谓的“小脑”。在做调研时，我们发现一个问题：

行业成熟时“大脑”和“小脑”会由谁负责？！从现在的情况看，存

在多种情况，一种，做“大脑”的厂商，顺道做了“小脑”；一种是

做“大脑”的厂商做大脑的，“小脑”做小脑的。未来哪种模式会成

为主流，将会决定第三方“小脑”厂商的生存空间。现在虽然还不明

朗，但是大厂都是自己做。我们就决定，可以利用我们另外一个技术，

驱动技术，从电机控制切入。后来，我们就找到了常州汉姆电子，他

们在无刷电机和丝杆电机做的不错。2025 年 11 月，我们收购了近 48%

的股权。



3、技术来源哪里？

回复：汉姆电子创始人张总，电机行业从业二十多年，曾在信浓马达、

鸣志电器等多家企业担任过研发管理工作，在电机研发与团队管理拥

有丰富经验。秦总，86 年毕业于上海交大电机工程专业，拥有近 40 年

的电机工程从业经验，精通电机设计，具有精湛的电机结构电磁设计

能力，尤其在电机温升、噪音控制方面经验独到。汉姆电子现在的产

品全部自研。

4、客户主要是哪些？本体厂商还是手？

回复：目前的产品主要用在手指关节上。现在客户主要是灵巧手厂商。

5、现在客户开拓情况？

回复：25 年有一家比较优秀的客户，已经批量出货。因为这家客户有

很好的标杆效应，后续已经有不少国内头部厂商合作，各家进度不一

样，有的已经中试、有的小试，有的还处于打样。客户数量已经不少

了，有国内也有国外的。这不包括还处于比较初期的送样阶段的厂商。

前面讲的这些客户，除了量产客户之外，其他的都是付了研发费用的。

6、汉姆电子和维宏如何合作的？

回复：各取所长。汉姆电子擅长电机设计及制造，维宏擅长驱动控制。

目前的产品，汉姆电子负责电机，维宏负责驱动器，销售由汉姆电子

负责。

7、产品如何规划？

回复：汉姆电子是定位机器人领域的零部件供应商。到中期来看，先

以手部电机开始，从单电机向模组拓展，进而到全身，包括四肢和躯

干。由于客户主要是灵巧手厂商，我们直接做手的可能性较低。否则，

会和现有客户形成竞争关系。

8、产能能否满足？

回复：经过去年四季度的批量订单的淬炼，产能有一定程度的提升。

现在已经进入打样阶段的这些客户，头部的几家量产落地的话，产能

应该可以跟得上。另外，我们也在规划，上一条自动化生产线。有的

厂商对产能供给和质量一致性要求比较高。我们要提前做好应对。

与投资者交流过程中，严格按照《信息披露事务管理制度》等规定，

保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重



大信息泄露等情况，同时已按深圳证券交易所要求签署调研《承诺书》。

附件清单（如

有）
无

日期 2026 年 2 月 3 日
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