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各位董事：

2025 年，全球笔记本电脑市场持续回暖，公司聚焦主业发展，

坚持创新驱动，加强技术研发，稳步提高经营能力。公司管理层在董

事会的带领下，严格执行股东会、董事会的各项决议，勤勉尽责地开

展各项工作，不断规范公司法人治理结构，确保公司科学决策和规范

运作。

我代表公司经理层向董事会作 2025 年度总经理工作报告，请各

位董事予以审议。具体如下：

一、2025 年度总体经营情况

2025 年度，公司实现营业收入 222,690.38 万元，较上年同期上

升 20.83%；归属于上市公司股东的净利润 1,311.67 万元，较上年同

期增加 27.75%。归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润

943.65 万元，较上年同期减少 27.44%。

截至 2025 年末，公司资产总额 340,666.31 万元，较上年同期上

升 14.94%；资产负债率为 59.16%，较上年同期上升 5.97%。

二、2025 年度经营管理工作回顾
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（一）笔记本电脑相关业务

作为主营笔记本电脑结构件模组及相关精密模具的企业，公司已

经成为全球主流笔记本电脑品牌的上游供应商。公司与联宝、仁宝、

纬创、华勤等全球知名的笔记本电脑代工厂建立了长期稳定的合作关

系，服务的品牌商就包括联想、戴尔、小米、宏碁、惠普等。公司是

行业内少数具备提供从精密模具设计、制造到笔记本电脑结构件模组

生产的综合性、专业化的整体服务能力的厂商之一。

2025 年度，随着消费电子行业的持续复苏，AIPC 产业推进，全

球笔记本电脑市场持续回暖，公司凭借自身的技术优势、客户资源优

势等实现业绩的稳定增长。公司对经营成本实施有效管控，在智能管

理和设备改造管理中不断探索新的方法，优化工艺和设备间的配合，

提升设备利用率，降低损耗，整体经营能力稳步提高。

（二）光伏及储能相关业务

2025 年度，公司除了部分光伏组件代工外，生产的光伏组件基

本用在自投的分布式光伏电站，分布式光伏电站主要是收取电站的电

费，整体的光伏营收比去年少。

公司光伏业务整体下行，公司会减少光伏储能板块的亏损，不再

单独开展光伏业务，以后光伏将会与储能、电池协同发展。

（三）补链强链，价值提升

公司基于深入布局包括结构件模组、电池模组等在内的 AI 智能

终端硬件模组产业链，并在联想、惠普、戴尔、小米、华硕、宏碁等

现有品牌商客户的基础上补齐高端品牌商客户的战略考虑，通过购买



安徽英力电子科技股份有限公司 2025 年度总经理工作报告

北美某品牌商供应链内 PC 显示模组结构件供应商佛山智强光电有限

公司（简称“佛山智强”）100%股权进入该品牌商供应链。

佛山智强专业从事 PC 显示模组结构件的生产与销售，深度绑定

大客户北美某品牌商并具备拓展其他客户的能力。公司和佛山智强均

将受益于 AI PC 的景气周期，通过收购佛山智强 100%股权，公司将

拓展 PC 显示模组结构件产品，补链强链、提高公司产品的技术能力

及在 PC 产业链的价值量。

（四）积极推进并购重组项目

公司拟通过发行股份及支付现金方式购买吉安市井开区优特利

投资有限公司、深圳聚和恒达投资合伙企业（有限合伙）等 19 名交

易对方合计持有的深圳市优特利能源股份有限公司 77.9385%股份，

同时拟向不超过 35 名特定投资者发行股票募集配套资金。

本次交易充分围绕以笔记本电脑为核心的消费电子市场展开，公

司通过并购消费电子产业链资产实现自身产业发展需要、同时助力新

质生产力发展；有助于公司丰富产品结构、延伸制造链条、强化制造

服务能力，有助于公司在改善财务指标的同时补链强链、提升关键技

术水平。

（五）完善海外市场布局

美国是全球最大的消费市场之一，公司在美国当地购置了约 5.6

万平方米的土地厂房，正在设计自动化生产线；拟通过仁宝、纬创这

些长期合作的代工厂的关系，切入 AI 服务器的机柜等新的业务。
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另外，公司拟在沙特投资建设生产基地，一方面将其作为公司中

东、非洲和欧洲的地区总部，直接为笔电头部名牌企业提供配套；另

一方面计划利用沙特产能的一部分，生产半成品转出口到美国公司组

装生产，进入美国市场。

三、2026 年度发展计划

（一）深耕主业，紧跟客户需求

随着技术的不断进步和生态系统的日益完善，AI PC 的迅猛发展

将为消费电子市场注入强劲动力，AI PC 新品渗透率逐步提升，AI 应

用生态逐步完善，市场需求依然强劲。作为国内笔记本电脑结构件领

域的领先企业之一，公司将持续深耕主业，始终密切关注行业发展及

客户需求的变化情况，紧跟客户需求进行深度挖掘和创新，抓住机遇，

努力提升公司的市场地位和核心竞争力。

2026 年，公司把主业做好，整个的营收和利润规模做大的同时，

主要沿着两个方向发展，第一个就是利用品牌客户的资源关系，为同

一品牌客户提供更多的产品和服务，如收购优特利，把电池模组导入

到公司原有的客户体系里面，拓展产品矩阵，提高公司的附加值；第

二个是利用现有仁宝、纬创这些代工厂的客户的服务器业务，把公司

的结构件、电池模组等产品用于服务器、机器人产品等方面，低空的

电池业务也可以作为未来探索的方向。

（二）技术创新与研发投入

公司将“持续加大研发投入和提升技术人员能力”作为一项长期

策略，通过持续不断的研发创新和不断加深的一体化生产能力，持续
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打造技术领先、质量过硬、服务周全的优质产品。

为了加快技术创新改造，提高生产经营效率，公司加强自动化、

信息化改造。一方面，通过现有生产线的智能化、数字化技术改造，

进一步降低能耗、提升生产效率，扩大公司各产品线的生产能力，有

效缓解公司产能瓶颈。另一方面，通过智能化改造和智能工厂的建设，

优化生产流程及工艺控制，提高工艺一致性和稳定性，巩固并提升公

司产品的技术水平和质量可靠性。

（三）人力资源发展计划

公司将持续秉承“以人为本”的理念，加强企业文化建设，构筑

包括管理人员、技术人员、业务人员在内的高层次人才平台，进而使

公司逐步拥有一支专业化、高素质、结构合理、具有高度凝聚力的人

才队伍。加大教育训练投入以提升员工职业技能和职业发展能力。

（四）成本控制计划

为进一步加强成本管理，以生产技术、生产工艺创新及管理水平

提升带动成本循环改善，将改善成果转化为新的管控标准。凭借信息

化管理手段，为执行各项管控标准提供长效而及时的监控，进而有效

巩固改善成果。

各位董事，以上是本人 2025 年度工作简要总结和 2026 年度工作

计划。新的一年，公司管理层将继续严格执行董事会各项决议，全面

贯彻落实公司经营方针，脚踏实地的聚焦主业发展，努力提升公司的

管理水平和运行质量。



安徽英力电子科技股份有限公司 2025 年度总经理工作报告

以上报告请各位董事审议。

安徽英力电子科技股份有限公司

总经理：戴军

2026 年 3 月 4日


