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投资者关系

活动类别

特定对象调研  分析师会议

媒体采访业绩说明会

新闻发布会  路演活动

现场参观  其他

参与单位名称

及人员姓名

嘉实基金 张浩嵩

广发证券 吴思颖

时间 2026年3月11日

地点 公司

上市公司接待

人员姓名

副总经理、董事会秘书 郑铭

财务总监 项金宏

投资者关系

活动主要内容

介绍

一、前期公司休闲食品业务增长明显，未来是否会加大在该领域

的投入？

答：休闲食品是公司核心增长品类，2025年亮点包括：推出松叶

蟹钳、虎皮鳕鱼豆腐、鱿鱼魔芋等多款新品，其中松叶蟹钳单品表现

亮眼；通过自动化生产有效提高产能，降低人工与制费成本；拓展万

辰集团、零食有鸣等专业零食渠道，渠道覆盖进一步完善；产品包装

与口感持续优化，适配C端消费场景，市场接受度与复购率保持良好。

2026年，公司将加大对休闲赛道的资源投入，包括扩建专用生产线、

增加自动化设备投入以提升产能效率，并针对零食渠道特点开发更多

小规格、高颜值、强口味的新品。

二、关注到公司产品已经在山姆渠道形成稳定销售，公司后续在

山姆渠道是否有新品开发导入计划？对此有哪些工作安排？

答：我们的核心单品“五福到家”（包含鱼籽福袋、鳕鱼芝士宝、

金沙鳕鱼饼、墨汁墨鱼皇、迷你小鳕鱼）在山姆考核期内表现亮眼，



销量稳居细分赛道前列，为后续新品导入奠定了坚实基础。

公司将实施从“单点突破”到“多品类渗透”的升级。依托公司

现有的技术储备与定制化能力进行开发升级，持续向包括山姆在内的

大客户导入更多高适配的专供大单品，丰富渠道产品矩阵，降低单一

产品依赖，深化高端定制渠道合作布局。

三、公司2026年在产品研发与结构优化上有哪些重点方向？

答：2025年完成多项新品开发。重点包括：休闲渠道的手撕蟹柳、

松叶蟹钳；面对C端正餐的黑金包系列；高端餐饮的鱼皮虾滑、福州肉

燕；山姆定制的“五福到家”。2026年公司将持续聚焦新品研发与现

有产品升级，围绕市场需求开发高毛利、高适配性产品，重点布局特

色休闲食品、高端定制产品等方向，同时推进老品配方改良与成本优

化，丰富产品矩阵，提升核心产品竞争力。

四、2025年客户合作的整体情况如何，维护老客户与拓展新客户

的核心逻辑是什么？

答：2025年公司深化了与海底捞、杨国福、凑凑等头部餐饮老客

户的合作，同时成功拓展锅圈等系统新客户，还与东方甄选、美团等

头部平台建立合作关系，客户覆盖范围进一步扩大。维护老客户的核

心逻辑是保障产品品质稳定、提升定制化响应速度，如针对海底捞建

立专项改善专案，降低客诉率；拓展新客户则依托丰富的产品矩阵、

灵活的定制能力与行业口碑，针对不同渠道客户推出适配产品，如为

电商渠道开发“一人食”迷你锁鲜装，为特通渠道定制大包装产品。

五、公司在出口业务方面的整体运行态势如何，涉及哪些主要品

类与市场？

答：公司出口业务稳步推进，各生产基地累计完成多批次出口交

付，覆盖港澳、境外多个市场。出口产品严格遵循目标市场标准，通

过资质认证与合规审核保障交付顺畅。



六、公司在应对原材料价格波动方面采取了哪些具体措施？

答：面对鱼浆、飞鱼籽、牛肉等原料价格波动，公司通过多项措

施应对：采购端推行集中采购、招标采购，开发新供应商，谈判延长

付款账期；生产端通过工艺优化，同时合理规划库存，在价格相对低

位进行战略备货，有效缓解了原料价格波动对生产成本的影响。

七、食品安全是行业的生命线，公司在品控方面有哪些新举措？

答：食品安全是红线和底线。公司完善了全链条追溯体系，多个

生产基地通过了BRC、FSSC22000等国际权威认证。后续我司将继续重

视品控投入，推进质量体系同标建设，强化供应商检查，利用数字化

手段提升风险预警能力，确保全年无重大事故。

附件清单 无

日期 2026年3月11日


