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广东太力科技集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-008

投资者关系活动类别

□特定对象调研

□媒体采访

□新闻发布会

□现场参观

□其他（ 电话会议）

□分析师会议

□业绩说明会

☑路演活动

参与单位名称及

人员姓名 详见后附名单

时间 2026年3月11日

地点 深圳市福田区深圳交易所西座36楼

上市公司接待人员姓名

副总经理：饶志明

副总经理、董事会秘书：杨亮

董事、总工程师：王振昌

证券事务代表：韩露露

投资者关系活动

主要内容介绍

Q1：公司的纳米流体材料的技术性能让人印象深刻，请公司

介绍一下纳米流体材料在人形机器人领域可以实现哪些落地应用

呢？请问相比于传统材料，公司的纳米流体材料在防护性能、重

量、柔韧性上具体有哪些量化优势？目前国内外是否有直接的竞

争对手在提供同类材料？公司的核心护城河是什么？

答：公司纳米流体材料可应用于人形机器人的柔性防护外

层、防护手套织物、核心配件等方面，相比传统材料在防刺防割

等级、轻量化、柔韧性、超强耐磨等方面具备显著量化优势。公

司的纳米流体材料具备创新性与领先性，目前国内外暂无同性能

可规模化量产的直接竞争对手。公司核心护城河体现在全链条自

研能力、深厚专利布局、规模化成本优势。

Q2：纳米流体材料还能应用在哪些大的领域呢？比如新能

源、半导体等领域是否会有应用场景。这些场景的进入壁垒有哪

些？公司未来准备开拓这些领域呢、落地节奏是什么样的？在销
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售和产品研发上现在有哪些布局呢？

答：公司纳米流体材料除应用于人形机器人领域，还可拓展

至军警防护、个体出行安全防护、应急与消防装备、体育竞技等

领域，各领域主要进入壁垒集中在认证周期、行业资质、客户验

证标准及供应链准入要求。现阶段公司将重点推进军警防护、出

行安全防护、机器人防护等领域，并已在研发投入与行业客户销

售体系上做好相应准备，未来，公司将持续加大纳米流体材料的

研发力度与创新投入，稳步开拓更多高价值应用场景，针对新能

源与半导体等新兴领域，公司也将探索材料技术的可行性研究与

验证工作，如在芯片晶圆抛光环节的技术探索方面，有望通过材

料特性优化降低抛光表面粗糙度、改善表面形貌等潜在效果，为

后续相关领域的技术储备与场景延伸奠定基础。

Q3：公司2025年前三季度安防产品营收实现80%以上的高速增

长。请问这种高增长主要是由防刺割手套/服装等终端成品贡献，

还是纳米流体材料/基材销售贡献更大？公司未来在安防领域的落

地战略是以B端为主，还是以C端为主呢？

答：公司2025年前三季度安防产品高速增长主要由防刺割手

套、服装等终端成品贡献。纳米流体材料及复合基材将陆续供

应，并持续提升占比。未来安防业务将坚持B端工业、军警、行业

客户、C端消费市场多渠道运营的战略，通过材料+成品一体化模

式提升综合竞争力。

Q4：公司作为中国航天重要供应商，技术壁垒很高。请问航

天级的真空收纳、固定（如蘑菇搭扣）及防护材料技术，在民用

市场的商业化转化率如何？是否有具体的“航天技术下放”产品

计划（如高端户外装备或车载用品）？这是否会成为2026年新的

增长点？

答：公司将研发航天产品过程中的技术沉淀，创新用于各类

民用收纳产品，显著提升民用收纳产品的综合性能。依托符合航

天标准的技术沉淀，公司不仅在相关技术成熟度与细分领域构筑

显著技术壁垒，形成了差异化的竞争优势，更具备应对复杂太空

环境挑战、支撑商业载人航天在轨驻留保障的核心能力。

依托公司在功能表面涂层材料领域的研发和突破，在防结

冰、防雾、防刮擦、阻燃等关键技术方向上不断延伸应用场景，

推动航天技术向更广阔的民用及工业领域转化。例如，公司自主
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研发的防结冰技术，可有效应对海边、高寒低温等复杂环境下结

冰现象，具备优异的环境适应性与可靠性，为后续技术的多领域

商业化拓展奠定坚实基础。

Q5：面对国际贸易环境的不确定性，公司在海外布局了工

厂。请问海外工厂目前主要覆盖哪些区域市场？主要作用是规避

关税还是贴近本地化生产？

答：公司计划在海外建设工厂，主要覆盖北美、拉美区域，

一方面是为了应对国际贸易的不确定性，另一方面是为了更加贴

近本地化生产及市场开拓。公司始终坚持以自主品牌为核心，持

续强化全球品牌影响力与渠道建设；同时依托核心材料技术优

势，为全球工业客户提供高性能解决方案，实现自主品牌与技术

赋能双轮驱动。

Q6：公司在股权激励中定义了“新业务收入”包含安全防

护、柔性连接等。鉴于B端业务增长迅速，请问2025年全年，B端

业务（含材料与成品）占总营收的比例预计能达到多少？未来三

年，公司对这一比例的目标是多少？是否会考虑将材料业务独立

分拆披露，以更清晰地体现其价值？

答：股权激励中的新业务主要包括安全防护、功能粘胶、户

外装备、生物保鲜等方面的终端产品、材料及配件。2025年前三

季度B端业务占比20%左右，未来公司也将持续提升B端业务的收入

占比，公司也计划适时将材料业务独立披露，以更清晰体现其科

技价值与成长潜力。

关于本次活动是否涉及

应披露重大信息的说明
本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

附件清单（如有） 无

日期 2026年3月11日
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附件：参会名单（排名不分先后）

序号 机构名称 参会人员

1 道林基金 黄道林

2 道林基金 植楚新

3 飞高投资 朱国梁

4 恒泽投资 熊佳妮

5 红岸基金 王英勇

6 华泰证券 刘思倩

7 华泰证券 刘曼青

8 九创基金 邵灵研

9 九益基金 徐标标

10 玖稳资产 叶洋

11 君之同投资 庄众

12 骏杰资产 徐灵娥

13 骏杰资产 王锦政

14 琨山资本 廖静雯

15 珞珈投资 陈杰

16 民沣资产 黄海山

17 榕树投资 丁煜

18 榕树投资 李立明

19 穗甬汇智投资 宋友勇

20 同威投资 冯翔

21 颐和久富 陈帅

22 源益基金 张雷

23 云溪基金 李志勇

24 云众创融投资 李德生

25 正奇资本 陈镇炎

26 个人投资者 34人
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