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中材科技股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-001

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

√其他 （电话会议）

参与单位名称及

人员姓名

长江证券、交银施罗德基金、华安基金等 150 余人

时间 2026 年 3 月 20 日上午 11:00-12:00

地点 线上会议

上市公司接待人

员姓名

公司董事长黄再满先生，公司总裁陈雨先生，公司副总裁、董

事会秘书何思成女士，公司财务总监陈钊新先生，泰山玻纤总

经理刘利锋先生，中材叶片总经理徐俊先生，中材锂膜总经理

储著新先生，苏州有限执行董事张元正先生，泰山玻纤总经理

助理陈锐先生

投资者关系活动

主要内容介绍

2025 年，公司实现营业收入 302 亿元，同比增长 26%；归

母净利润 18.2 亿元，同比增长 104%；扣非归母净利 12.8 亿

元，同比增长 234%；经营现金流净额 54 亿元，同比增长 50%。

报告期内，玻璃纤维产品价格同比上升，风电叶片销量同比增

长，两大产品盈利能力改善带动公司核心指标全面增长。同时，

经过多年研发投入和客户认证，公司低介电一代纤维布、低介

电二代纤维布、低膨胀纤维布及超低损耗低介电纤维布等全品

类 AI 用特种纤维产品已深度卡位国际核心客户并批量供应，

全年销量 1917 万米，为后续快速产业化奠定扎实基础。

玻纤产业：泰山玻纤产品结构持续优化，风电及热塑产品

复价良好，特种纤维布销量同比提升。2025 年实现玻纤纱及

制品销量 137 万吨，同比略增；销售收入 89 亿元，同比增长

15%；归母净利润 11 亿元，同比增长 200%；毛利率同比提升

约 9个百分点。

叶片产业：中材叶片凭借研发优势，提前布局大叶型产品，

加速产品迭代。同时受新能源政策激励，全年实现销售36.2GW，

同比增长 50%；销售收入 125.9 亿元，同比增长 47%；归母净

利润 6.2 亿元，同比增长 80%。

锂膜产业：中材锂膜面对激烈的竞争环境，2025 年销售

锂电池隔膜 33 亿平米，同比增长 75%，2025 年四季度起，随



着储能需求释放，总体售价企稳。同时，随着 5微米等高端产

品占比持续提升，毛利率逐渐改善。

氢气瓶产业：继续保持优势竞争态势，燃料电池车公告占

比约 50%，产品市占率超 30%，继续保持全国第一。

总体来看，2025 年玻纤和叶片产业周期向上，盈利能力

改善明显，同时经过多年的辛勤耕耘，公司特纤布产品在产品

研发、客户绑定、技术储备、制造工艺、供应能力等方面，均

实现了深度卡位，为公司未来带来了新的盈利增长点。后续公

司管理层将会继续加倍努力，创造更好的效益，为股东和投资

者创造长期投资价值。

【Q&A】 ：

Q: 站在“十五五”开篇之年，公司未来“第二曲线”如何

布局和展望？

A: 主导产业海外发展是中材科技“第二曲线”的布局方向，

“十五五”期间公司将积极、有序、审慎推进国际化布局，进

一步提升公司全球竞争力。特种玻纤、氢气瓶是公司重点布局

的“第二曲线”方向，此外，公司还将重点关注并拓展复合材

料在商业航空、新能源汽车、低空经济、海洋工程等领域的应

用场景。

Q: 当前 AI 电子布的产能投放进度及 2026 年销量展望，以

及如何看待织布机紧缺问题和国产织布机发展空间？

A: AI 用特种纤维布目前处于缺货状态，预计 2026 年需求

旺盛，公司特种纤维布新增产能预计在 2026 年下半年开始逐

步释放。行业整体织布机存量较为充足，目前公司在薄布和极

薄布产品上全部使用进口织布机，国产织布机还无法满足技术

要求。

Q: 铂金价格上涨对行业内企业的扩产或投资行为有何影

响？

A: 2025 年四季度前后铂金价格激增，对玻纤行业尤其是中

小型玻纤企业的投资行为产生一定影响，也是近期细纱及电子

类玻纤产品阶段性趋紧的因素之一。

Q: 特种纤维布业务中，石英布上游石英纤维的自产及外采

情况如何？

A: 公司的石英纤维及石英布均为自产且已实现量产。

Q: 中东局势造成的能源成本上涨对公司业绩的影响如何？

能否通过提价将成本向下游传递？

A: 玻纤产品方面，目前国内电价、天然气价格相对稳定。

风电产品方面，风电行业上下游对大宗物料价格变化有成熟运

行机制，公司已与合作伙伴充分沟通成本及价格变化信息，后

续将通过更紧密的交流确定价格变化。锂膜产品方面，油价上

涨会对成本产生一定影响。

Q: 如何展望 2026 年风电整体出货情况？



A: 中国可再生能源尤其是风电行业发展稳定向好，预计

2026 年全球风电新增装机与去年持平。

Q: 在欧洲能源自主趋势明确、降低风电部件进口税率的背

景下，公司叶片有无进一步加大出口或出海的规划？

A: 出海是公司优势产业第二曲线的重要一环。公司一方面

将加快海外生产基地建设和海外头部客户开发，另一方面将强

化与国内战略客户合作以加大中国出海叶片比重。

Q: 公司 2026 年隔膜产能、出货量和价格情况预计？5微米

产品的出货结构比例和行业渗透率？公司后续是否有产能扩

张计划？

A: 产销方面，2026 年销售情况预计良好。价格方面，2025

年四季度以来价格有所回升，5微米超薄基膜、点涂隔膜实现

量产并成为市场主力供应商。

Q: 隔膜业务 2025 年国际客户销量增长情况如何？当前国

际客户销量占比是多少？后续发展规划是什么？

A: 2025 年隔膜国际客户销量同比增长，十五五期间将加大

海外客户开发力度。

Q: 近期氢气瓶业务发展情况如何？

A: 公司氢气瓶业务市占率始终保持第一。

Q: 十五五期间公司在氢能业务有哪些规划？除气瓶外还有

哪些氢能领域布局？公司在输氢管道方面有布局吗？

A: 国家将氢能燃料电池产业列为六大未来产业之一，工业

和信息化部、财政部、国家发展改革委近期发布《关于开展氢

能综合应用试点工作的通知》，延续扶持政策。公司坚定培育

氢能储运产业，在市场、技术、产能端做好准备。

输氢管道主要解决干线运输问题，有助于降低长距离运输

成本。公司主要聚焦管道无法覆盖的一定距离的运输领域。

Q: 氢气瓶主要原材料碳纤维提价，公司能否顺价传导？

A: 氢气瓶成本下降需综合考虑压力等级、容积、适配性等

因素；目前碳纤维涨价通过设计端优化、产品端调整、用量降

本提效等方式，对后续产品售价影响有限。

附件清单（如有） 无

日期 2026 年 3 月 20 日


