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深圳市信维通信股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-01

投资者关

系活动类

别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （电话会议）

参与单位

名称

2026 年 3 月 25 日

国泰海通证券组织走进上市公司交流活动，投资者包括火神私募投

资、菁英时代投资、量见投资、熙宁投资、加乘资本、沐德资产、

逆为投资、以撒投资、四创资本、圆石投资等。

以上排名不分先后。

时间 2026 年 3 月 25 日

地点 深圳市宝安区沙井街道西环路 1013 号信维通信工厂 会议室

上市公司

接待人员

董事会秘书：卢信

证券事务代表：伍柯瑾

投资者关

系活动主

要内容介

绍

问题：公司定增募投方向及布局逻辑？

公司本次定增募资不超 60 亿元，全部投向三大项目：1.商业卫

星通信器件及组件：总投资 35.63 亿元，募资 28.5 亿元；2.射频器

件及组件：总投资 28.53 亿元，募资 21.5 亿元；3.芯片导热散热器

件及组件：总投资 11.7 亿元，募资 10 亿元。布局紧扣商业卫星、

算力芯片、智能终端通信等产业趋势，强化材料—零件—模组全产

业链，突破产能瓶颈，加快打造第二增长曲线。

问题：公司商业卫星通信业务客户与业务进展情况？

公司自 2021 年起服务北美卫星客户，是其地面终端主要零部件



供应商，同时也拓展了第二家北美卫星客户，产品已批量交付。此

外，公司本次定增项目聚焦商业卫星地面终端的高频高速连接器、

阵列天线及整机等方向，未来随着卫星星座建设加速，业务规模有

望持续提升。

问题：公司芯片散热业务技术、客户及定增扩产规划？

公司在芯片封装散热方面有一站式解决方案，聚焦高导热热界

面 TIM1 材料与芯片封装散热片两大核心产品。在 TIM1 材料方面，

公司通过自研掌握了基于液态金属和高分子材料的先进配方技术，

该材料具备高热导率、优异的界面兼容性与极端工况适应性，能够

精准匹配先进封装及算力芯片等高端应用场景的散热需求。在芯片

封装散热片方面，公司掌握了核心的精密微加工与半导体表面处理

技术，在保障性能与品质前提下兼具产能与成本优势，满足多场景

下的可靠性要求。公司已为北美头部消费电子客户批量供应芯片级

导热散热材料及器件。本次定增向上游材料延伸，打造“TIM 材料+

导热散热器件”一体化方案，面向算力芯片、服务器、笔电等场景，

提升产品附加值与竞争力。

问题：公司射频主业技术储备与客户优势？

公司为全球泛射频龙头，具备 LCP 薄膜、柔性覆铜板自主量产

能力，供应北美消费电子客户，天线模组全球市占率领先。布局各

类天线射频器件，通过了消费级、工业级、汽车级多场景质量体系

认证，技术可适配 6G、卫星通信、智能汽车场景，持续推进研发与

客户验证。

问题：公司汽车射频业务进展与客户覆盖情况？

公司将消费电子射频技术延伸至汽车领域，供应车载天线、毫

米波雷达模组等射频器件，已进入国内头部车企供应链。汽车电子

业务收入快速增长，成为重要增量板块，后续将持续拓展全球车企

客户。



问题：MLCC 业务当前验证、客户推广进度及该子公司未来规

划？

信维电科已实现关键料号突破与国产替代，部分产品在北美大

客户验证中，性能对标国际龙头。公司稳步拓展消费电子、汽车电

子等下游场景，推进规模化量产与客户导入。未来也不排除进一步

增加信维电科的股权，并将按照信息披露要求对后续进展及时履行

信息披露义务。

问题：公司定增项目建设周期、投产节奏与业绩贡献预期？

公司定增项目整体建设期为 36 个月，采用分批投产模式，建设

期内即有产能投入生产、产生效益。公司已与核心客户建立深度合

作，产能将匹配订单需求，随着项目逐步落地，卫星通信、芯片导

热散热、高端射频将成为新增长极。

问题：本次定增对公司未来发展带来的影响？

公司本次定增以泛射频为根基，商业卫星通信、智能终端天线、

芯片导热散热为三大增长引擎。依托技术壁垒与头部客户资源，把

握卫星通信、算力芯片、智能终端等产业发展趋势，优化产品结构，

提升盈利水平，实现高质量可持续增长。

附件清单

（如有）

日期 2026-3-25
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