
胜蓝科技股份有限公司

2025年度总经理工作报告

2025年度，胜蓝科技股份有限公司（以下简称“公司”） 管理层在董事会的领导

下，严格按照《中华人民共和国公司法》（以下简称“《公司法》”）、《中华人民

共和国证券法》（以下简称“《证券法》”）等法律法规、监管要求以及《胜蓝科技

股份有限公司章程》的规定，秉持“忠实履职、勤勉尽责、合规经营”的原则，切实

履行自身职责，全面贯彻落实股东会、董事会的各项决议并完成了2025年度既定的

各项工作目标，有效保障了公司的稳健发展。接下来，本人谨代表公司管理层向董

事会总结汇报2025年度相关工作情况，具体内容如下：

一、2025 年总体经营情况与主要工作回顾

（一）总体经营情况概述

2025年，公司主营业务未发生重大变化，经营发展保持稳健向好态势，营业收

入实现稳步增长。经核算，公司实现营业收入174,132.26万元，较上年同期增长

35.26%；实现归属于上市公司股东的净利润11,189.29万元，较上年同期增长8.85%。

截至2025年12月31日，公司总资产为305,736.00万元，归属于上市公司股东的所有者

权益为161,219.37万元。

（二）2025 年主要工作回顾

1、公司治理方面

2025年，公司严格按照《公司法》《证券法》等有关法律法规、规范性文件及

中国证监会等监管部门的相关要求，持续健全法人治理结构，不断完善内部控制体

系与风险管理机制，优化内部管理流程与决策机制，加强各部门之间的统筹管控和

协同效能，全面提升公司规范化运作水平。公司进一步提高了信息披露质量与透明

度，积极开展投资者关系管理工作，切实保障投资者合法权益，有效提升公司整体

运营效率与治理效能，推动公司治理体系和治理能力持续完善。

2、创新研发方面



公司自成立以来始终坚持创新驱动发展，紧密围绕主营业务推进技术研发，不

断加大研发投入力度，完善研发体系建设。公司以市场需求为导向、以技术迭代为

抓手，在连接器领域已掌握多项关键核心技术，如压接（铆压）技术、精密注塑成

型技术、冲压件精密模内成型技术等，公司通过持续优化产品结构、提升产品性能

与质量，形成了较强的技术优势与产业化能力，巩固并强化了核心竞争力。截至2025

年12月31日，公司及下属子公司共拥有478项专利，其中发明专利44项，多项技术专

利处于申请阶段。这些专利成果涵盖了消费类电子连接器及组件、新能源汽车连接

器及组件等领域，为公司产品迭代、市场拓展及核心竞争力提升提供了有力技术支

撑，为公司可持续发展奠定了坚实基础。

3、市场拓展方面

公司在连接器领域深耕十余年，具备深厚的行业积累与成熟的运营经验。凭借

稳定可靠的产品品质、高效专业的服务能力，公司已与富士康、立讯精密、小米、

大疆创新、TCL、尼得科、日立集团、比亚迪、长城汽车、广汽集团、联想集团、

浪潮集团、和硕电脑集团、英美烟草等国内外知名企业建立了长期稳定、互信的合

作关系，优质客户资源为公司持续健康发展提供了有力保障。2025年，公司始终坚

持以市场为导向、以客户为中心，充分发挥已有的优势，优化资源配置，提高生产

效率，降低运营成本，积极开展市场与客户需求调研，深度挖掘现有客户的潜在需

求，稳步拓展国内外市场与客户。通过高品质产品与专业化服务，不断增强客户黏

性与合作深度，进一步提高了市场占有率及核心竞争力。

二、2026 年度经营计划

1、完善公司治理体系，提升规范运作水平

公司自上市以来，严格按照上市公司监管要求规范运作，持续优化内部治理架

构，不断提升治理效率与规范化水平，确保公司合法、合规、独立经营。2026年，

公司将进一步深入学习并严格贯彻执行相关法律法规及监管规定，强化内部控制与

制度执行力度，适时优化调整组织架构，不断健全法人治理结构，形成决策层、执

行层、监管层权责清晰、相互制衡的运作机制，推动公司实现决策科学高效、监督

规范有力、执行落地顺畅的高质量治理目标。



2、深耕核心主业，强化技术创新驱动

公司将坚持创新驱动发展战略，依托现有的自动化生产线，持续打造技术领先、

品质优良、服务周全的核心产品，加快推进技术升级与产品高端化进程，全面提高

生产经营效率，助力公司业绩稳步增长。一方面，公司将持续推进现有生产线的智

能化、数字化升级改造，优化生产工艺流程与质量管控，建立快速响应的生产体系，

进一步降低能耗、提升生产效率与产品良率，严格把控产品质量，巩固并提升公司

产品的技术水平和市场竞争力。另一方面，公司将统筹运用募集资金和自有资金，

积极推进消费类电子连接器及组件、新能源汽车连接器及组件项目等重点项目建设，

推动实施连接器产品从中低端市场向高端市场升级的战略布局，不断增强公司稳健

发展能力。

3、聚焦市场需求，拓展市场发展空间

为紧抓连接器行业发展机遇，公司将坚持以市场需求为导向，依托在消费类电

子连接器、新能源汽车连接器以及数据通讯类连接器等领域积累的优质客户资源与

成熟产品应用经验，通过精准的市场定位、高效的营销策略及专业的服务能力，推

动销售业绩稳步增长。在聚焦现有客户需求的同时，充分把握行业发展需求，积极

布局国内外新兴市场，大力拓展优质增量客户，不断优化市场结构与客户结构，进

一步提升公司营业收入与盈利水平，为公司高质量发展提供强劲动力。

4、规范信息披露，完善投资者关系管理

公司将严格按照法律法规及监管机构要求，强化信息披露内部审核机制，建立

健全配套的流程和汇报机制，严格把关信息披露质量，确保信息披露内容真实、准

确、完整、及时、公平，保持披露工作的连续性与一致性。同时，公司将不断优化

投资者沟通机制，拓宽多元化沟通渠道，主动、高效传递公司经营发展、战略规划

等关键信息，严格遵循沟通的公平原则，切实维护全体投资者的合法权益，持续提

升公司资本市场形象与透明度。

2026年，公司管理层将继续在董事会的带领下，坚持初心，恪尽职守，勤勉尽

责，通过持续创新、高效执行和风险管控，扎实推进各项经营计划落地实施，致力

于打造公司成为连接器行业具有核心竞争力与行业影响力的领军企业，不断为公司、

股东及合作伙伴创造长期价值。



特此报告。

胜蓝科技股份有限公司

总经理：潘浩

2026年4月3日
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