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华纬科技股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-002

投资者关系活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

☑其他：电话会议

活动参与人员
中泰证券何俊艺、刘欣畅等28人

（排名不分先后）

时间 2026年4月3日（周五）15:00-16:00

地点 公司会议室

形式 电话会议

交流内容及具体问答

记录

1、公司2025年四季度毛利率相较于三季度存在变化，原

因是什么？

答：一方面公司投入了新产品主动稳定杆产线，该

产品在四季度处于产能爬坡，在产能释放阶段增加

了整体的固定成本；另一方面存在一些客户返利。

综合影响了毛利率水平。

2、公司主动稳定杆产品，其较传统稳定杆产线来说，需

要额外建设产线吗？

答：主动稳定杆产线与传统稳定杆产线存在差异。

传统稳定杆是整体式实心或空心结构，而主动稳定

杆的结构件采用左右分体式设计，产品价值量显著

高于传统稳定杆。

3、公司后续发展的方向是哪些？

答：在国内，将产品从单一零部件逐步向总承甚至

系统拓展。现有产品会持续升级，如近几年稳定杆
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从实心向空心再向主动稳定杆迭代升级，持续提升

产品技术附加值。在海外，目前公司已布局墨西

哥、摩洛哥、德国三大生产基地，并在德国设立研

发中心，后续将重点推进海外产能落地与市场业务

拓展，增强主营产品的市场地位。

4、公司对全球化战略如何，战略目标如何？

答：公司悬架系统产品在海外布局产能最终目的是

围绕配套中国车企出海，同时服务当地外资车企客

户；另外在德国收购的Vitz公司相关资产，其产品主

要为小弹簧及精密冲压件，客户多覆盖非车端领

域，有助于带动公司国内业务向非车端领域延伸。

5、公司收购MSSC墨西哥制造有限公司的出发点是什

么？

答：通过这次的收购，公司能快速获取成熟产能、

合规运营资质、本地专业团队及供应链资源，实现

产能快速落地，及时响应北美市场需求。

6、公司会考虑委派中资背景的人员进入MSSC墨西哥制

造有限公司的管理层吗？

答：公司近年来持续引进具有全球化管理经验的人

才，来服务于公司的全球化战略布局。在对墨西哥

公司进行系统性赋能前，将先保留现有管理团队稳

定运营，同步助力其开拓新订单、拓展业务。

7、MSSC墨西哥制造有限公司目前处于微亏状态，其原

因是什么？对该公司的规划如何？

答：该公司现阶段亏损主要原因是产能利用率偏

低，其客户结构以日系为主。公司可依托自身资源

为其导入海外订单，有效提升产能利用率。同时，

其现有稳定杆技术路线具备迭代升级空间，后续公

司将对其产线进行优化调整，以适配长期发展需



-3-

求。

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明

否

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可

作为附件）

无


