
证券代码：301175 证券简称：中科环保

北京中科润宇环保科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-002

投资者关

系活动类

别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 ☑其他（国投证券业绩交流会）

参与单位

名称及人

员姓名

国投证券股份有限公司；国泰基金管理有限公司；华龙证券股份有

限公司；国新投资有限公司；华富基金管理有限公司；创金合信基

金管理有限公司；泉果基金管理有限公司；贝莱德基金管理有限公

司；中国人民养老保险有限责任公司；中邮人寿保险股份有限公司；

中信建投基金管理有限公司；招商基金管理有限公司等线上投资

者。

时间 2026 年 4 月 7 日（星期二）15:00-16:00

地点 电话会议

上市公司

接待人员

姓名

副总经理、财务总监：庄五营；董事会秘书：王建强；证券事务代

表：李彦霞

投资者关

系活动主

要内容介

绍

一、公司业绩情况介绍

公司就 2025 年经营情况及业务亮点进行了介绍。公司业绩连

续多年稳定增长，2025 年度实现营业总收入 18.73 亿元，同比增长

12.62%，实现归属于上市公司股东的净利润 3.82 亿元，同比增长

19.04%。介绍完整体情况后，参会人员与投资者开展了深入的沟通



交流。

二、互动交流

问：公司环保装备销售同比下降原因是什么？

答：公司 2025 年装备业务订单金额同比保持较快增长，但其

销售收入下降，主要是：公司环保装备销售订单的交货周期一般在

1—2年不等，除了正常供货周期外，收入确认也受项目整厂验收影

响。2025 年收入下降主要因部分项目未达项目整厂验收节点，因此

未确认收入，后续会随着订单交货及整厂验收陆续确认收入。

问：公司后续收并购的方向、计划及资金安排是什么？

答：公司重点筛选基本面良好、具备供热潜力的项目，优先布

局能与现有项目形成片区协同的标的。并购后通过供热拓展、技改

升级、精细化运营等举措提质增效，可快速提升项目业绩。例如石

家庄项目收购后首年净利润大幅增长，晋州项目交割后首月扭亏为

盈，并与石家庄项目形成区域协同优势。

资金安排方面，公司现金流稳健，2025 年经营活动现金净流入

7.71 亿元，同比增长 13.05%；资产负债率 52.33%，处于行业较低

水平，叠加 AA+主体信用评级，2025 年公司取得银行间超短融及中

期票据 10 亿元额度，公司债券 20 亿元额度，仍具备充足债权融资

空间。同时，公司将积极运用资本市场平台，合理搭配股权及债权

融资工具，满足业务发展资金需求。综合来看，公司资金储备充裕，

可有力支撑项目并购。

问：公司平南、贵港项目的最新进展如何？

答：平南项目于 2026 年 4 月 2 日完成工商变更，贵港项目积

极推进交割中，后续进展将及时履行信息披露义务。

问：公司四大绿色热能中心目前的建设进度及预期目标是什

么？



答：在绿色热能方面，全力推进供热业务规模化发展，持续扩

大市场份额，进一步夯实行业领先地位，构筑更加坚实的竞争优势

壁垒。

（1）宁波片区：在巩固慈溪项目优势，继续发掘存量的同时，

将宁波项目打造为宁波石化经济技术开发区的绿色能源动力中心，

深化与需求绿色能源的大型化工企业的战略合作，充分挖掘绿色价

值，进一步扩大宁波片区供热规模，巩固全国最大综合性绿色热能

中心之一地位。

（2）河北片区：推进石家庄项目热力提升工程建设，以满足

市场需求。加快晋州项目供热提升，发挥河北片区的协同效应，构

建高效稳定的热能供应网络，提升供热规模。

（3）绵阳片区：拓展三台项目规模，推进绵阳项目供热审批，

挖掘江油项目潜在供热客户；将绵阳片区培育成西部地区绿色热能

示范工程，助力区域低碳转型，并形成公司新的绿色热能中心及利

润增长引擎。

（4）其他重点项目：提高晋城项目、玉溪项目、防城港项目

移动供热量，探索管网供热可行性，增强市场覆盖；争取衡阳项目

供热市场开发；持续挖掘潜在供热合作机会，推动业务多元化发展。

问：参考石家庄项目，并购项目整合周期、扭亏路径是什么，

未来并购项目拓展中可从哪些方面着手挖潜？

答：参考公司标准化并购整合的成功经验，石家庄项目并购后

首年净利润同比增长约 5000 万元；晋州项目交割后首月实现扭亏

为盈。

我们认为在项目并购过程中，各项目资源禀赋与挖潜空间存在

差异，并购整合方案需因项施策。整合、挖潜路径主要涵盖四个维

度：一是强化区域协同，如石家庄与晋州项目在人员配置、集中采

购、垃圾调配等方面实现区域一体化运营，有效摊薄综合成本；二



是深耕高值化业务，公司凭借供热领域先发优势及成熟运营经验，

积极拓展供热等高值化业务；三是前置技术研判，依托丰富的投资

运营经验，尽调、投资决策阶段即组织工程、技术、运营团队深度

评估项目现状，精准识别技改空间与效益释放潜力；四是发挥研发

成果产业化对运营效益的提升作用，将自身技改和研发成果经验在

并购项目上复制，保障项目运营效率提升。

问：国补退坡对公司盈利的影响有多大？

答：国补退坡对 2022 年后拿到批文或开工建设的新项目影响

较大，公司已投产项目多为非竞争性项目或已拿到竞价批文的项

目。对于新投产项目，特许经营协议调价条款通常有明确约定，未

达到投资收益率时会根据恢复同等经济地位调整垃圾处理费，以保

障项目收益。同时，公司将积极拓展周边供热业务，通过研发成果

落地和技改，管控成本、提升发电效率，减轻垃圾处理费调价的财

政压力。

问：公司截至 2025 年底的应收账款情况如何？

答：公司项目的质量较好，项目所在地财政情况普遍比较不错，

应收账款回款周期基本控制在 1年以内。截至 2025 年末，1年以内

的应收账款占比约 70%；2 年以内的应收账款占比约 92%；超过一年

的占比相对较小。

关于本次

活动是否

涉及应披

露重大信

息的说明

本次交流活动不涉及应披露重大信息。沟通过程中，公司与投

资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，不涉及未

公开重大信息泄露等情况。

附件清单 无

日期 2026 年 4 月 7 日


