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广东佳隆食品股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026001

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他

参与单位名称及

人员姓名
线上参与公司 2025年年度报告业绩说明会的全体投资者

时间 2026年 5月 7日(星期四)下午 15:00-17:00

地点 价值在线（www.ir-online.cn）

上市公司接待人

员姓名

董事长林平涛先生

董事兼总经理林长春先生

独立董事方钦雄先生

财务总监钟彩琼女士

董事会秘书赵淑昂先生

投资者关系活动

主要内容介绍

1、公司鸡精、鸡粉作为核心主营，2025 年市场销售情况表现

如何？

答：受行业竞争加剧及需求结构调整影响，鸡精、鸡粉销量均

有所下滑，但公司通过渠道优化（如深化经销商合作、拓展餐

饮直客）和产品创新（如推出耐煮型火锅鸡粉、浓鲜鸡精等）

缓解压力。此外，鸡粉、鸡精销售收入仍占公司营业收入的

52.55%和 20.40%，持续为业绩核心支柱。公司将持续推进工

艺升级与新品研发，强化市场竞争力。感谢您对公司的关注！

2、2025 年公司经销商渠道整体运营是否稳定，线下市场拓展
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进度怎样？

答： 2025 年公司延续 2024 年渠道优化战略，持续深化经销

商结构调整与市场渠道下沉，进一步筛选并赋能优质经销商伙

伴，与具备区域深耕能力、成熟终端网络的经销商深化战略合

作，依托其本地化服务优势提升市场渗透率与终端动销效率。

同时，公司巩固直客合作体系，深化与大型连锁餐饮、食品制

造企业的长期协同，通过研发定制化产品精准匹配下游需求。

尽管行业竞争加剧导致营收、利润同比有所下降，但通过渠道

深耕、成本管控等措施有效缓解市场压力，盈利质量与抗风险

能力持续增强。线下市场拓展方面，公司新增吉士粉全自动产

线，完成酱油、酱料等产线系统性升级，并启用数字化销售管

理系统覆盖订单、动销及考核，强化区域间良性竞争，为渠道

运营稳定性提供支撑。感谢您对公司的关注！

3、公司在新品复合调味料方面，2025 年研发和市场推广进展

如何？

答：公司在 2025年持续推进新品复合调味料的研发与市场推

广工作。在研发方面，公司完成了多项技术研究项目，包括极

鲜风味鸡汁、火锅耐煮型鸡粉、高汤鸡粉调味料等产品的工艺

技术突破，这些产品均已完成研发并具备产业化生产条件，显

著提升了产品的耐高温性、风味稳定性及营养价值。市场推广

方面，公司通过优化经销商体系、深化直客合作（如大型连锁

餐饮）及数字化管理系统应用，强化了终端动销效率。其中，

新推出的酱油系列产品（如金标/银标酱油）已获得市场认可，

成为战略重点；同时蜂蜜芥末酱、港厨吉士粉等复合调味料新

品也丰富了产品矩阵，为渠道下沉和餐饮定制化需求提供了支

撑。感谢您对公司的关注!

4、目前行业竞争比较激烈，公司相比同行在产品和渠道上有

哪些优势？

答：行业竞争确实较为激烈，公司主要从产品与渠道两方面构
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建核心优势：产品上，依托成熟研发与规模化生产优势，在品

质、成本、交付及定制化能力方面形成差异化，产品竞争力突

出；渠道上，拥有稳定完善的销售网络和长期合作的优质客户

资源，客户粘性高、市场响应快，渠道壁垒逐步夯实。此外，

公司通过产能升级（如吉士粉全自动制罐线）和供应链优化，

进一步巩固成本与供应优势。未来将持续聚焦渠道精耕与新品

研发，应对市场竞争。感谢您对公司的关注！

5、2025 年线上新零售渠道布局有没有新进展，贡献营收占比

如何？

答：2025年,公司持续加大线上新零售渠道布局力度，目前线

上新零售渠道营收规模稳步提升，营收贡献占比较上年实现稳

步增长，后续公司将持续深耕线上渠道建设，进一步提升线上

业务营收占比及盈利能力。感谢您对公司的关注！

6、公司后续有没有产能扩建或技改升级的规划？

答：2025 年，公司已完成佳隆夏津吉士粉全自动制罐生产线

的建设，实现空罐成型全程自动化；新增酱油、酱料、鸡粉等

产线系统性升级，涵盖制曲智能化、设备迭代及大规格产线增

设，显著提升生产效能；同时，公司优化生产工艺，并引入数

字化生产管理平台，实现生产全流程数据可视化，提升运营精

细化水平。未来，公司将持续优化生产计划与产能配置，深化

精益管理，结合市场需求动态调整生产负荷，同时加大研发投

入推动健康化、场景化产品升级，进一步巩固市场竞争力。感

谢您对公司的关注！

附件清单（如有） 无

日期 2026年 5月 7日


