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证券代码：300241 证券简称：瑞丰光电

深圳市瑞丰光电子股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-001

投资者关系活动类

别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 路演活动

□现场参观

其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称/人

员姓名

参与公司 2025 年度网上业绩说明会的投资者

时间 2026 年 5 月 8 日（周五）15:00-16:00

地点 深交所互动易“云访谈”

上市公司接待人员

姓名

董事长、总经理：龚伟斌

董事、副总经理、财务总监：陈永刚

副总经理、董事会秘书：刘雅芳

独立董事：肖桂辉

投资者关系活动主

要内容介绍

2026 年 5 月 8 日（周五）15:00-16:00 在深交所互动易“云访谈”

举办 2025 年度业绩说明会，本次业绩说明会采用网络远程的方式举行，

业绩说明会问答环节主要内容如下：

问题 1：公司 2025 年研发投入及技术成果落地情况如何？核心技

术如何支撑公司中长期业务扩张和行业竞争力提升？

答：尊敬的投资者，您好！公司始终坚持研发驱动发展，2025 年

保持稳定的研发投入，持续聚焦 Mini LED、车用 LED、车载显示等核心

领域，取得技术突破，多项专利及自研工艺成功落地。依托长期积累的

封装技术、车规认证能力和量产智造优势，公司能够快速匹配下游高端

显示、汽车电子的迭代需求，形成差异化竞争壁垒，为中长期业务扩张、
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新客户新场景拓展提供坚实的技术支撑。感谢您的关注！

问题 2：请问公司在全球/国内 LED 封装、Mini LED 背光、车载 LED

这三个核心领域，当前市场份额分别处于什么水平？相较 2024 年有哪

些提升或变化？

答：尊敬的投资者，您好！公司在 LED 封装领域凭借产品、客户优

势，销售收入较 2024 年有所提升，行业地位持续巩固。基于 Mini LED

技术，公司目前已构建起全面的汽车照明与显示创新 LED 解决方案，进

一步聚焦发力车用和车载赛道，不断强化技术创新与产品迭代，加大市

场开拓与产品推广力度。随着高端显示、车载 Mini LED 产品持续放量，

车载背光/mini 背光产品销售收入较 2024 年明显提升。作为公司重点

战略业务，车用/车载领域增长势头强劲，后续公司将持续夯实产品竞

争力，稳步提升细分市场占有率。感谢您的关注！

问题 3：公司对 2026 年整体经营规划、业务发展目标有怎样的布

局？

答：尊敬的投资者，您好！基于 2025 年稳健的经营状况，2026 年

公司将坚持聚焦车用、Mini 显示和高端照明等几大核心领域的整体经

营策略，对高端产品线持续深耕。经营上将持续深化高端客户合作、稳

步扩充优势产能、提升智能制造水平，进一步优化产品与客户结构。从

泛照明领域到汽车赛道战略聚焦，进一步深化汽车业务布局，在车载光

领域稳步深耕与聚力突破。感谢您的关注！

问题 4：请问管理层对未来显示行业整体发展趋势如何预判？相较

于其他显示技术，公司认为哪类技术具备更强的成长性和替代空间，

未来会重点布局发力？

答：尊敬的投资者，您好！当下显示行业正从规模扩张转向高质量、

高附加值发展，呈现“传统承压、新兴爆发”的格局，传统照明与普通

显示竞争加剧；新兴显示赛道 Mini/Micro LED、车载显示等细分领域，

在技术迭代与场景拓展驱动下，将成为未来核心增长引擎。

未来公司将重点聚焦车载显示及 Micro LED 方向，依托技术迭代与场景

落地，构筑公司长期成长核心动力。感谢您的关注！

问题 5：2025 年公司在产品结构优化、高端化升级方面持续发力，
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请问通过高附加值产品占比提升，对公司整体盈利能力、盈利质量带

来了哪些积极改善？

答：尊敬的投资者，您好！2025 年公司进一步聚焦发力车用和车

载赛道，车用 LED、车载背光销售收入实现较大幅度增长，同时，MINI

背光产品优势进一步扩大，带动整体收入和毛利额增加。随着较高附加

值、毛利产品营收占比持续提升，有效对冲了行业竞争压力，增强了高

端产品客户粘性、订单稳定性，进一步提升了公司整体盈利质量，带动

公司整体盈利结构更加健康。感谢您的关注！

附件清单（如有） 无


