
证券代码： 300249 证券简称：依米康

依米康科技集团股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：20260518

投资者关系活动

类别

√特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名
中邮基金 汪显森

时间 2026年 5月 18日 （周一） 下午 15:30~17:00

地点 公司会议室

上市公司接待人

员姓名

董事长 张菀

总经理 孙晶晶

董事会秘书 叶静

证券事务代表 吴慧敏

投资者关系活动

主要内容介绍

1、公司海外业务的拓展情况及客户结构。

答：公司关注到海外市场对算力基础设施的需求，于 2023

年逐步布局海外。2024 年采用大客户跟进策略，紧密跟随阿里、

字节等互联网头部厂商海外算力基建节奏，同步输出适配海外场

景的算力精密温控方案，快速、深度切入东南亚核心算力赛道。

2025 年紧扣东南亚算力爆发式建设机遇，抢抓区域高温高

湿、高密度算力散热刚需与新加坡能效政策红利，以新加坡

DCW 亚洲数据中心展为核心品牌窗口，重磅亮相针对百兆瓦级

分布式风冷、预制化液冷的全系统解决方案，快速打响区域品牌

口碑，构建海外头部 IDC、本地运营商深度合作生态。

同时加速东南亚本地化落地运营：在马来西亚设立全资主体

YMK TECHNOLOGY SDN.BHD，完成属地销售、售后全团队派

驻，统筹马来西亚、新加坡、泰国、菲律宾、越南全区域业务交

付；建成新山、吉隆坡、泰国、香港四大属地服务中心，搭建“区



域总部+本地服务团队+海外备件中心”全链路海外运维交付体

系，联动境内外供应链资源，全面保障海外项目快速落地、高效

维保。

2025年，海外市场实现跨越式增长，海外订单合计 25,949.17

万元（含国内客户出口海外订单），同比大幅增长 182.62%，精

密温控产品批量落地马来西亚、泰国标杆项目。海外业务主要客

户为 BDC和亚洲脉络。穿透至终端用户，海外客户、国内互联

网厂商占比各 50%。

2026 年，公司将持续深化全球化布局：一方面长期深耕东

南亚核心市场，依托区域电价、土地成本优势+AI算力持续高景

气，巩固精密温控产品供应地位；另一方面紧跟全球 IDC 扩张

节奏，稳步拓展日韩、澳洲、欧美高端算力市场。

风险提示：海外业务拓展受多种因素影响，实际进展可能与

预期存在一定差异，请投资者注意投资风险。

2、请介绍下液冷进展。

答：公司已具备完善的液冷产品线，已经实现了液冷 CDU、

二次侧管路环网、液冷机柜、干冷器等液冷一次侧和二次侧核心

产品的试制生产。公司先后发布了 NexLiq水系统冷板式液冷系

统、氟系统冷板式液冷系统，并推出了覆盖智算中心（AIDC）

到边缘计算节点的多形态浸没式液冷方案，形成“冷板+浸没”

和“水+氟”协同并进的完整技术布局。其中产品级干冷器、液

冷 CDU 和系统级液冷集装箱，已经交付给客户现场应用。

目前全球算力温控市场中，液冷领域的海外部署速度快于国

内。公司正积极拓展海外液冷业务，部分产品已实现海外销售，

但尚未形成大规模订单。

3、IDC 和 EDC 占比情况。

答：截至 2025 年 9月，直销项目中，直销客户以阿里、百

度、腾讯等互联网大厂以及万国秦淮等数据中心运营商为主，泛



IDC行业客户占比 88.74%、泛 EDC行业客户占比 11.26%。经销

项目中，经销的终端客户以其他各行业内的企业级数据中心使用

者为主，泛 IDC 终端用户占比 23.52%、泛 EDC 终端用户占比

76.48%。

4、原材料上涨对公司有什么影响？

答：公司风冷温控产品主要原材料包括铜材、钢材、铝材及

其加工件等金属材料，压缩机、风机等制冷配件，冷凝器、传感

器、手操器等电气配件。液冷温控产品原材料主要包括换热器、

循环水泵、管路、阀门、传感器、冷却液等。其中，铜材、钢材

和铝材为大宗商品，市场供应充足，由公司根据实际情况从国内

供应商采购，压缩机、电机等制冷配件以及传感器等电气配件由

公司根据产品的设计要求直接从生产厂家采购。

目前公司供应商资源丰富，可覆盖现有及未来业务需求。凭

借规模化采购优势，公司具备一定议价能力。随着订单放量，生

产将形成规模效应；同时，通过与核心供应商签订长期协议、提

前备料、大宗锁价、部分对冲、新材料替换等多种方式，可进一

步平滑原材料上涨对产品价格的影响。此外，原材料上涨对全行

业均有影响，且传导至产品端存在一定时滞。综上，原材料上涨

对公司经营不构成重大影响。

5、公司今年有没有新的产品？

答：公司今年成功中标马来西亚预制化暖通方舱项目，将风

墙空调、液冷 CDU、恒湿机及配套管路、配电系统高度集成于

一个撬块内，实现整体运输至海外，全面满足客户对暖通设备间

快速交付的需求。

当前，海外数据中心交付速度已成为企业核心竞争力的关

键。公司依托在数据中心集成解决方案领域的深厚积累和丰富产

品线，快速迭代出适配海外市场的预制化方舱产品，不仅显著提



升交付效率，更通过工程产品化大幅提升了施工质量。

风险提示：截至目前，公司预制化暖通方舱业务收入占比较

小，对整体经营业绩不构成重大影响，请投资者注意投资风险。

附件清单（如有） 无

日期 2026年 5月 19日整理


