
证券代码：301323 证券简称：新莱福

广州新莱福新材料股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-003

投资者关系活

动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

现场参观 其他

参与单位名称

及人员姓名

招商证券、长江证券、华福证券、广发基金、前海辰星、安信基金、天

弘基金、亘曦资产、财通基金

时间

2026 年 5 月 18 日

2026 年 5 月 19 日

2026 年 5 月 22 日

地点 公司展厅及会议室

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书：许永刚

证券事务代表：刘春蕾

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、与投资者沟通和交流的主要问题：

1.结合当前经营态势与项目落地节奏，公司对 2026 年全年业绩的增长展望及

核心支撑是什么？

答：基于一季度业绩显著回暖、核心业务稳健向好及新增产能与新品按计划落

地，公司对 2026 年全年业绩持积极乐观预期，力争实现较好增长。辐射防护材料

作为第一增长引擎，医疗领域订单持续放量、安检领域份额稳步扩大、核电领域验

证稳步推进，叠加硬质无铅防护板材等新品即将落地，将持续贡献增量；电子陶瓷

元件业务受益铜电极替代技术规模化应用，成本优势凸显、毛利率持续修复，叠加

下游需求回暖与产能利用率提升，经营状况持续向好；吸附功能材料保持稳定增长，

为业绩提供基本盘支撑；随着 MIM 工艺持续优化、良率稳步提升及客户结构不断拓

展，该业务板块呈现快速增长态势，毛利率明显提升；微纳粉体平台产业化进程加



速，超细铁粉等多款产品已进入小批量交付阶段，预计年内实现量产，既有效支撑

内部材料自主化与降本增效，又为公司开辟高附加值的新盈利增长点；同时，公司

持续优化产品结构、提升高附加值产品占比，优质大客户订单饱满、交付效率高，

全球产能布局逐步完善，能够充分匹配下游市场增长需求，多重利好因素共振，有

力支撑 2026 年全年业绩实现稳步提升。

2.公司海外业务占比超 50%，全球化布局具备哪些优势，又通过哪些举措保障

海外业务稳健发展？

答：公司全球化布局具备多重战略优势：一是市场多元化，覆盖北美、欧洲、

日韩等成熟市场及东南亚、中东等新兴区域，有效分散单一市场风险；二是客户资

源优质且粘性强，直接客户遍布 60 多个国家和地区，订单稳定性强；三是依托国

内供应链效率与自主材料平台，实现成本与技术的双重优势，支撑全球定价策略，

在广告展示、医疗防护等领域形成全球供应优势。

为保障海外业务稳健发展，公司采取多项关键举措：一是在越南设立生产基地、

在美国设立销售公司，构建“制造+销售”双海外支点，有效规避贸易摩擦，并提

升客户响应速度；二是利用成熟的海外渠道加速新品出海，如辐射防护材料和新型

膜材通过现有网络快速切入国际市场；三是推进产品认证与合规体系建设：积极获

取 UL、RoHS、EN71 等国际认证，确保产品符合目标市场技术标准与环保法规，降

低准入壁垒；四是建立地缘政治与出口合规监控机制，动态评估政策风险并制定应

急预案。上述举措共同构建了新莱福“技术驱动、本地协同、风控前置、合规先行”

的全球化运营体系，为其海外业务长期高质量增长提供坚实支撑。

3.公司电子陶瓷元件业务今年一季度实现明显修复，背后体现了公司怎样的

经营调整能力与长期发展思路？

答：电子陶瓷元件业务此前受银价大幅上涨冲击导致毛利率承压，2026 年一

季度实现较好修复，核心源于公司快速的成本应对能力、坚定的技术替代决心以及

清晰的长期产品升级思路，面对贵金属价格波动，公司果断加速推进铜电极替代银

电极技术的规模化应用，目前替代率已超 30%，有效降低对高价银材料的依赖，同

时通过工艺优化、生产自动化升级、良率提升等举措持续降本增效，叠加下游消费

电子需求回暖、新客户导入节奏加快，订单能见度与产能利用率同步提升，推动毛

利率从低点持续修复；从长期发展思路来看，此次调整并非单纯应对短期成本压力，

而是公司依托微纳粉体平台实现关键材料自主可控、推动传统业务技术升级、向高



端化转型的重要一步，未来公司将继续依托技术优势推进产品迭代，发力高附加值

产品认证，持续优化产品结构、提升盈利能力，推动电子陶瓷元件业务重回良性增

长轨道，为公司整体业绩稳定增长提供重要支撑。

注：接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照《信息披

露事务管理制度》等规定执行，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，

没有出现未公开重大信息泄露等情况。

附件清单（如

有）

无

日期 2026 年 5 月 22 日


