
证券代码：002095 证券简称：生意宝

浙江网盛生意宝股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-001

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □电话会议

√其他 投资者接待日

参与单位名称

及人员姓名
机构投资者：沃驰投资黄沈良、国元证券唐小强、中富基金梁建新

时间 2026 年 5 月 25 日下午 15：30

地点 公司35楼会议室

公司接待人员

姓名

董事长、总经理：孙德良

董事、副总经理：寿邹

董秘、副总经理：范悦龙

财务总监：方芳

投资者关系活动

主要内容介绍

董事长介绍了公司的基本情况、主要业务及核心竞争力

网盛生意宝成立于 1997 年，是一家专注于电子商务领域的互联网

公司，2006 年 12 月成功上市，公司秉承“长期主义”发展理念，深耕

商品流通领域近 30 年，主要业务为大宗品电商业务、工业品电商业务、

消费品电商业务、供应链金融业务、期现交易业务、商品数据业务。

1、大宗品电商业务

依托公司大宗品电商基础设施，为大宗原材料企业与机构提供交易

市场与企业商城的解决方案。

2、工业品电商业务

依托公司 B2B 电商基础设施，为企业提供内外贸网络推广服务，其

代表平台为 B2B 电商平台为化工网、生意宝与“ChatGlobal”。



3、消费品电商业务

依托公司消费品电商基础设施，为商家与机构提供公私域融合的消

费品电商平台完整解决方案。

4、供应链金融业务

依托公司供应链金融基础设施，联合银行为企业提供控货融资、控

款融资与下游供应链金融等服务。

5、期现交易业务

利用生意社的商品价格大数据，开展现货与期货的联动交易业务。

6、商品数据业务

依托生意社平台每日发布的 500 种大宗原材料商品的基准价，为市

场提供现货通、股票通与期货通三大数据产品。

公司核心竞争力围绕六大核心业务构建，以完善的电商与配套基础

设施为根基，以数据与技术为支撑，实现多业务协同联动，形成“交易

+金融+数据”的全链条服务体系，构建起难以复制的行业壁垒，具体依

托各业务的核心优势如下：

• 工业品电商战略：通过“互联网+行业”，搭建并运营多个行业电

子商务平台（如化工、纺织等），为行业企业提供全面的买卖撮合、人

脉拓展、供应链金融等服务，同时为大型企业提供数字化商城与采购智

能体解决方案，精准满足工业品领域企业的多样化需求，增强用户粘性。

• 消费品电商战略：凭借自主研发的私域融合电商工具，为各类卖

货机构搭建私域电商平台，并通过 SunMaxx 新零售联盟帮助各私域平台

互联互通。

• 大宗品电商战略：依托公司生意社平台，在大宗商品领域构建了

“数据中心、交易中心与金融中心”三大基础设施，为相关企业提供数

据、交易、金融等一站式服务，凭借专业化的服务和强大的资源整合能

力，在大宗品市场占据重要地位，提升公司在大宗商品流通领域的竞争

力。

• 供应链金融赋能：依托三大电商业务场景与完善的供应链金融基

础设施，联合多家银行，为企业在商品流通环节提供高效的供应链金融



服务，有效解决企业融资难题，促进产业链上下游企业的协同发展，增

强整个产业链的竞争力，同时也为公司带来多元化的盈利渠道。

• 期现交易：借助生意社的商品价格大数据优势，开展现货与期货

的联动交易业务，帮助企业规避大宗商品价格波动风险，同时依托数据

支撑提升交易决策的科学性，形成期现联动的独特竞争优势。

• 核心数据资源与技术优势：依托生意社平台，每日发布 500 种大

宗原材料商品基准价，构建起覆盖现货、股票、期货三大领域的数据产

品体系（现货通、股票通、期货通），不仅为公司内部电商、期现交易

等业务提供精准的数据支撑，提升业务决策效率，同时为市场提供专业

化的数据服务，形成独特的数据资源壁垒，进一步巩固行业领先地位。

附件清单 无

日期 2026 年 5 月 25 日


