
证券代码： 003018 证券简称： 金富科技

☑特定对象调研

□媒体采访

□新闻发布会

☑现场参观

□分析师会议

□业绩说明会

□路演活动

□其他

一、2026年5月29日

调研方式：现场调研

参会：申万证券、鹏华基金、平安资管、广发证券、华西基金

二、2026年6月2日

调研方式：线上会议

参会：中邮证券、光大永明资产

2026年5月29日、6月2日

线下：公司东莞总部

线上：通讯会议

董事会秘书：吴小霜女士

交流主要内容包括：

董事会秘书介绍了公司发展历史、公司主营业务及公司战略，并进行交流。

1、卓晖金属、联益热能（以下简称：标的公司）情况介绍？

【回复】2026 年为公司“双轮驱动”发展战略落地元年，公司成功收

购卓晖金属、联益热能各 51%股权，交易对价合计为 5.712 亿元，系公司

重要的战略转型节点。通过上述并购公司切入液冷散热的高景气赛道，形

成公司第二增长曲线，确立“稳固包装主业基本盘，打造液冷业务新引擎

”的核心发展战略。

根据已公告数据，2025年1-10月，卓晖金属实现营业收入2.28亿元，实



现净利润5339.77万元；联益热能实现营业收入8240.46万元，实现净利润

1286.81 万元。

2、液冷业务核心客户情况？占比多少?

【回复】标的公司主要客户包括奇宏电子、宝德科技、双鸿电子等，2025

年1-10月来自奇宏电子和宝德科技的合计收入占比约为80%，直接客户均为液

冷领域的头部厂商。

3、标的公司剩余 49%股权的安排？

【回复】交易各方在签订的《股权收购协议》中约定，在本次交易完成且

标的公司2026年度业绩承诺完成的前提下，公司有权启动以现金或发行股份

购买资产等方式收购标的公司剩余49%股权。

4、后续扩产计划？

【回复】公司在 2026 年液冷业务工作计划中已布局产能扩张工作安

排；公司将统筹资源全力支持卓晖金属、联益热能的发展和开拓，并结合

客户订单情况及客户需求节奏，有序推进扩产。

5、标的公司的销售模式？进入客户供应商的审核程序？

【回复】液冷散热组件产品具有高度定制化特征，标的公司主要采用直销

模式向客户进行销售。通过直销模式，标的公司能够与客户在产品设计、工艺

参数及应用场景等方面建立高效、直接的沟通机制，并在产品开发及交付过程

中保持紧密协作，确保液冷散热结构件产品精准匹配客户的技术需求。

在进入客户供应商体系前，标的公司需按照客户（包括部分终端客户）要

求完成相应的验厂审核程序。例如部分终端客户对供应商实行分阶段审核机制

，标的公司需依次通过其供应商生产能力与规模审核以及质量管理与现场管理

审核，全部达标后方可开展批量供货。

无

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

2026年6月2日


