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证券代码：002507 证券简称：涪陵榨菜 编号：2026-004

投资者关系活

动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

其他 投资者线上交流会

参与单位名称

及人员姓名

本次参与交流的人员名单如下：

序号 姓名 公司

1 韦一飞 Brilliance

2 石林 Brilliance

3 王尧 中金公司

时间 2026 年 6 月 12 日 15:00-16:00

地点 2026 年 6 月 12 日 15:00-16:00 通过线上会议方式交流

上市公司参会

人员
公司董事、董事会秘书、副总经理兼财务负责人：韦永生

投资者关系活

动主要内容介

绍

本次会议纪要如下：

1、榨菜品类的增长空间。

回复：一二线城市基本无空白市场，公司将坚持迎合消费者的需求变

化、渠道的深度调整进行存量产品升级与新品研发投放，通过口味迭代、

产品健康化挖掘消费端的食用情景、提升渠道端的复购潜力；三四线及以

下市场目前仍有渗透空间，公司将持续推进品牌下沉与产品渗透，强化榨

菜品类的铺货率与终端可见度。

2、新兴渠道开拓情况。

回复：公司积极拥抱各类新渠道的开发，目前已与盒马、山姆、小象

超市及零食量贩等新渠道进行合作，与各新渠道合作研发了定制型产品，



并已成功上市销售。

3、定制化产品是否会对公司传统产品产生负面冲击？

回复：公司为山姆、盒马、京东等渠道定制的产品，主要针对特定客

群与消费场景，与传统标品在规格、包装和价格带上形成差异化互补，有

助于拓宽消费触点、提升品牌活力，不会对传统产品产生负面冲击。公司

通过做好渠道区隔与价格管理，确保各产品线协同发展，共同提升市场份

额。

4、未来增长空间及产品创新方向。

回复: 公司未来发展仍然坚持以榨菜为中心，“榨菜+”和榨菜亲缘品

类方向形成一轮驱动发展，以川式复合调料和川渝预制菜业务等方向形成

另一轮驱动发展，坚定不移执行“多品类”战略，我们将紧跟行业趋势和

市场大单品态势，突破榨菜品类传统路径依赖，打造更多差异化、地域化

风味新品，同时加大外延并购和内生发展，全面进入复调、酱类等高增长

赛道，加快构建多品类协同的产品矩阵。

5、萝卜品类吨价提升的原因，以及萝卜品类的销售渠道。

回复：公司萝卜产品生产工艺分为腌渍和风干，风干萝卜单价较腌渍

萝卜贵，2025 年度公司对萝卜品类进行了生产工艺、口味、包装的全面升

级优化，同时加大了风干萝卜产品的占比，萝卜新产品销售单价比原有产

品略高，报告期内新品销量增加，导致萝卜品类平均吨价提升。萝卜产品

和榨菜产品共用销售渠道。

6、费用投放规划。

回复：公司在费用投放上坚持量入为出原则，年初结合战略规划对全

年费用投放的整体额度、投入方向进行前瞻性规划，年中根据产品上市和

老品推广需求进行阶段性费用投放，并对费用开展的实效性进行评估，根

据评估结果部署下一阶段的具体投放，我们将做好费利的平衡与稳定。

7、公司对泡菜的规划。

回复：公司将以油炒工艺制作的产品归类到泡菜品类中，以瓶装产品

为主，包括什锦榨菜、豆角、青菜等，公司根据战略需求对特定产品投入



费用支持、其余产品则自然增长。

8、电商渠道的规划。

回复：公司一直以来积极布局电商渠道，一方面，电商渠道作为公司

销售渠道的补充，能够为公司新开发产品提供试销渠道，并及时收集消费

者的意见反馈，进而对新品进行针对性优化；另一方面电商渠道能够作为

宣传公司品牌的媒介，维持公司品牌曝光。

附件清单

（如有） 无

日期 2026 年 6 月 12 日
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