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证券代码：301021 证券简称：英诺激光

英诺激光科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-06

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

其他 投资者策略会

参与单位名称 申万宏源、华创证券、天风证券、招商证券、国泰海通证券、

中欧基金、泰康基金、国信证券、财通基金、鹏扬基金、新

华资产、阳光保险、宏利基金、国寿资产、国寿安保、华夏

基金、中再资产、工银瑞信、建信理财、博时基金、景顺长

城、鹏华基金、招商基金、金鹰基金、银华基金、英大保险、

长盛基金、大家资产、易方达、红华资本、前海宏伟、富荣

基金、华宝基金、鑫荣天弘、泓铭资本、大成基金、永赢基

金、国信资管、厚德资产、冲积资产、瑞天私募、东方阿尔

法、长信基金、香元基金、诚朴资产、河床资本、万和证券、

天辰元信、红土创新、梧桐投资、云溪基金、前海开源基金、

善思投资、和沣资产、招商证券、睿扬投资、华能信托、华

安资产、冰湖投资、红土基金、源峰基金、宝弘资产、中金

资管、华商基金、盈泰投资、云图资本、壁虎投资（以上排

名不分先后）

时间 2026 年 6 月 6 日—2026 年 7 月 2 日

地点 深圳市南山区总部、投资者现场

上市公司接待人

员姓名

副总经理兼董事会秘书 张勇

投资者关系专员 陈展宏

投资者关系活动 张勇先生就公司最新业务情况进行了介绍，交流的主要
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主要内容介绍 问题如下：

一、 公司业绩情况？

答：历经三年的潜心布局，公司“以激光器为核心，以

激光解决方案为触角，涵盖消费电子、半导体、新能源、新

一代显示和生物医学等多元下游行业”的业务布局初见成效，

新老业务协同发力，驱动公司营业总收入连续十一个季度同

比增长，净利润率持续提升。2026 年一季度，公司营收同比

增长 35.45%，归母净利润同比增长 267.41%。

2025 年公司紧扣行业痛点需求、深耕创新解决方案、夯

实固体纳秒与超快激光技术核心优势，核心能力与经营业绩

实现双跃升。核心激光器业务持续领先，出货量再创新高；

激光模组业务在 PCB 等新领域厚积薄发、多点突破；医疗器

械 CDMO 业务取得里程碑进展，即将为心脏瓣膜行业客户导入

量产。未来，公司会持续关注各类激光技术和应用，着力发

展已布局的应用领域。

二、 公司超快激光钻孔设备有什么进展？

答：公司超快激光钻孔设备凭借其 30-100μm 等多种规

格孔径的稳定加工、最高≥10000 孔/秒的钻孔效率等优异性

能，已于 2025 年底在 IC 载板领域取得首台订单。同时，此

设备可满足 M8、M9 等规格的 PCB 精密钻孔需求，适用材料包

含 ABF、CBF、BT、Q 布、陶瓷、PTFE 等，目前正全面拓展多

种类型 PCB 客户，加快推进各类验证工作。

三、 公司有什么核心优势？

答：公司具备领先的激光器引领的“光源+光学/运控/视

觉+工艺”平台能力，特别适合“新产品、新工艺、新材料”

的创新应用。

以 PCB 钻孔为例，公司实现了激光器、光学系统等核心
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部件自研，发挥一体化能力，从 PCB 性能提升带来的微小孔

径痛点需求入手，在 IC 载板成功完成量产验证并实现订单突

破，进而延展至多种材料、多种孔径，钻孔、开槽等多种工

艺的 PCB 钻孔应用中。

四、 公司激光器产品 2025 年有什么突破？

答：2025 年，公司的激光器销量再创新高，全年突破 2.2

万台。公司持续夯实激光器技术能力，不断完善产品矩阵，

强化核心竞争优势。一方面，公司完成了高、中、低功率段

超快激光技术路线的全覆盖，构建了丰富的超快激光产品体

系；持续推出多款纳秒激光器新品，实现批量交付，获得市

场广泛认可。另一方面，公司以领先的激光器技术为核心支

撑，持续赋能激光整体解决方案迭代升级，聚焦半导体、PCB

超精密钻孔等多个核心应用场景，定制开发了一系列适配性

强、性能优异的激光器产品，助力新业务实现快速增长。

五、 公司如何落实市值管理？

答：公司将贯彻落实“固本强基”的要求，坚持创新驱

动持续健康发展，扎实讲好“公司基本面叙事”，积极传递

公司价值和回报股东支持，与投资者共享超快激光行业和公

司的发展成果。

交流过程中，公司人员与投资者进行了充分的交流与沟

通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露

等情况。

附件清单（如有） 无


