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证券代码：000030、200030 证券简称：富奥股份、富奥B

公告编号：2026-37

富奥汽车零部件股份有限公司

关于 2026 年第二季度订单获取情况的自愿性

信息披露公告

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有虚

假记载、误导性陈述或重大遗漏。

特别风险提示：

1.公司订单生命周期收入，系基于客户中长期规划产量测算形成，公司相关

产品配套项目平均供货周期约为 4-5 年，相关测算数据仅为行业常规预估口径。

2.根据汽车零部件行业常规运作规律，公司自取得客户项目定点至产品实现

量产，整体周期约 6-18 个月。受项目类型、客户验证进度、产品适配需求等影

响，不同项目的落地节奏及量产周期存在客观差异。

3.公司订单的实际履行进度受主机厂动态排产调整、下游终端市场需求波动、

行业周期更迭及宏观经营环境变化等多重因素影响，各项目量产爬坡进度、产能

释放及收入确认节奏均存在不确定性，对公司当期及未来年度经营业绩的最终影

响暂无法准确预判。此外，若后续出现不可抗力、行业政策调整、客户经营策略

变动等突发情形，部分订单可能存在延期履行、部分履行或终止履约的风险。

4.本次披露的新增订单数据为公司内部阶段性统计结果，仅用于展示公司阶

段性经营情况，相关数据未经审计，不构成对公司营业收入、净利润等财务指标

的测算依据。公司最终的经营成果、财务数据及重大经营事项，均以公司后续依
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法披露的定期报告及临时公告为准。敬请广大投资者理性看待公司阶段性经营进

展，审慎研判、理性投资，充分关注上述不确定性带来的投资风险。

富奥汽车零部件股份有限公司（以下简称“公司”）紧抓汽车行业发展机遇，

持续深化市场开拓与产品创新，订单获取取得良好成效。现将 2026 年第二季度

订单获取情况公告如下：

一、订单获取基本情况

2026 年第二季度，公司合并口径新增订单共 67 项，按照客户规划产量计算，

获取订单生命周期收入总额预计为 86.4 亿元。其中，传统市场以外订单 30 项，

订单收入占比达到 36.8%，预计订单生命周期收入总额 31.8 亿元；新能源类订

单占比达到 72.1%。

二、主要订单项目情况

公司2026年第二季度新增订单中，重点项目具体情况如下：

序号 客户名称 产品类型
预计生命周期

收入（亿元）

1 一汽红旗

电控减振器；智能座舱；摄像头；线控转

向；前副车架；左右纵梁；前副车架；控

制臂

23.6

2 一汽大众
控制臂；前副车架；发动机支架；电子水

泵；机油泵
20.8

3 奇瑞汽车 油泵；电控减振器；空簧 19.2

4 一汽丰田
支架；仪表；摄像头；电控减振器；传统

减振器
9.0

5 蓝电科技 传统减振器 4.6

6 岚图科技 传统减振器 2.4

7 小鹏汽车 控制臂 2.0

8 一汽奔腾 后副车架；电动助力转向 1.5
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注：以上预计生命周期收入按客户中长期规划产量计算，相关产品配套项目平均供货周

期约为4-5年。

三、重点项目突破情况

2026 年第二季度，公司在重点业务领域取得多项突破性进展：

1.斩获红旗新能源线控转向订单，完善智能底盘核心产品布局。公司成功获

得红旗新能源线控转向订单。线控转向是高阶自动驾驶底盘核心部件，相较传统

电动转向，具备响应更快、控制精度更高、座舱布局灵活等多重优势，是高端新

能源车型、无人驾驶车型的关键部件，行业渗透率加速上升，成长空间广阔。本

次项目落地补齐了公司智能底盘核心品类，进一步完善智能底盘产品矩阵，提升

高阶智驾底盘完整配套能力，大幅强化公司面向新能源高端车型、高阶智能驾驶

整车的全栈配套竞争力。

2.电控减振器产品实现多点突破，构筑高端悬架产品壁垒。公司先后斩获上

汽、智界双阀电控减振器订单，同步取得上汽、长城全主动减振器项目订单。全

主动减振器作为智能底盘领域核心产品，技术壁垒高，代表行业高端悬架技术发

展方向。本次获取订单，标志着公司完整搭建起覆盖半主动、全主动电控减振器

的全系列高端产品矩阵，进一步巩固公司在智能悬架领域的先发优势。

3.海外市场实现重大突破，加速布局海外高端整车市场。公司深度对接国际

豪华车企开展技术研讨与商务洽谈，顺利取得相关产品样件订单；同步获取德国

曼电动输油泵项目订单，加快海外高端商用车领域布局。

四、对公司的影响

本次获取的相关订单，进一步丰富了公司智能底盘产品矩阵，持续拓宽海内

外高端客户渠道，进一步优化产品与客户结构，夯实新能源及海外业务发展基础，

为中长期经营发展提供有力支撑。

五、风险提示

1.公司订单生命周期收入，系基于客户中长期规划产量测算形成，公司相关

产品配套项目平均供货周期约为 4-5 年，相关测算数据仅为行业常规预估口径。
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2.根据汽车零部件行业常规运作规律，公司自取得客户项目定点至实现产品

批量量产，整体周期约 6-18 个月。受项目类型、客户验证进度、产品适配需求

等影响，不同项目的落地节奏及量产周期存在客观差异。

3.公司订单的实际履行进度受主机厂动态排产调整、下游终端市场需求波动、

行业周期更迭及宏观经营环境等多重因素影响，各项目量产爬坡进度、产能释放

及收入确认节奏均存在不确定性，对公司当期及未来年度经营业绩的最终影响暂

无法准确预判。此外，若后续出现不可抗力、行业政策调整、客户经营策略变动

等突发情形，部分订单可能存在延期履行、部分履行或终止履约的风险。

4.本次披露的新增订单数据为公司内部阶段性统计结果，仅用于展示公司阶

段性经营情况，相关数据未经审计，不构成对公司营业收入、净利润等财务指标

的测算依据。公司最终的经营成果、财务数据及重大经营事项，均以公司后续依

法披露的定期报告及临时公告为准。

敬请广大投资者理性看待公司阶段性经营进展，审慎研判、理性投资，充分

关注上述不确定性带来的投资风险。

特此公告。

富奥汽车零部件股份有限公司董事会

2026 年 7 月 16 日
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