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☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会
□新闻发布会 □路演活动
□电话会议
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活动参与方

达实智能副总经理、董事会秘书-管小芬女士
达实智能博士后AI 研究员-王浩童先生

长城证券、中国银河证券、华泰资产、恒大人寿、国联基金、银河
基金、平安基金、长盛基金、深圳泽兴资产、君弘资产、广州宸泽
私募、国海证券等 19 位机构及个人投资者。

时间 2026 年 8月 17 日（周一）

地点 公司会议室

形式 现场交流+线上会议

交流内容及具体问答
记录

公司就投资者在本次会议中提出的主要问题进行了回复。

Q1：公司 2026 年上半年营业收入同比增长 10.24%，主要是

哪部分业务带来的增长？

A：公司近年来战略聚焦“AI+平台”、持续深耕企业园区等优

势场景，按照经营单元来划分 2026 年上半年营业收入增长，主要

来自母公司的智慧园区事业部，智慧园区事业部是公司 AIoT 平台及

相关产品落地企业园区的重要业务部门。2026 年上半年母公司营业

收入同比增加约 1.23 亿元。其中智慧园区事业部营业收入同比增加

了 5000 多万元。报告期内，智慧园区事业部服务了医药生物、食

品饮料等多个行业头部企业的园区项目，并成功签约酷狗音乐、卡

士乳业等一批优质企业客户的园区项目。



Q2：看到 2026 上半年，公司境外业务的收入已经差不多追平

了 2025 年全年境外收入，公司目前境外业务拓展情况如何？

A：首先，在组织和本地化布局上，公司已经在马来西亚、沙特

阿拉伯地区设立子公司，分别作为东南亚和中东市场的重要支点；

同时 2026 年又进一步将海外事业部提升为一级事业部，从组织层

面加强海外市场的资源投入和业务协同。

第二，我们正在依托现有的优质客户资源，跟随客户一起出海。

国内很多制造业客户这几年都在加快海外建厂和产能布局，这对公

司来说也是一个比较好的切入点。2026 年上半年，公司已经服务了

兰钧新能源、新易盛、敏华家具、玖龙纸业等企业的海外工厂。我

们过去与很多大型企业已经建立了长期合作关系，对客户的需求和

标准比较熟悉，希望能将公司国内积累的产品和解决方案向海外项

目延伸。

目前境外业务在公司整体收入中的占比仍然比较小，海外市场

的开拓也需要一个过程。未来公司希望依托马来西亚、沙特等本地

化平台，一方面继续服务好国内客户的海外项目，另一方面逐步拓

展当地客户和项目，推动海外业务从“跟随客户出海”进一步向“本

地化经营”发展。

Q3：达实 Das Agent 是否目前已经实现了商业化落地？有哪

些客户已经在使用？

Das Agent 产品已实现商业化落地，目前正在服务某新能源车

企研发园区、某大型电力集团等项目。公司主要围绕智慧办公、高

效物业运维和节能降耗等场景，推动 AI 能力在企业园区中的实际

落地。

除了近两年推出的Das Agent，公司在 2019 年就开始布局的

判别式 AI 应用很早就已经实现商业化落地，包括建筑冷量预测、

中央空调调优、能耗与设备异常识别等，目前已应用于近百个实际

项目中。



Q4：达实智能的 AIoT 物联网平台及 AI 应用的核心竞争壁垒是

什么？

我们认为竞争壁垒主要有以下几点：首先，是三十年积累形成

的行业Know-how 和场景理解能力。达实拥有三十年的建筑和园区

智能化行业积累，所以我们聚焦企业园区做 AIoT 物联网平台和 AI

应用，不是简单地把大模型套进场景，而是从已有的设备、系统和

业务流程出发，更清楚 AI 应该接什么数据、联动什么系统，最终

落到什么具体动作上。 这种对物理空间与行业场景的理解，是公司

长期积累形成的重要壁垒。

第二，是头部客户资源以及与客户共同定义 AI 场景的能力。经

过多年行业深耕，公司在企业园区等领域积累了一批优质头部客户。

AI 应用在物理空间中的应用目前仍处于快速探索阶段，很多真正有

价值的场景并不是单靠技术公司能够定义出来的，而需要与客户共

同探索。达实智能可以依托现有客户基础，与行业头部企业先行先

试、联合共创，共同打磨 AI 应用和场景，再将成熟能力逐步复制

到更多客户。

第三，是从项目交付落地到产品沉淀的闭环能力。AI 应用最终

有没有价值，还是要经过真实项目的验证。达实已经在自己的总部

大楼达实大厦以及多个头部企业的园区项目中开展了AI应用的开发

和交付。从场景梳理、系统集成到上线应用，都积累了实战经验，

也在持续把这些项目经验沉淀到公司的相关产品当中。

风险提示：公司经营目标及相关产品受宏观经济、行业政策、

市场环境等多重因素影响，存在不确定性，相关前瞻性陈述不构成

业绩预测及承诺；本次投资者交流受沟通时长、提问范围约束，相

关经营介绍存在片面性，部分交流涉及数据为公司内部统计，或存

在偏差；2026 年上半年公司境外收入占公司整体收入比例低；公司



完整、准确经营情况请以披露的定期报告为准，敬请投资者关注定

期报告并注意投资风险。
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