
证券代码： 300919 证券简称：中伟新材

中伟新材料股份有限公司投资者关系活动记录表

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

华宝基金、东方资产、诺德基金、朱雀基金、太保资产、友邦保

险、贵州金控、高毅资产、厦门国贸、淡水泉投资、睿郡资产、

宏道投资、远信投资、山合投资、青蒿资本、英昊资本、彼得明

奇私募、博润投资、温州嘉和、勤辰资产、羿鹏基金、溢锋基金、

胤胜资产、中淼基金、通乾投资、鼎亚资产、雷信投资、摩根士

丹利、野村证券、中信证券、中金证券、华泰证券、国泰海通、

申万宏源、中信建投、信达资产、国投资本、天风证券、兴业证

券、东吴证券、开源证券、华福证券、国融证券等百余家投资机

构

时间 2026年 8月 26日（周三）下午 15:30~17:30

地点 上海浦东丽思卡尔顿酒店

上市公司接待人

员姓名

1、董事长兼总裁邓伟明

2、董事廖恒星

3、董事李卫华

4、董事刘兴国

5、副总裁邓超波

6、副总裁杨捷

7、副总裁刘一

8、董事会秘书唐华腾

9、财务中心总经理邹畅

10、资本中心常务副总经理文湛

投资者关系活动

主要内容介绍

首先，公司财务中心总经理邹畅就公司 2026年半年报情况、

新四化战略成效、可持续增长策略进行阐述；在互动环节上，与



会领导就投资机构关心的问题进行交流，具体如下：

投资者交流会问题列表：

1、上半年公司业绩亮眼，下半年下游旺季需求情况如何？

出货量和毛利率预计有何变化？

上半年行业需求整体增长 20%以上，公司业绩增长 50%以

上，主要得益于技术优势储备、龙头地位巩固及产业生态化布局

红利释放。下半年基于行业景气度、政策引导及公司在具身智能、

低空飞行等新兴应用领域的技术储备，公司对销量和毛利率保持

信心，预计延续上半年良好态势。

2、公司对今年全年及明年的经营目标是否有清晰规划？

公司坚定践行“全球化、生态化、多元化、数字化”四化战

略，基于新能源时代到来、长坡赛道、中国企业成为行业主角三

个确定性判断，追求可持续发展；今年上半年的财务表现正是前

期战略布局的结果。

3、公司增速超越行业但资本市场表现相对冷淡，如何看待

这种“割裂”？对锂电长期需求怎么看？

公司坚定信心、秉持长期主义，在材料端技术、规模、客户

引领及一次、二次资源生态建设上坚定不移。2024 年以来公司

资产走势、各项经营指标及基于资产安全性、流动性和效益性的

管理均稳步上行，管理层对未来趋势坚定信心。

4、对下半年及明年需求如何展望？出口退税取消后与客户

分摊成本的进展如何？

上半年增速有政策因素，但更多由产业真实供需决定，尤其

欧洲 Top10畅销车型多为三元装机，公司下半年产销增速仍在持

续。出口退税自 2026 年 4月 1日取消以来，行业与客户联动已

探索出合理消化成本的方式，公司海外产品销量验证该方式可行

且可持续。

5、镍系资源保障方面上半年取得什么进展？未来有什么规



划？

公司三元前驱体连续 6年行业第一，2021年出海印尼，经 5

年经营基本成型。资源自供率有望逐步提升至 100%；自供率提

升将持续增强盈利，印尼多园区资源耦合显著节约物流成本，镍

产业生态已初具规模。

6、公司对后续镍价如何展望？印尼大区后续资本开支计划

如何？

印尼已占全球镍原料供给 2/3以上且成本优势明显，镍价已

从“需求决定”转向“供给决定”，大方向稳中有升，目前维持

在 17,000美元/吨上下。公司镍原料端、资源端大额资本开支已

基本完成，后续主要为改造、管道物流、新技术及综合资源提取

布局，量级相对可控；并将在适当时候以控股、参股等多元方式

谋求新模式发展。

7、印尼镍资源配额未来上限如何？公司在其他国家有无类

似基地的布局计划？

公司认为印度尼西亚仍是未来发展机会最好的国家之一，中

国企业出海势在必行，配额是动态因素，公司将持续跟进。公司

区域布局包含东南亚（印尼）和欧非（摩洛哥）等。摩洛哥离欧

洲最近、风光资源丰富，全球 75%以上磷资源分布于此，是中资

企业新能源产业出海的战略纵深；海外产业节奏慢于国内，公司

保持战略定力和耐心。

8、磷系材料上半年实现毛利扭亏、需求旺盛，未来有什么

发展规划？是否会进一步扩产？

公司将磷系生态作为未来五年战略要务。差异化发展根基在

于资源优势：贵州磷矿 2025年底已动工建设，明年将有 10万吨

级工程矿陆续供应。磷酸铁锂侧重海外蓝海市场，并将基于铁红

技术与盐湖资源形成成本护城河，研发技术正与客户导入第四代

铁红法产能。坚持稳中求进、高质量发展。



9、公司在铁红法上的技术卡位如何考虑？优势在哪里？两

条技术路线如何侧重？

公司研究认为行业利润结构为“721”——资源与供应链占

70%、高端技术装备占 20%、规模运营占 10%。公司布局磷酸铁

锂首先考虑资源与供应链：公司对技术路线并无“执念”，现有

体系可兼容磷铁法、铁红法。

10、下游客户给公司的明年钠电需求反馈是什么体量？现有

产能能否满足？

钠电体系中的硫酸亚铁、焦磷酸钠等物料与磷酸铁供应链同

源。各电池企业中远期钠电规划 20GWh-60GWh 不等，对应前

端材料将进入十万吨级。公司上半年出货超 2,000吨，根据市场

的需求预计将进入万吨级交付；产能方面已按客户要求整体规

划、分步实施，把握节奏、避免产能闲置。

11、如何看待钠电技术路线变革及钠电与锂电的成本问题？

公司判断钠电应成为独立的新能源材料而非锂电替代品。钠

电在宽温域（尤其低温）、超长循环及 AI数据中心（毫秒级充

放电响应）等场景具有先天优势，当前处于产业化初期向规模化

生产转换，在供应链成熟度、产业链生态完善度、应用场景独立

性三个方面不断优化。公司在钠电前驱体及正极材料技术上处于

行业先发地位。

12、公司镍系材料最新产品结构如何？不同代际产品的规划

是怎样的？

公司在保持高镍优势的同时，高性价比的中镍单晶高电压产

品正快速放量。目前高镍（含固态、低空飞行、具身智能用高镍

高功率产品）占比在 60%-70%左右，整体布局与市场需求匹配

协同。

13、海外尤其海外动力市场明后年如何发展？

海外产能存在溢价，公司是海外布局最完整、规模最大、准



备度最高的锂电材料企业之一。海外最大终端需求来自特斯拉

——公司多年是其最核心的三元材料供应商（含人形机器人领

域）。公司通过摩洛哥、印尼两大海外基地，形成“双保险”供

应链，将逐步收获海外稀缺产能带来的产业红利。

14、锂价大幅波动背景下，公司对锂的后续规划有无战略上

的变化？

影响锂价的因素已不限于需求与产能。公司在阿根廷锂资源

布局卡在最好周期；国内三元、铁锂的回收技术与规模逐步形成

优势，锂资源的二次利用已形成规模化供应；并在全球其他战略

区布局，未来形成锂的生态化供应。

15、摩洛哥工厂能否满足美国客户相关要求？后续会否在其

他地区进一步布局产能？

能源转型是确定性大趋势，未来将基于区域建立供应链。公

司摩洛哥 4万吨产能已正式投产，服务欧美客户；德国回收合资

公司已开始运作，二次资源回收逐步规模化，支撑海外三元材料

原材料保障。

16、公司分红比例较高，后续分红政策会不会延续？有无进

一步提升的空间？

公司已在 2026 年 8 月 24 日召开的第三届董事会第五次会

议，会议审议通过《关于公司 2026年中期分红方案的议案》。

公司始终认为商业价值、社会价值和股东价值需共同实现，近几

年持续按高分红比例实施分红。接下来将结合经营情况、业绩及

未来规划，在保证公司现金流安全的基础上，持续保证相应的分

红比例。

附件清单（如有）

日期 2026-08-26


