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江西同和药业股份有限公司投资者关系活动记录表

证券简称:同和药业 证券代码:300636 编号:2026003

投资者关系活动类型

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他( )

参与单位名称及人员姓名

华创证券 王宏雨/苍泓宇

东方证券 俞昊岚

东吴证券 孙芊荟

招商证券 许菲菲

中信证券 陈竹/梁心怡

光大证券 曹聪聪

中金公司 吴婉桦

国联民生 胡偌碧/伍云逍

中泰证券 李雨蓓

平安证券 叶寅/韩盟盟/曹艳凯

开源证券 阮帅/刘毅

山西证券 张智勇/魏赟/陈进

华安证券 谭国超

国金证券 方程嫣

方物基金 汪自兵

广发证券资产管理（广东） 王莎

国融基金 宗楚昀

国投证券资管 刘亚洲

国信证券证券投资部 隋欣

杭州中兰投资管理有限公司 徐林琦

红思客资产管理(北京)有限责任公司 孙浩桐

红塔红土基金管理有限公司 李源

红象投资 饶华翔

华泰资产管理公司 王金成

汇安基金管理有限责任公司 张靖

基石资产管理股份有限公司 朱筱珊

建信理财有限责任公司 唐文成

交银施罗德基金管理有限公司 陈均峰

昆仑信托证券投资部 高思维

谦璞投资 汤贝玲

上海冲积资产管理中心（有限合伙） 张智聪

上海运舟私募基金管理有限公司 马睿超

深圳前海博普资产管理有限公司 雍国铁

深圳市尚诚资产管理有限责任公司 黄向前

兴证全球基金管理有限公司 翟秀华

银河基金管理有限公司 于嘉馨
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圆信永丰基金管理有限公司 田玉铎

中国人寿养老保险股份有限公司 吕品洁

中信期货有限公司 魏巍

spectrum-capital 李秀峰

时间 2026年8月26日15:30

地点 公司会议室

公司接待人员姓名 周志承（副总经理、董事会秘书）、胡锦桥（财务负责人）

投资者关系互动／主要内容介

绍

公司副总经理、董事会秘书周志承先生对公司2026年

半年度的经营情况作了简要介绍：

一、报告期经营情况概述

报告期内，公司实现销售收入38,316.35万元，同比下

降10.35%，其中国外销售31,650.48万元，同比下降

3,183.03万元，降幅为9.14%，国内销售6,665.86万元，同

比下降15.71%；新产品实现销售收入20,652.65万元，同比

增长5.81%；成熟品种实现销售收入17,663.70万元，同比

下降23.94%；CMO/CDMO业务实现销售收入3,078.96万元，

同比减少4.67%。

报告期内，公司实现净利润2,457.10万元，同比下降

57.99%（扣非净利润1,992.7万元，同比下降62.88%）；毛

利率为28.13%，同比下降3.32个百分点，净利率为6.41%，

同比下降7.27个百分点；销售费用同比增长21.83%，管理

费用同比增长22.45%，财务费用同比增长154.74%，主要是

受人民币持续升值产生大幅汇兑损失所致；研发费用同比

增长34.95%，研发费用增长的主要原因为报告期研发人员

薪酬的增加、新研发场地与装备的升级及研发项目的增加。

二、解读
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（一）2026年半年度同比数据解读

1、上半年营业收入下滑10.35%，一方面是由于价格下

行：老产品价格持续探底，新产品价格持续下降，其中新

兴市场下降速度快于规范市场。另一方面原因是个别老产

品国内大客户集采丢标，导致内销下滑；国外个别大客户

公司合并，原料供应商需要重新认证，导致部分老产品的

外销量下滑。

毛利率的下降首先是由于上半年验证试生产的品种较

多，在这个阶段，产能利用率极低，成本很高，单独计算

是大幅亏损的，多数项目会形成减值计提，拉低同期毛利

率。第二个因素是价格下滑。虽然新产品从销量上来看呈

较快增长，但价格下滑也较快，故对销售与盈利的贡献不

大，而老产品价格持续探底，部分老产品销量下滑，老产

品毛利率下滑。第三个因素是二厂区新增产能转固，产能

利用率处于爬坡阶段，折旧费用同比增长，以及美元贬值

因素。

2、合同定制类项目收入同比下降4.67%，毛利率上升

8.17个百分点，收入下降但毛利率上升，主要是由于降本

增效措施实现的工艺优化、成本降低。

3、医药原料药销售收入同比下降10.05%，毛利率同比

下降2.92个百分点，主要是如第1条所说。

4、医药中间体销售收入同比下降9.93%，毛利率同比

下降5.12个百分点，主要系报告期销量和售价均下降所致。

5、国内销售同比下降15.71%，毛利率同比下降12.12

个百分点，主要是内销老品种销量减少及降价所致。

6、外销收入同比下降9.14%，毛利率同比下降1.73个

百分点，主要原因参考第1条。

（二）2026年二季度同环比数据解读

2026年第二季度实现销售收入19,877.08万元，同比下

降17.36%，环比增长7.8%；实现净利润579.15万元，同比

下降84.64%，环比下降69.16%；毛利率为27.73%，同比下

降6.73个百分点，环比下降0.82个百分点 ；净利率为

2.91%，同比下降12.76个百分点，环比下降7.27个百分点。
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非合同定制业务销售收入18,394.38万元,同比下降

13.71%，环比增长9.21%，毛利率26.71%，同比下降7.72个

百分点，环比下降1.11个百分点；CMO/CDMO业务（定制业

务）实现销售收入1,482.71万元，同比下降45.8%，环比下

降7.11%，毛利率40.39%，同比增长5.69个百分点，环比增

长4.15个百分点；新产品实现销售收入10,682.34万元，同

比下降6.74%，环比增长7.14%；国内销售3,809.65万元，

同比下降12.2%，环比增长33.38%。

1、非合同定制类二季度营业收入同比下降13.71%，一

方面是由于价格下行：老产品价格持续探底，新产品价格

持续下降，其中新兴市场下降速度快于规范市场。另一方

面原因是个别老产品国内大客户集采丢标，导致内销下滑；

国外个别大客户公司合并，原料供应商需要重新认证，导

致部分老产品的外销量暂时下滑。环比增长9.21%，是由于

二季度的销量较一季度增长。

非合同定制类二季度毛利率26.71%，同比下降7.72个

百分点，环比下降1.11个百分点。毛利率的下降首先是由

于上半年验证试生产的品种较多，在这个阶段，产能利用

率极低，成本很高，单独计算是大幅亏损的，多数项目会

形成减值计提，拉低同期毛利率。第二个因素是价格下滑。

虽然新产品从销量上来看呈较快增长，但价格下滑也较快，

故对销售与盈利的贡献不大，而老产品价格持续探底，部

分老产品销量下滑，老产品毛利率下滑。第三个因素是原

油价格的上涨引起原料价格的普涨，吃掉了一大块公司的

利润。第四个因素是二厂区新增产能转固，产能利用率处

于爬坡阶段，折旧费用同比增长，以及美元贬值因素。

2、合同定制类项目营业收入环比较同比降幅收窄，主

要是由于一季度基数较低所致，毛利率同环比均小幅上升，

主要因降本增效措施所致。

3、医药原料药收入二季度同比下降13.67%，环比增长

9.11%，毛利率同比下降6.26%，环比下降0.44%。原因见第

1条。

4、医药中间体销售额同比环比均下降，主要系定制类
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业务季度出货波动所致。

5、国内销售同比下降12.20%，环比增长33.38%，主要

是因为价格导致内销收入整体下降但二季度有所恢复所

致。

6、外销同比下降18.50%，环比增长3.11%，是因为外

销收入整体下降但二季度有所恢复所致。

（三）2026年上半年及二季度总体情况回顾

由于以上原因，二季度总体情况较差，销售额与利润

未能完成半年度计划，低于预期。但公司对于完成年度计

划及未来发展仍有充足的信心。首先老产品的价格探底接

近尾声，二季度开始销量出现增长。第二是新产品虽然价

格下滑较快，但销量也保持较快增长。第三是原料价格开

始稳定，部分原料开始降价。第四是试生产与验证生产虽

然短期拉低业绩，但为长期增长打下基础。第五，一厂区

的产值未来几年仍有持续小幅提升，到2029年有望从现在

的6亿/年增长到9亿/年。第六，最主要的是新产品专利持

续到期，2027、2028、2029年新产品的销售逐年加速增长，

公司的产能利用率不断提高，成本持续下降。

三、未来发展展望：

1、内销业务：

2026年上半年内销6,665.86万元，同比下降15.71%。

这里面既有个别品种国内大客户集采未中标的影响，也有

内销产品价格低迷的原因，但从大的趋势看，内销业务整

体向好：公司已经批准的维格列汀、非布司他、瑞巴派特、

米拉贝隆、恩格列净、阿戈美拉汀、美阿沙坦钾、克立硼

罗、塞来昔布、替格瑞洛、利伐沙班、阿哌沙班、甲苯磺

酸艾多沙班等品种中，大部分品种销量在持续增长。其中：

利伐沙班、阿哌沙班需求近期增长较快，产线开始出现紧

张；维格列汀、非布司他的产能利用率开始提高；第十二

批集采中，甲苯磺酸艾多沙班、美阿沙坦钾的中标企业采

用同和原料药的比例在50%以上。其他品种，大部分的销量

持续增长。下半年以后，将逐步改变内销收入下降、毛利
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率低迷的状况，实现内销与外销同步增长，推动公司整体

收入持续稳定增长。

2、新产品出口业务：

新产品是增速最快的板块，26年上半年新产品占比达

53.9%（二季度为53.7%），新兴市场专利密集到期，欧美

日韩等规范市场开始陆续到期，2026年上半年规范市场已

经开始陆续放量，销量实现较大幅增长，新产品销量实现

大幅增长，单品营业收入较高的18个新产品中同比销量超

过30%的达到6成。

公司将新产品抢首仿，做全球主流通用名药第一供应

商作为公司的核心竞争力，加大已技术成熟的25个新品种

的国内外推销力度，同时持续保持较高的研发投入水平，

每年新立项10个左右的原料药研发项目，保持在该领域的

持续竞争优势。下半年开始部分新产品需求增加，生产开

始进入忙季。我们预计，下半年至2027年，新产品销量呈

较快增长，销售额保持一定的增长，2028、2029年呈加速

增长。新产品销售的增长，将带动二厂区产能利用率的提

高，大幅度提高全公司的利润率。

由于药品专利在不同国家有1-5年不等的延期，对于同

和药业这样在专利到期前10年立项开发多个新品种，并与

多个下游客户提前绑定作为一供的原料药公司来说，意味

着在较长的时间里有持续的较多的增量客户。未来，公司

第三梯队的产品也将陆续加入新产品的行列，扩大新产品

队伍，占领更多国际市场的份额。

3、CMO/CDMO（定制）业务：

近年公司在CMO/CDMO项目上新增项目有所增多，在老

项目逐渐退出市场的情况下，公司将积极服务现有项目，

大力开拓新项目，争取新项目能早日放量以弥补现有老项

目订单减少带来的缺口。

4、成熟品种：

下半年开始需求量增长，一厂区产值预计将从2026年

的6亿元增长到2029年的9亿元。由于一厂区的折旧较低，

将带动整体毛利率的改善。
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5、产能：

一厂区通过对部分车间技改增加部分产能；二厂区一

期工程已结项投入生产；二厂区二期工程正在建设，二期

主要建设 7 个合成车间和一个研发楼，已完成土建主体工

程，其中两个车间开始试生产，2026年可贡献产能，现阶

段二厂区折旧费用较大，随着未来几年产能利用率稳步提

升，成本压力逐年减轻并超越一厂区，将成为业绩贡献的

主要力量。

6、研发：

公司拥有江西省特色原料药工程研究中心、江西省企

业技术中心、江西省小分子药物合成产业技术工程化中心

等省级研发平台，新研发楼已投入使用，建筑面积11000多

平方，建有60多个单元试验室，具有高难度的合成路线设

计、高效率的试验筛选、快速放大的验证能力，高规范的

质量研究、质谱技术、稳定性试验、微生物检测能力，高

标准的全球注册能力和产业化能力，现有专职研发人员300

余人，硕博占比超过40%。

公司研发有了硬件设施加持和人员的保障，研发实力

和效率大幅提升，为未来公司长远发展提供核心驱动力。

接下来进入投资者提问环节：

1、问：公司2026年的收入指引，以及成熟品种的量价表现

和新品种的价格波动情况？未来两年的收入预期？

答：公司之前制定的2026年销售目标是9-9.5亿，按上半年

的情况来看完成压力较大，但公司会全力力争达到9亿元。

2026年上半年度公司个别成熟品种受市场竞争的影响销量

有所下滑，是上半年度收入和毛利下滑的主要原因，成熟

品种售价同比持续探底，预计下半年波动不大；新品种销

量上半年度同比大幅上升，18个收入较大的新品种中6成销

量增幅超过30%，但同时同比销售降价较大，导致同比销售

收入略有增长。

预计2027年收入会有一定增长，2028年开始加速增长。
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2、2026 年全年的存货减值预期？

答：2025 年全年减值计提对损益的影响为 6000 多万；2026

年上半年计提减值对损益的影响为 900 余万，预计下半年

减值对损益的影响与上半年持平，具体以年报会计师审计

确认数据为准。

3、问：CDMO 业务毛利率同比提升显著，主要驱动因素?

答：公司报告期合同定制类业务毛利率38.24%，同比增长

8.17个百分点, 主要是由于降本增效措施实现的工艺优

化、成本降低。

4、问：CDMO项目在手订单情况，今年整体以及明后年展望?

答：目前CDMO项目在手订单5000万元，CDMO新项目推进顺

利，预计放量时间在2027、2028年。

5、问：新品种在手订单及增长情况？未来两年新品种放量

预期？

答：目前新品种在手订单近2亿，2026 年上半年公司新品

种实现了销量层面的明显增长，新品种相关在手订单整体

保持上升态势，客户验证、批量转量产的节奏符合我们前

期的业务规划。同时受市场竞争、产品定价策略等因素影

响，新品种产品销售价格同比出现较大幅度下滑，一定程

度对冲了销量增长带来的营收贡献，现阶段新品种仍处在

市场拓展爬坡阶段。

展望未来两年，公司前期布局的多个新品种陆续完成

客户验证、实现逐步放量，规模效应会逐步显现，有望持

续优化新品种板块的盈利水平，对公司整体业绩形成增量

贡献。

6、问：2026-2027年资本开支和折旧费用规划?

答：公司2026-2027年资本开支主要有新建一条用于研发中

试生产线，预计总投资1.3亿，投产后预计年新增折旧900

万元；另外公司二厂区二期项目中二条生产线，预计2027
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年度完成试生产转固1.96亿，预计年新增折旧1550万元。

除此之外，公司近两年没有大的资本开支和新增折旧费用。

7、问：汇兑方面具体情况，公司有什么应对措施？新品和

成熟品种的稳态毛利率水平大致什么区间？

答：汇兑方面，2026 年上半年公司发生汇兑损失 956.52

万元，较上年同期同比增加 1363.22 万元，主要系汇率波

动带来的浮动影响；公司通过外汇期权、远期结售汇等进

行外汇套保操作，同时推动跨境人民币、欧元结算，后续

公司也将持续做好外汇风险管理工作。

毛利率方面，2026 年上半年公司新产品、成熟品种毛

利率二者同比均有所下滑。报告期内新产品整体毛利率偏

低，一方面处于产能爬坡阶段，部分新产品产量规模较小，

单位制造成本较高；另一方面也受到行业市场竞争加剧的

外部环境影响。

报告期剔除产量规模较小单位制造成本畸高的新产

品，收入规模超千万元的新产品综合毛利率达到 35.23%，

随着后续新品逐步完成客户验证、实现放量增长，规模效

应将持续释放，新产品稳态毛利率有望提升到更高水平；

成熟品种的稳态毛利率达30%以上。

8、问：AI 在公司内部的应用情况以及是否有业务拉动？

答：研发方面，公司已在工艺筛选、数据分析、杂质研究

等研发环节开展 AI 工具的探索和应用，作为研发辅助手段

提升研发效率，将持续跟进 AI 技术迭代，结合研发实际场

景推进并落地。公司密切关注 AI 技术的发展，将根据行业

特点及公司的实际情况，积极推动 AI 技术在研发和生产、

质量等各方面的应用。

附件清单（如有） 无


