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无锡帝科电子材料股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-006

投资者关系活

动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 路演活动

现场参观 ☑其他（电话会议）

参与单位名称 具体名单详见附件

时间 2026年8月28日

地点 进门财经（https://www.comein.cn/home/index）

上市公司接待

人员姓名
副总经理、董事会秘书：薛新先生

副总裁：王姣姣女士

应用技术部&市场部副总经理：南亚雄先生

投资总监：章敬富先生

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、简要介绍2026年半年度业绩情况

2026年上半年，公司实现营业收入116.64亿元，较上年同

期增长39.86%；实现归属于上市公司股东的净利润为3,706.62

万元，较上年同期下降减少46.90%；实现归属于上市公司股东

的扣除非经常性损益的净利润16,247.62万元，较上年同期增长

83.61%。报告期内，公司光伏导电浆料实现销售695.49吨，较

上年同期下降20.95%，其中银包铜等少银化浆料产品推广与应

用进展顺利，出货增长显著；公司存储芯片业务实现收入3.58

亿元，同比增长89.54%，保持了高速增长态势。

二、问答环节

1、公司银包铜浆料上半年出货量及加工费水平如何？

答：公司银包铜浆料应用主要分传统异质结HJT浆料和



TOPCon高铜浆料两类，目前主要推动力来自TOPCon高铜浆

料。上半年战略客户已完成30GW产线改造并逐步爬坡，出货

同比、环比均有较大幅度上升，但在公司总出货中占比仍相对

较小，下半年预计将有较大体量产能持续运行，出货量将进一

步增长。高铜浆料加工费高于常规高温浆料。

2、公司光伏浆料海外出货情况如何，北美客户是否有新

进展？

答：公司上半年海外出货占比14.97%，同比和环比增长迅

速。公司持续加大海外市场的开拓，在东南亚、东亚、印度、

中东非、美国等主要海外市场份额领先，整体而言海外市场单

瓦用量和加工费相对国内会高一些。公司在北美已开产线的光

伏电池制造企业中，市场份额优势明显，与新增产能投资主体

也在持续深入对接中。

3、公司存储芯片业务下半年预期如何？

答：公司上半年存储芯片业务实现收入3.58亿元，同比增

长89.54%，保持了高速增长态势。存储板块消费市场在二季度

波动较大，预期下半年相对会是需求的旺季，尤其在公司有比

较优势的OTT领域需求在快速的复苏和增长。公司存储产品品

类逐步由DRAM产品拓展至Flash产品，同时积极拓宽原材料供

应渠道，为后续业务增长提供支撑。展望全年，公司将根据市

场情况加速推进出货，维持年度出货量目标，同时明年预估会

更好一些。

4、公司电子材料业务主要布局哪几款产品，今年全年及

明年的增长预期如何？

答：公司电子材料业务聚焦电子浆料产品，主要分为半导

体封装浆料、电子元器件浆料、印刷电子浆料三大门类。半导

体封装浆料包括LED及IC芯片封装银浆、功率半导体封装烧结

银、AMB陶瓷基板钎焊浆料等，并推动少银无银化创新；电子

元器件浆料包括叠层电感、敏感电阻、射频器件等银浆铜浆；



印刷电子浆料如新能源汽车调光玻璃电极银浆，为细分领域龙

头。整体围绕金属化、互联、热管理技术向消费电子、新能源

汽车、通信、工业电子等领域拓展。上半年营收近3千万，同

比增长较快但基数较小，这块市场空间广阔，毛利水平较高，

预计下半年和明年仍将处于快速增长阶段。

5、面对上游存储颗粒价格上涨，公司存储产品与下游客

户价格机制如何？是否有锁价等对冲手段？

答：公司与客户没有价格锁定机制，当前存储市场市场价

格相对稳定但需求波动较大。凭借“应用性开发设计—晶圆分

选—芯片封测”一体化处理能力，晶圆采购具有多样性，公司

正多元化渠道供应方式，利用一体化处理能力降低成本，有效

保障生产需求。

6、公司光伏浆料的原材料对国外依存度如何？

答：随着国产银粉性能和稳定性逐步提升以及下游客户对

于国产银粉接受度的提升，公司逐渐推进国产银粉替代，从

2022年开始即主要使用国产银粉。目前，公司采购的进口银粉

和进口银锭主要用于进口保税加工业务以供应出口客户，占比

不高。

7、请问公司存储业务全年净利水平如何？

答：存储业务一季度毛利较高，二季度因价格影响部分惜

售导致毛利有所下降，预计三四季度毛利将有所提升。

8、请问银包铜浆料除战略客户外，其他头部电池厂商验

证及量产进展如何？如何看待当前的竞争态势？

答：除战略客户外，公司已在绝大多数主要客户完成产品

导入验证，已有行业领先客户量产应用。高铜浆料方案可降低

银耗，降低下游客户运营成本，有望成为TOPCon3.0一级能效

产品实现成本差异化的关键。从竞争态势来看，公司目前在客

户导入数量以及种子层浆料、高铜浆料综合竞争力方面处于领

先位置。



详见附件

日期 2026年8月28日



附件：参与单位名称（排名不分先后）

序号 单位名称

1 上海胤胜资产管理有限公司

2 浙商证券股份有限公司

3 ACG MANAGEMENT PTE. LTD.

4 上海君璞投资咨询有限公司

5 华泰证券股份有限公司

6 深圳拓森投资控股有限公司

7 东吴证券股份有限公司

8 国投证券股份有限公司

9 华福证券股份有限公司

10 上海护城河私募基金管理有限公司

11 开源证券股份有限公司

12 合众资产管理股份有限公司

13 天风证券股份有限公司

14 中航证券有限公司

15 中邮证券有限责任公司

16 国盛证券有限责任公司

17 太平洋证券股份有限公司

18 中泰证券股份有限公司

19 中国国际金融股份有限公司

20 华安证券股份有限公司

21 上海证券通投资资讯科技有限公司

22 高盛(亚洲)有限责任公司

23 TOPAZ FAMILY OFFICE LIMITED

24 长江证券股份有限公司

25 华创证券有限责任公司

26 同泰基金管理有限公司

27 工银安盛资产管理有限公司

28 广东正圆私募基金管理有限公司

29 上海玖鹏资产管理中心(有限合伙)

30 鸿运私募基金管理(海南)有限公司

31 兴业证券股份有限公司

32 深圳市金之灏基金管理有限公司

33 上海禧弘私募基金管理有限公司

34 富安达基金管理有限公司

35 渤海银行股份有限公司

36 晋江市元诚私募基金有限公司

37 高盛(中国)证券有限责任公司

38 国金证券股份有限公司

39 上海汇正财经顾问有限公司

40 国信证券股份有限公司



41 西南证券股份有限公司

42 浙江米仓资产管理有限公司

43 西安江岳私募基金管理有限公司

44 兴证投资管理有限公司

45 禾永投资管理(北京)有限公司

46 民生证券股份有限公司

47 重庆渝汇投资(集团)有限公司

48 民生加银基金管理有限公司

49 杭州中舍资产管理有限公司

50 上海理成资产管理有限公司

51 广州拙一资产管理有限公司

52 汇丰晋信基金管理有限公司

53 深圳市鲲鹏恒隆投资有限公司

54 上海瀛赐私募基金管理有限公司

55 天津远望资产管理咨询有限公司

56 Drummond Knight Asset Management Pty Ltd

57 西部证券股份有限公司

58 深圳民森投资有限公司

59 北京中泽控股集团有限公司

60 中信期货有限公司

61 山东神光咨询服务有限责任公司

62 深圳市尚诚资产管理有限责任公司

63 东方财富证券股份有限公司

64 上海嘉世私募基金管理有限公司

65 上海宁泉资产管理有限公司

66 圆信永丰基金管理有限公司

67 国泰海通证券股份有限公司

68 广州市航长投资管理有限公司


