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浙江苏泊尔股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026005

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

√其他（电话会议）

参与单位名称及

人员姓名

中金公司汤亚玮&张瑾瑜&王语、国联民生证券周振、东方

证券李汉颖&曲世强、方正证券吴慧迪&刘兆宇、光大证券

洪吉然&崔佳悦、广发证券王莎&文煊、国金证券王刚、国

泰海通林叙希&叶倩、国投证券余昆、国信证券王兆康、华

创证券陆偲聪、晨星亚洲张峻菲、创金合信基金张小郭、富

国基金管理有限公司胡靓、汇丰晋信基金管理有限公司闵良

超、嘉实基金管理有限公司沈玉梁、交银施罗德基金管理有

限公司陈均峰、巨然管理咨询（上海）有限公司卢慧语、摩

根大通证券吴一博、摩根士丹利凌珈瑜、深圳市尚诚资产管

理有限责任公司黄向前、长城基金管理有限公司柴程森、

UBS黄任悠、GIC Private Limited刘濯宇、花旗羊远声等。

时间 2026年8月28日

地点 公司会议室电话会

上市公司接待人

员姓名
董事会秘书：叶继德

投资者关系活动

主要内容介绍

首先，董事会秘书叶继德先生简要介绍了公司2026年半

年度整体业绩、市场表现、产品创新等情况。随后，董事

会秘书叶继德先生与投资者进行了深入的问答交流。



主要问题具体如下：

公司半年度内外销整体情况？

2026年上半年，公司实现营业收入114.10亿元，同比下

降0.59%；实现归属于上市公司股东的净利润8.68亿元，同

比下降7.70%。内销方面，面对复杂的市场环境与消费者更

理性的需求，公司通过产品创新及渠道运营优势，营业收入

同比增长1.39%，且核心品类的线上、线下市占率较同期有

小幅提升，继续保持行业领先。外销方面，公司主要外销客

户的订单较同期略有减少，营业收入同比下降4.72%。

公司2026上半年外销下滑的原因？下半年外销预期？

上半年，受到海外市场需求疲软影响，主要外销客户的

订单略有减少，外销业务有所下降；同时，原材料价格上涨

和关税也对外销利润率形成一定压力。公司外销业务的表现

取决于主要外销客户的有机增长。展望下半年，公司将积极

协同外销客户，发挥规模制造和成本效率优势，灵活快速响

应客户需求，提供更具竞争力的产品。同时公司外贸部门也

会积极开拓新的外贸客户，争取更多的海外市场订单。公司

会密切关注外销关联交易订单的实施情况，更明确的情况还

需等到第三季度后。

公司2026上半年内销业务的线上线下渠道表现？

线上渠道方面，公司持续巩固京东、天猫等传统电商阵

地，同时深耕抖音、拼多多等新兴渠道，取得了良好增长态

势，并持续深化小红书、B站等平台的精准推广。公司持续

强化私域运营，通过有效的拉新和留存，会员总量突破

4,300万，并通过微信官方小程序增强用户粘性、提升品牌

美誉度。线下渠道方面，O2O及即时零售业务推进顺利，带

动整体线下市场逐步趋于稳定。未来，公司将继续优化全渠

道布局，以推动内销业务的增长。

公司新品布局规划？



公司近年来持续推广钛系列产品，上半年推出的第二代

纯钛炒锅、热风零涂层纯钛电饭煲等新品市场表现良好，未

来将继续推动钛材质在更多品类中的应用。除炊具和小家电

两大核心品类外，公司环境家居品类表现较好，手持吸烫机

市占率排名市场第一。新品类拓展方面，公司综合考量市场

容量与技术迭代空间，已进入净饮机、微波炉等细分领域。

未来，公司将继续聚焦核心品类研发创新，巩固领先优势，

同时深入洞察不同细分人群和使用场景的需求，稳步培育有

潜力的新品类，推出更多智能易用、健康安全、高颜值的产

品。

公司2026年上半年费用率上升的原因？

公司2026年半年度费用率整体有所上升，主要为应对当

前激烈的市场竞争，为支持和实现内销营业规模的增长，公

司投入了与内销增长相匹配的营销资源。同时，公司对其他

费用严格管控，但在研发创新上继续加大资源投入，不断丰

富产品品类，上半年推出多款具有市场竞争力的产品。未

来，公司将继续执行严格的费用管控和成本管理，持续优化

和提升资源投入效率及营销转化效率，在保持业务竞争力的

同时维护利润率水平稳定。

公司未来分红规划？

公司已发布未来三年（2026-2028年）股东分红回报规

划，明确以现金分红为主，现金分红比例不低于当年实现可

分配利润的60%。公司将在满足正常经营资金需求的前提

下，综合考虑盈利状况和未来发展需要，保持持续、稳定、

积极的分红政策，合理回报股东。

附件清单（如有） 电话会议参会者名单

日期 2026年8月31日


