
证券代码：001208 证券简称：华菱线缆

湖南华菱线缆股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-004

投资者关系活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场 □电话会议

☑其他（2026年湖南辖区上市公司投资者网上集体接待日暨半年

度业绩说明会活动）

参与单位名称及人员

姓名

通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）参

与2026年湖南辖区上市公司投资者网上集体接待日暨半年度业绩

说明会活动的全体投资者

时间 2026年9月2日 15:40-17:00

地点 全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）

上市公司接待人员姓

名

副总经理、财务总监兼董事会秘书 李牡丹

投资者关系管理 曹雅颂

投资者关系活动主要

内容介绍

1、请问董秘，听说贵公司在液冷方面有布局，可以详细展开

说一下吗？

答：尊敬的投资者您好！控股子公司三竹智能自主研发的AI

液冷电机连接器已完成样品开发，并已进入某客户的新产品试装

验证阶段，该产品已经试用于客户新产品上，新产品将间接配套

英伟达产业链，该产品具有良好的增速空间。公司将持续关注产

业趋势，积极推进相关业务发展。感谢您的关注！

2、公司收了三竹智能，今年整体的业绩表现如何，未来会有

新的动作吗？

答：尊敬的投资者您好！2026年上半年，公司实现营业收入

26.53亿元，归母净利润5,733.81万元。在收购三竹智能后，双方

协同效应逐步显现，尤其在工控连接器领域，控股子公司三竹智

能的营业收入实现同比增长45%，为公司的整体业绩注入了新的增



长动力。未来，公司将继续深化与三竹智能在技术研发、客户资

源及供应链方面的整合，围绕AI液冷、机器人等高成长性赛道加

大投入。同时，公司也将密切关注产业链上下游的整合机会，结

合市场情况与自身战略需求，通过内生提质增效，并购、合作等

外延式发展方式，持续优化业务布局，提升综合竞争力。感谢您

的关注！

3、公司今年上半年营收增长，净利润下滑，下滑的原因是什

么？

答：尊敬的投资者您好！公司上半年净利润下滑的主要原因

如下：一是原材料价格急涨，闭口合同成本倒挂。公司主要原材

料铜价大幅上涨，部分大型项目采用闭口合同锁铜模式，投标与

中标存在时间差，对公司利润形成阶段性冲击。公司已研究通过

使用多元化工具进一步对冲铜价波动风险。二是新业务与并购整

合的前置投入。收购三竹智能后，工控连接器、AI液冷连接器等

新业务尚处加速布局期，技术研发、渠道拓展及管理整合均需前

期投入，当期利润受到一定影响。三是拓展海外市场费用增加。

国际认证及产品认证等费用同比增幅较大，公司加大国际化布局

力度，国际认证费用同比明显增长。上半年新增33份海外认证证

书，签订出口订单3.1亿元，实现首批直接出口700余万元（含

税），海外业务增速较好，相关前期费用已在当期体现。感谢您

的关注！

4、公司研发的情况如何？有哪些研发成果？

答：尊敬的投资者您好！2026年上半年研发费用8,310.44万

元，同比增长18.19%。在研发布局上，公司新设立上海研发中

心，重点聚焦四大前沿方向：聚焦前瞻材料与工艺研发、智能与

集成系统研发、高端装备与海洋工程应用以及新型电力系统与能

源互联，旨在构筑核心壁垒，寻找发展新方向。在研发成果方

面，公司已开发出一系列自主可控、填补国内空白的产品，如光

电复合采煤机电缆、拖链电缆、ROV机器人用柔性脐带电缆、航空

航天轻型导线等，其中光电复合采煤机电缆实现批量化应用，同

比增长120%。感谢您的关注！



5、您好，请问贵公司是否有机器人方面的产品？有哪些方面

的布局？

答：尊敬的投资者您好！公司在工业机器人和人形机器人领

域均有布局。目前产品已涉及30多个场景，涵盖咖啡厅、厨房、

特种船舶清洁、深海勘探等。2026年上半年，公司在工控装备领

域营业收入同比增长135%，反映出该业务的快速发展势头。在机

器人相关产品方面，公司通过收购三竹智能，成功切入机器人线

束连接器领域。三竹智能的工控与机器人连接器产品已覆盖国内

多家头部上市公司，深度受益于国产替代与自动化升级趋势。此

外，公司自主研发的ROV机器人用柔性脐带电缆等产品，已应用于

深海作业及水下装备场景。感谢您的关注！

附件清单（如有） 无

日期 2026年9月2日


