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广东华汇智能装备股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

□特定对象调研  

□业绩说明会  

√媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

□其他  

 

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2026 年 9月 8日 

活动地点：公司会议室 

参会单位及人员：21世纪经济报道记者、研究员程浩 

上市公司接待人员：董事会秘书赖天明先生及证券法律部工作人员 

 

三、 投资者关系活动主要内容 

本次投资者关系活动的主要问题及公司对问题的回复概要如下： 

问题 1：关于公司 2025 年度业绩表现及 2026 年上半年经营情况     

答：根据公司现已披露数据，2025年公司实现营业收入 6.16 亿元，同比增



长 44.32%；归母净利润 8,042.35万元，同比增长 28.42%，达成既定经营目标。

业绩增长主要得益于下游新能源汽车与储能行业景气、上游正极材料企业扩产与

技改需求，以及公司产品结构持续优化。2026 年上半年，公司实现营业收入 3.57 

亿元，同比增长 1.73%；归母净利润 5,737.55 万元，同比增长 13.17%。收入增

速阶段性放缓，主要受现有产能瓶颈及上年同期高基数影响。公司预计 2026 年

1-9月实现营业收入 4.2亿元至 4.6亿元，归母净利润 5,800万元至 6,400万元

（未经审计）。东莞新基地预计 2026年 10 月投产，叠加数控机床业务持续放量，

公司对全年经营保持谨慎乐观。 

问题 2：关于公司多次业务延伸及核心竞争力     

答：公司 2016 年切入锂电智能装备，主要源于机械密封与智能装备在精密

制造能力上的天然联系，目前已形成纳米砂磨机、正极材料研磨系统、高效制浆

机等核心产品，服务于磷酸铁锂正极材料生产环节。2024年公司切入数控机床，

主要基于以下几点考虑：一是公司在长期与上游机加工供应商技术对接中对机床

性能具有深刻理解；二是通过下游客户了解到其 3C 业务设备进入更换期、对高

端机床需求旺盛；三是国内高端机床进口替代与国产化空间广阔；四是国家推动

大规模设备更新与工业母机国产化的政策支持。公司业务延伸均依托“部件加工、

设备制造、系统集成”同一套核心技术体系，沿用“自主设计+精密装配”模式，

并非盲目跨界。 

问题 3：关于客户集中度与业绩可持续性     

答：报告期内公司前五大客户合计销售占比分别为 98.89%、96.90%和 

96.54%，其中向第一大客户湖南裕能的销售占比分别为 49.19%、54.33%和

82.82%。客户集中度较高，主要由下游磷酸铁锂正极材料行业格局决定，公司已

在招股说明书中作充分风险提示。公司从以下方面持续改善客户结构与业务韧

性：一是产品结构多元化，2025 年数控机床业务收入占比已提升至 14.38%；二

是客户结构多元化，公司已进入贝特瑞、比亚迪、中海油等企业供应体系，纳米

砂磨机已取得欧洲 CE 认证；数控机床业务通过东莞旭锐及其子公司鹰潭旭锐间

接覆盖比亚迪、富士康等下游客户；三是与主要客户签订独家供应或优先采购协

议，深化合作粘性；四是头部客户已公开披露中长期产能扩张规划，公司核心产

品与下游技术升级方向契合；五是目前公司在手订单充足，东莞新基地预计 2026



年 10 月投产后将解除产能瓶颈。在高端产能结构性扩张与高压实密度磷酸铁锂

技术迭代的双重驱动下，业绩增长具备较好可持续性，但亦提请投资者关注行业

周期波动可能带来的影响。 

问题 4：关于锂电行业周期波动的应对     

答：磷酸铁锂行业 2023-2024年经历了阶段性供需错配与低端产能出清，自 

2024 年四季度以来复苏明显，2025 年国内磷酸铁锂产量同比增长约 59%。据高

工锂电统计，2022-2025 年全球磷酸铁锂出货量年均复合增长率约 51.7%，高压

实密度产品加速普及，行业呈结构性分化。若行业再次出现阶段性供需错配，公

司应对思路包括：一是坚持高端化定位，绑定技术升级而非单纯扩产，压实密度

提升对超细粉体制备提出更高要求，正是公司技术优势所在；二是以数控机床业

务平滑周期，其下游面向新能源汽车零部件、消费电子等领域，与锂电装备周期

不完全同步；三是跟随头部客户，主要客户产能利用率维持高位、技改需求持续，

且已公开披露中长期产能扩张规划；四是强化内部订单与应收账款管理；五是拓

展海外市场及磷酸锰铁锂、钠离子电池正极材料等新体系材料装备需求。 

问题 5：关于数控机床第二增长曲线     

答：公司选择切入高端数控机床，主要基于以下几点考虑：一是数控机床与

公司既有智能装备在产品设计与精密装配工艺方面核心技术相通；二是公司既是

机床使用者、又通过下游客户了解到其设备更换需求；三是国内高端机床进口替

代空间广阔；四是国家推动设备更新与工业母机国产化支持政策。2025 年公司

数控机床业务实现收入 8,774.11 万元，同比增长 676.56%，占营业收入比重由

2024年的 2.68% 提升至 14.38%；产品通过东莞旭锐及其子公司鹰潭旭锐间接覆

盖比亚迪、富士康等下游客户。需要说明的是，公司数控机床业务仍处于发展初

期，规模效应尚未充分显现，毛利率由 2024 年的 14.63% 提升至 2025 年的

20.58%，仍低于研磨系统等成熟产品。未来公司将通过持续丰富产品矩阵、保障

募投项目新增产能、依托子公司华汇铁骥推进产业化以及发挥性价比与服务能力

等方面发力，推动第二增长曲线持续放量。 

问题 6：关于锂电设备行业趋势、竞争格局与产品创新     

答：行业趋势方面，锂电设备行业正由“总量扩张”转向“结构性升级”，

低端产能过剩与高端产能紧缺并存，储能市场成为新的增长引擎。竞争格局方面，



预计集中度将进一步提升，装备采购向与头部客户深度绑定、技术领先的设备厂

商集中，砂磨机细分领域头部厂商份额将持续提升。产品创新方面，压实密度提

升带来的材料制备革新、设备智能化升级将构成主要增量方向。公司将坚持“高

端化、智能化、全球化”方向，巩固细分领域领先地位。 

问题 7：关于东莞新基地及“锂电装备+数控机床”双轮驱动     

答：东莞华汇新能源智能装备研发生产项目总投资约 4.5 亿元，用地约 42 

亩，建筑面积约 5.6 万平方米，预计 2026 年 10 月投产运营。2025 年公司纳米

砂磨机及研磨系统产能利用率已达 90.82%、产销率超过 140%，现有租赁场地已

成为制约交付的主要瓶颈，新基地投产后将解除产能约束。在此基础上，公司将

围绕“锂电装备+数控机床”双轮驱动推进：锂电装备方面，巩固磷酸铁锂正极

材料砂磨机细分领域领先地位，并扩大高效制浆机量产规模；数控机床方面，依

托募投项目新增产能与子公司华汇铁骥的产业化推进，将第二增长曲线从快速放

量推向规模化盈利。 

 

 

 

 

广东华汇智能装备股份有限公司  

董事会  

2026 年 9 月 9 日  


	一、 投资者关系活动类别
	二、 投资者关系活动情况
	三、 投资者关系活动主要内容

