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一、公司 2026 年半年度整体经营情况

报告期内，面对血液制品行业因集采扩围、医保支付方式改革、医保控

费及增值税政策调整等多重因素叠加带来的严峻挑战，公司管理层采取系统

性、前瞻性的应对策略，从短期降本增效到长期结构转型、产品结构调整，

全面化解不利影响，确保企业稳健发展，公司核心经营指标表现稳健，展现

出较强的抗风险能力和发展韧性，2026 年上半年，公司营业收入为

156,663.75 万元，较上年同期下降 12.88%，归属于上市公司股东的净利润

为 38,335.46 万元，较上年同期下降 25.69%。截至报告期末，公司总资产

145.48 亿元，较上年同期下降 4.68%；归属于上市公司股东的净资产 109.72

亿元，较上年末下降 4.6%，公司资金储备较多，流动性充足，资产结构稳

健。



企业发展任重道远，奋进之路永无止境，当前，我们面临着行业困境，

但也蕴藏着难得的发展机遇，我们坚信，只要我们管理层坚定信心、凝心聚

力、共克时艰，扎实做好各项工作，就一定能够克服公司发展道路上的一切

困难，推动公司实现更高质量、更可持续的发展，行业的春天、华兰生物的

春天一定会到来！

二、交流环节主要内容

1.请介绍一下公司的产品研发情况？

答：报告期内，公司继续加大研发投入，稳步推进在研产品特别是创新

药的研发工作，通过对血液制品现有产品的生产工艺技术升级和新产品的开

发，改善产品结构，进一步提高血浆综合利用率；继续加大疫苗、创新药和

生物类似药的研发投入，通过自主创新，加强对新产品研发、质量控制、注

册申报和临床试验运营的全链条标准化统筹管理。

报告期内，公司新工艺静注人免疫球蛋白（10%）获批上市；重组

Exendin-4-Fc 融合蛋白注射液用于治疗单纯依靠饮食和运动血糖控制不佳

的 2型糖尿病患者，Ⅱ期临床已完成，待开展Ⅲ期临床，新增的体重控制适

应症已取得临床批件；疫苗新产品注册进度稳步推进：冻干 b型流感嗜血杆

菌结合疫苗和重组带状疱疹疫苗（CHO 细胞）分别于 2025 年 8 月和 2026 年

1 月取得药物临床试验批准通知书；2026 年 6 月，公司新型佐剂流感病毒裂

解疫苗获得药物临床试验批准通知书，2026 年 9 月，新型流感病毒 mRNA 疫

苗获得药物临床试验批准通知书，吸附无细胞百（三组分）白破联合疫苗正

在持续推进Ⅲ期临床试验；公司参股公司华兰安康于 2026 年 1 月提交了阿

达木单抗注射液的上市申请并被受理；收到帕博利珠单抗注射液的《药物临

床试验批准通知书》，上述项目能够为公司增添新的技术储备，培育新的利

润增长点，丰富公司在研产品梯队。

2.问：从世界血液制品行业并购的趋势来看，国内血液制品企业也通过

并购重组做大做强，贵公司如何看待行业的并购重组？

答：通过并购重组做大做强是血液制品行业发展的趋势，从国外血液制

品行业的发展过程中，我们可以看出，在充分竞争与严格的监管环境下，内

生增长慢，精准并购是快速实现持续稳定增长的关键路径。目前 CSL、基立



福（Grifols）、武田制药（Takeda）和奥克特珐玛（Octapharma）四家企

业的市场份额占比为 70%左右。国内血液制品龙头企业也在复制国际血液制

品巨头的成长路径，通过并购做大做强，形成更集中的格局。近年来，国内

部分血液制品企业通过收购、兼并的方式，实现规模扩张，行业集中度凸显。

前五名血液制品企业 2025 年采浆量占行业总采浆量的 70%以上，但因血液

制品行业的特殊性，并购后仍需在各自厂区生产，综合利用率很难大幅提高，

并购重组很难实现 1+1 大于 2的效果，部分企业的并购整合并未达到预期效

果，反而形成拖累，股东赋能尚未发挥作用。

展望未来，在政策鼓励和市场需求驱动下，行业还有兼并重组的可能，

但未来做大做强的决定因素将更多依靠运营效率和创新能力，而非单纯拼扩

张速度，从目前并购重组案例来看，整合提质、管理提升、股东赋能才是并

购重组能否成功的关键。

华兰生物长期以来注重提质增效和内生增长，综合利用率和净利润率均

处于行业前列，也一直在寻找行业可并购机会，积极参与血液制品行业的并

购重组谈判。后续若有合适并购标的或合适的并购重组机会，公司都会积极

参与，但对并购重组企业的要求是通过并购重组实现双方共赢，强化主业核

心竞争力，发挥产业协同效应，拓展业务覆盖范围，从而提升公司质量和价

值，而不是拼积木式并购或寄希望于市场调整时的捡漏并购，也不是短期的

财务并购。希望通过产业并购实现企业长远价值，把确保华兰生物基业长青、

稳健发展、价值重塑、价值创造作为参与兼并重组的核心诉求。后续若有并

购重组事宜，公司将依据相关法律法规及时履行信息披露义务。

3.请介绍一下公司 2026 年上半年采浆情况以及未来是否会申请新建单

采血浆站？

答：报告期内，公司单采血浆站数量及采浆规模持续保持国内领先地位。

截至目前，公司下属单采血浆站 28 家（不含分站），分布于河南（12 家）、

广西（4家）、贵州（1家）、重庆（11 家）四个省、自治区、直辖市。2025

年采浆量超过 100 吨的单采血浆站有四个，成熟期浆站的年平均采浆量位居

国内其他血浆站前列。公司多措并举积极推进血浆采集工作，促进采浆量持

续提升，2026 年上半年，公司实现采集血浆 936.63 吨，较上年同期增长



16.55%，增幅高于同行业平均水平，为公司的持续稳定发展奠定了基础。

“十五五”期间，公司将积极向有关部门申请新建单采血浆站，争取在

“十五五”期间有新浆站获批。

4.血液制品行业上市公司在 2026 年上半年普遍业绩下降，有些上市公

司甚至下降 50%以上，请问主要原因以及未来发展趋势？

答：近年来，我国经济持续增长与医保覆盖范围的不断扩大，显著提升

了居民医疗支付能力与保障水平；人口老龄化进程加快，推动临床诊疗需求

总量持续攀升；与此同时，临床认知的持续深化与适应症的不断拓展，进一

步打开了血液制品在重症、免疫、神经、罕见病等领域的应用空间，多重长

期驱动因素叠加共振，推动血液制品临床应用领域持续扩容，临床使用量稳

步攀升。然而，自 2025 年以来，血液制品行业面临多重政策叠加带来的阶

段性压力。在需求端，集采扩围、DRG/DIP 支付方式改革、医保控费及药品

重点监控合理用药、医药行业合规等政策的持续深化，导致临床处方量明显

收缩，终端需求景气度下行，行业整体销售承压，价格下降，对血液制品企

业毛利率形成普遍冲击。在供给端，行业采浆量持续增长，据有关部门统计，

2021—2025 年全国采浆量年复合增长率超过 9%，2026 年上半年行业采浆量

较上年同期增长超过 10%，市场供应能力不断提升，导致白蛋白、静丙、人

凝血因子Ⅷ、纤原等部分产品出现供大于求的局面，在终端需求收缩的背景

下，供给端的持续放量进一步加剧了市场竞争，白蛋白、人免疫球蛋白和凝

血因子三大类核心产品价格承压下行，企业间竞争更趋激烈。在税负端，根

据 2026 年第 10 号文《财政部 税务总局关于增值税法施行后增值税优惠政

策衔接事项的公告》，自 2026 年 1 月 1 日起，血液制品不再纳入 3%增值税

简易征收范围（除纳入罕见病药品清单的品种外），统一执行 13%的一般计

税模式，税率大幅上调进一步加剧了行业成本压力，利润空间被显著压缩。

需求收缩与税负抬升双重因素叠加，致使报告期内血液制品行业整体毛利率

同比下降，行业在一定时期内面临一定的困难，但我们也应该看到，国产人

血白蛋白仅占据国内 35%左右的市场份额，65%左右的市场份额仍需进口，

与实现完全自给自足仍存在较大差距；随着我国国民经济持续发展、医疗保

障体系不断完善、居民医疗支付能力稳步提升，以及临床对血液制品的合理



使用认知水平逐步深化，白蛋白类、免疫球蛋白类、凝血因子类三大类产品

需求均有望实现稳步增长。同时，对比国际市场，我国免疫球蛋白与凝血因

子类产品使用比例、人均消费量低于欧美市场，这类产品的需求增长潜力巨

大，将进一步推动行业市场容量扩大。结合我国血液制品市场需求增长趋势

及与欧美市场需求量的差异分析，我国血液制品行业未来几年有望实现稳定

增长。

5.公司 2026 年半年度继续实施较好的分红政策，请问公司的考虑及未

来分红的持续性如何？

答：为切实提升股东回报水平，近年来，公司保持长期积极稳定回报股

东的分红策略，2026 年半年度的利润分配预案为：以公司总股本

1,825,690,986 股为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利 2元（含税），

不送红股，不以资本公积转增股本。本次拟分配现金红利总额

365,138,197.20 元（含税）。

上述方案实施完毕后，公司自上市以来累计分红将达到 75.31 亿元（含

2026 年中期分红），分红额占融资额 6.26 亿元的 12.03 倍，充分体现了公

司与股东共享发展成果的理念。公司在 2024 年发布未来三年（2024—2026

年）股东回报规划，2024 年—2026 年平均分红额占比均不低于当年实现净

利润的 30%，持续给予投资者较好的回报。

未来，公司将贯彻高质量稳健发展理念，优化分红节奏，提升公司长期

投资价值，与全体股东共享公司经营发展成果。

6.2026 年公司生产情况及批签发数量如何？请问贵公司如何看待 2026

年流感疫苗的接种？

答：报告期内，公司结合市场需求变化及疫苗产品生产周期特点，统筹

推进产品生产、批签发及供应保障工作，经查询中检院公示数据，截至目前，

公司共取得流感疫苗批签发 30 批，冻干人用狂犬病疫苗（Vero 细胞）批签

发 4批，为积极保障市场接种需求，公司正加班加点将已批签发的流感病毒

裂解疫苗运输至全国各地。

接种流感疫苗可降低流感相关发病、重症及住院风险，减少流感相关诊

疗支出，具备显著的卫生经济学效益。目前，我国全人群流感疫苗总体接种



率约为 3%，远低于欧美发达国家以及日韩等东亚高接种率国家。据美国疾

病预防控制中心（CDC）公布的数据，在 2024—2025 年流感季，美国 6个月

至 17 岁的儿童接种≥1剂流感疫苗的比例约为 55.4%，18-49 岁的成年人流

感疫苗接种覆盖率为 35%，65 岁以上的老年人流感疫苗接种覆盖率则达到

71%。世界卫生组织强调，老人、儿童、慢病患者等重点人群流感疫苗接种

率需达到 75%的目标。目前，中国 15 岁以下人群、60 岁以上老人等重点人

群基数超过 5亿，重点人群总体规模庞大，但当前接种水平距离推荐目标仍

存在较大差距。在国家政策引导、大众疫苗接种认知不断提升的背景下，国

内流感疫苗市场具备较大增长潜力。从公开信息可知，国家疾控局等八部门

联合印发了《关于做好 2026—2027 流行季流感疫苗接种工作的通知》（国

疾控卫免发〔2026〕15 号），目前部分地区已根据该文件开展农村地区“一

老一小”重点人群流感疫苗免费接种相关工作。上述政策将进一步提高流感

疫苗的接种率，公司将积极抓住行业政策机遇，积极做好流感疫苗生产供应

工作。

附件清单

（如有）

无

日期 2026 年 9 月 11 日


