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证券代码：000050                                                证券简称：深天马 A 

天马微电子股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2026-016 

投资者关系活动类别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

上市公司参与人员：陈丹、宋玲玲 

外部参与人员：国泰海通、博闻投资、泽恩投资、金融街证券、长江证券、

深圳杉树资产 

时间 2026 年 9 月 11 日（周五）10：00-11：30 

地点 天马总部大厦 16 层会议室 

形式 现场交流 

交流内容及具体问答记录 

交流内容主要如下： 

1、请问公司关于玻璃基研发进展如何？ 

答：作为深耕行业四十余年的显示面板企业，公司在玻璃基加工能力上

拥有长期行业经验，同时公司前期有与产业链合作伙伴开展先进大尺寸面板

级扇出型封装技术开发，在高精度多层 RDL、玻璃基工艺优化、上下游协同

等核心技术和关键能力上有一定积累。目前公司在与产业链合作伙伴协同进

行玻璃基封装基板（Glass Core Substrate）的样品开发中，处在技术预研

阶段。现在行业上还没有进入到规模化商业阶段，公司在该领域未来能否推

进技术落地及商业化还存在不确定性，敬请投资者注意风险。 

 

2、公司车载显示业务走势如何？车载显示出口业务是否有变好? 

答：今年上半年，公司车载显示业务营收规模与经营质量实现双提升，

发展势能逐季走强。公司实现在海外核心市场收入快速增长与头部新能源品
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牌份额的提升，尤其在国内汽车品牌出海趋势下，公司凭借领先的车载业务

全球化积淀和在海外市场的质量口碑，在主要出口车企中保持较高渗透，有

力支撑客户海外市场开拓。公司持续强化核心技术壁垒与前瞻技术储备，

LTPS 车载产品出货量同比增长超 30%，首款 OLED 车载产品支持客户车型发

布，新技术新方案在智能座舱全场景的应用能力进一步提升。 

在车载显示总成业务上，公司持续夯实全球化供应能力，上半年在海外

市场实现欧系头部车企新一代旗舰平台项目高质量稳定交付，并新增一家全

球头部车企总成项目量产出货，在国内市场实现头部新能源、新势力品牌的

多品类产品和创新显示方案的落地交付，支持一系列旗舰明星车型首发。此

外，公司车载业务新获得的定点项目价值同比得到较快提升。 

 

3、车载领域公司核心竞争优势有哪些？ 

答：在车载显示领域经历数十年全球化竞争的磨炼，公司在产品技术、

客户布局、供应链能力、财务管理、质量管理、在地化服务支持等多方面，

形成了有机协同的综合体系能力，逐步构建起了业务护城河，具备头部竞争

优势。公司始终高度重视全球化发展，在欧洲、美国、日本、韩国、印度等

国家和地区设有全球营销网络并提供技术服务支持；公司正大力发展提供系

统级显示集成方案的车载总成业务，持续积累全球头部车企一系列项目订

点，显著增强了客户粘性与产品附加值；持续推进供应链“国产化、现地化、

多元化”布局，确保复杂环境下交付体系的稳定可靠；通过 TM19（高世代线）、

TM20（新型模组线）及 Micro-LED 产线的先进产能，持续强化在车载显示全

技术领域（LCD/AMOLED/Micro-LED）的领先优势，确保全球订单的高质量交

付。未来，公司将围绕传统车载显示、汽车电子业务、新能源汽车业务三大

车载业务板块，持续做大做强车载显示业务。 

 

4、手机面板行业竞争激烈，折叠机是否对手机业务有带动作用？ 

答：在柔性 OLED 手机业务上，公司强化技术创新与高端化布局，加速

推动在目标头部客户高端、旗舰项目上的份额，并持续改善产线经营效率。
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公司有进行多形态折叠技术矩阵布局，前期已量产左右折、上下折多款产品。

此外，公司发布的 G型三折叠方案采用双内折结构，打造优秀的表面平整度

与弯折寿命，并在屏幕功耗和器件寿命上做了大幅优化；无痕折叠屏方案兼

顾无痕、轻薄（模组厚度较行业常规方案降低 20%）、高耐折（20 万次）、强

抗冲击（性能提升 25%）、柔光护眼的五大核心能力。上述技术方案公司仍在

持续迭代升级中，将根据客户需求进行产品落地。 

当前，手机显示市场的竞争聚焦价值度更高、更新迭代更快的 OLED 领

域。近年来，公司柔性 AMOLED 手机领域市占地位稳固，随着高端、旗舰项

目能力的持续进步，也将支撑公司在客户高价值机型（包括折叠）的竞争中

争取更多项目和更大份额，这也是公司接下来持续努力的方向。 

 

5、公司资本开支和折旧情况如何？  

答：公司的资本性开支均是聚焦主业发展进行，主要包含用于现有产线 

的固资投入、产线技改、以及围绕战略规划实施的股权投资等。随着前期股 

权投资项目资本金逐步到位，在没有其他新线投资的前提下，公司资本开支 

预计呈现下降趋势。折旧方面，综合考虑新产线 TM20 个别新线体达到转固

标准、成熟 LTPS 产线将逐步折旧到期，在没有其他新线投资的前提下，公

司接下来折旧金额预计开始逐步下降。未来具体折旧金额，请以公司定期报

告的披露为准。 

 

6、公司在原材料降本方面有哪些实际动作。 

答：今年以来，AI 产业需求爆发、地缘冲突等带来部分原材料交付延

长、价格上涨，部分原材料结构性紧缺，行业供应链不确定性显著升高。 

公司一直全维度推进降本增效，对于直接采购的核心原材料，公司针对

不同情况，分别采取了提前锁价、提前备料、长协合作、技术降本、供应链

优化等策略来努力缓解成本压力。公司通过搭建上下游联合创新载体、统筹

优化资源调配体系，来持续推进核心物料国产化、区域现地化、供应渠道多

元化布局，实现了关键材料本土配套占比稳步提升，供应链自主可控根基得
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到夯实，产业链韧性与风险抵御能力得到一定强化。 

 

7、公司应收账款规模比较大，想问下目前回款整体情况如何。 

答：目前公司应收账款期后回款良好。公司将持续优化客户结构、强化

信用管控与回款管理，严控逾期风险，保障现金流安全。 

 

8、如何看待当前行业竞争格局。 

答：中小尺寸显示领域呈现出多样化技术并存、应用场景广阔、产品高

度定制化的特征。我们认为，显示行业正在从传统的以规模、产能和价格为

主的竞争，逐步转向研发实力、多元产品和客户结构、供应链韧性、客户服

务能力、全球化布局、经营效率等综合体系能力的价值竞争。一方面，行业

仍存在一定的产能压力，单纯依靠规模扩张已经越来越难以形成持续的竞争

优势；另一方面，车载、专显、OLED、IT 以及 AI 相关终端等结构性机会不

断涌现，行业竞争正在从“拼产能”转向“拼价值创造能力”，致力于更好

地提升用户体验。 

公司坚定执行“2+1+N”发展战略，将聚焦现有业务主战场，持续强化

“产品技术领先、全球化服务领先和质量领先”的核心能力建设，不断提升

行业影响力，并以“新应用领域、新技术产品、新商业模式”作为业务新战

场，积极前瞻布局，抢占先发优势，打开发展空间，持续推进高质量发展。 

 

关于本次活动是否涉及应

披露重大信息的说明 
不涉及 

活动过程中所使用的演示

文稿、提供的文档等附件

（如有，可作为附件） 

无 

 


