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证券代码：000830 证券简称：鲁西化工 公告编号：2026-039

鲁西化工集团股份有限公司

关于间接控股股东履行同业竞争承诺进展的公告

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准

确、完整，没有虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。

一、中化集团于 2019 年 12 月 20 日出具的承诺及履行完成

情况

（一）中化集团出具承诺的背景

2019 年 12 月 20 日，聊城市人民政府国有资产监督管理委

员会（以下简称“聊城市国资委”）与中国中化集团有限公司（以

下简称“中化集团”）下属子公司中化投资（聊城）有限公司（以

下简称“中化聊城”）签署《聊城市人民政府国有资产监督管理

委员会与中化投资（聊城）有限公司关于鲁西集团有限公司之股

权划转协议》，聊城市国资委将其所持有的鲁西集团有限公司（以

下简称“鲁西集团”）6.01%股权无偿划转至中化投资发展有限

公司（以下简称“中化投资”）下属全资子公司中化聊城。结合

前期股权及一致行动安排，该次交易完成后，中化集团将通过中

化投资及其一致行动人合计控制鲁西集团 55.01%股权，间接取

得鲁西化工集团股份有限公司（以下简称“鲁西化工”或“本公

司”或“公司”）控制权，鲁西化工实际控制人由聊城市国资委

变更为中化集团。

鉴于中化集团部分下属企业与鲁西化工存在同业竞争情形，
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中化集团于 2019 年 12 月 20 日同步出具避免及解决与鲁西化工

同业竞争相关承诺。上述承诺自中化集团成为鲁西化工实际控制

人之日起生效，并在中化集团对鲁西化工拥有控制权的整个期间

持续有效。

（二）承诺的主要内容

中化集团就中化化肥控股有限公司（以下简称“中化化肥”，

证券代码 00297.HK）与鲁西化工之间存在的部分业务重合情况，

及中化蓝天集团有限公司与鲁西化工之间存在的部分业务重合

情况，承诺自承诺生效之日起 5 年内，力争以更短时间，综合运

用资产重组、业务调整、委托管理、设立合资公司等多种方式，

稳妥推进相关业务整合以解决同业竞争问题；同时承诺不新增对

鲁西化工构成实质性竞争的业务，不利用鲁西化工信息协助第三

方竞争。（详见公司于 2020 年 4 月 30 日在巨潮资讯网披露的《收

购报告书》）

（三）承诺的期限

2020 年 6 月 15 日，鲁西集团就本次划转办理完毕工商变更

登记手续，中化集团正式成为本公司实际控制人，上述避免同业

竞争承诺于 2020 年 6月 15 日正式生效，承诺在中化集团对本公

司拥有控制权的整个期间持续有效，同时承诺自承诺生效之日起

5 年内，综合运用多种方式稳妥推进业务整合解决已存在的同业

竞争问题，对应到期日为 2025 年 6月 14 日。

（四）承诺履行情况
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根据《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 1 号——主

板上市公司规范运作》等相关规则要求，为切实落实避免同业竞

争承诺，维护上市公司及全体股东合法权益，中化集团积极推进

承诺履行工作，通过实施重大资产重组处置竞争业务主体股权。

2020 年 6 月，中化集团将中化化肥控股权转让给中国化工

集团有限公司（关于中化集团相关承诺的履行情况，详见公司分

别于 2020 年 4 月 30 日、2020 年 10 月 29 日在巨潮资讯网公开

披露的《收购报告书》及《公司与中泰证券股份有限公司关于公

司非公开发行股票申请文件反馈意见的回复》）；2024 年 7月，

中化集团将中化蓝天集团有限公司（以下简称“中化蓝天”）控

股权转让给中国化工集团有限公司，中化集团不再持有中化化肥

及中化蓝天的股份。

上述交易完成后，中化集团不再持有中化化肥、中化蓝天的

相关股权，中化集团通过资产重组方式按时履行了 2019 年 12

月 20 日出具的相关承诺内容。

二、中国中化于 2021 年 9 月 3 日出具的承诺及履行完成情

况

（一）中国中化出具承诺的背景

2021 年 9 月，中化集团与中国化工集团有限公司实施联合

重组（以下简称“两化合并”），中国中化控股有限责任公司（以

下简称“中国中化”）取得本公司控制权。2021 年 9 月 3 日，

中国中化出具避免同业竞争相关承诺，对历史及两化合并新增同
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业竞争问题统筹予以处理安排。

（二）承诺的主要内容

中国中化将督促中化集团、中化投资履行已向鲁西化工作出

的同业竞争承诺；对于因中国中化集团有限公司与中国化工集团

有限公司联合重组新产生的同业竞争，将在承诺生效之日起 5 年

内，综合运用委托管理、资产重组、股权置换/转让、业务合并/

调整或其他合法方式，稳妥推进符合注入上市公司条件的相关资

产或业务整合以解决同业竞争问题。（详见公司于 2021 年 9月

4 日在巨潮资讯网披露的《收购报告书》）

（三）承诺的期限

2021 年 9 月 16 日，公司收到中国中化关于股权划转和工商

变更办理完毕的通知，上述避免同业竞争承诺于 2021 年 9 月 16

日正式生效，在中国中化对本公司拥有控制权的整个期间持续有

效；同时承诺自承诺生效之日起 5年内，统筹解决本次重组新增

的同业竞争事项，对应到期日为 2026 年 9月 15 日。

（四）承诺履行情况

根据《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 1 号——主

板上市公司规范运作》等相关规则要求，中国中化及时履行相关

承诺。中国中化统筹协调，相关主体通过产能退出、业务差异化

布局等多种方式开展同业竞争规范整改工作。截至本公告披露日，

公司与中国中化及其下属企业之间已不存在对公司构成重大不

利影响的同业竞争，具体情况如下：
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1.鲁西化工与中化化肥之间的化肥业务同业竞争

在 2021 年 9 月两化合并时，公司与中化化肥在尿素、尿素

硝酸铵溶液、复合肥、水溶肥产品上存在相同或相似情形。

（1）尿素

基于产业政策要求及自身战略转型，鲁西化工于 2021 年 9

月主动实施尿素生产装置的产能关停退出，客观上消除了与中化

化肥在尿素产品领域的同业竞争。

近年来，鲁西化工逐步从传统化肥企业向化工新材料企业战

略转型，尿素并非公司重点发展的业务领域，在停产前营业收入

占比不超过 5%，并非公司核心业务。2018 年 10 月，山东省政府

印发了《关于加快七大高耗能行业高质量发展的实施方案的通知》

（以下简称“《通知》”）。根据《通知》本公司 25 万吨/年氨

醇、30 万吨尿素项目采用的固定床气化炉属于政策明确的淘汰

产能范围，同时结合该业务实际经济效益情况，为积极响应“能

耗双控”政策要求，充分发挥园区优势，调整优化产业结构，持

续提升能源利用效率，本公司于 2021 年 9 月完成 25 万吨/年合

成氨及配套尿素装置（固定床气化炉）的产能退出，停产未对公

司的权益造成不利影响。

（2）尿素硝酸铵溶液、复合肥及水溶肥

中化化肥目前不生产尿素硝酸铵溶液，仅开展规模极小的尿

素硝酸铵溶液零星贸易业务，2025 年相关业务实现收入仅

208.35 万元，收入占比极低，且业务规模保持持续萎缩，自 2027

年起不再开展该项业务，与鲁西化工在该品类上已无实质性同业

竞争。
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复合肥、水溶肥业务目前在鲁西化工整体业务中占比较低，

鲁西化工与中化化肥在该领域的业务重叠对鲁西化工不构成重

大影响。在复合肥方面，2023 年度、2024 年度、2025 年度，鲁

西化工复合肥销售收入占鲁西化工全部营业收入的比重分别为

7.32%、6.99%和 7.13%，低于 10%，同期鲁西化工复合肥毛利占

鲁西化工全部毛利的比重分别为 1.99%、1.80%和 0.91%，复合肥

业务在公司整体经营中占比较低，双方在该领域的业务重叠对鲁

西化工不具有重大影响。水溶肥方面，鲁西化工水溶肥 2023 年

度、2024 年度、2025 年度营业收入占全部营业收入比重分别为

0.03%、0.04%、0.07%，水溶肥占全部营业收入比例极低，不具

有重要性。

据此，鲁西化工与中化化肥上述重叠业务在收入、毛利等核

心指标上占比较低，已不构成重大不利影响。

鲁西化工与中化化肥通过业务协商机制，在销售模式及市场

区域、产品品类、盈利逻辑等方面实施差异化错位发展，实现了

有效控制，规避了不利影响的产生。

在业务模式方面：鲁西化工搭建了开放式销售平台——鲁西

商城电商平台，化肥产品全部线上销售，执行“先款后货”，整

个交易过程线上操作，便捷高效、公开透明。中化化肥坚持以分

销服务为龙头，实行研产销服一体化经营，自建覆盖全国的营销

网络，通过线下渠道销售，并依托多元业务格局与综合性专业农

技服务开拓市场。

在产品品类、市场区域、盈利逻辑方面：鲁西化工聚焦复合

肥、尿素硝酸铵溶液、水溶肥，专注于满足规模化种植对肥料速
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效、精准、低成本的核心需求；销售市场高度集中于山东及周边

省份，并辐射其余种粮大省；核心优势在于低成本产能、高效流

通与现金流，盈利依靠规模走量与周转。中化化肥以“生物肥料

&土壤健康创新引领者”为定位，持续提升肥效利用率，推动土

壤健康，推进“生物+”战略，聚焦养分高效、生物制剂、土壤

健康三大方向；构建了生物肥料全链条体系，销售市场覆盖全国；

核心壁垒在于全国渠道网络、全球化资源、技术服务、品牌优势

及数字化体系保障优势，盈利依托渠道赋能和服务增值。

综上所述，自相关避免同业竞争承诺出具以来，各方多措并

举推进化肥领域同业竞争处置整改工作，通过业务调整、错位发

展等方式来解决同业竞争问题。双方尚存少量产品的重叠业务，

相关收入、毛利等核心经营指标占比低，不会对上市公司形成重

大不利影响。后续公司将持续跟踪业务开展情况，防范产生对公

司具有重大不利影响的同业竞争。

2.鲁西化工与昊华科技之间的氟化工业务同业竞争

在 2021 年 9 月两化合并时，公司与昊华化工科技集团股份

有限公司（以下简称“昊华科技”）在含氟制冷剂、六氟丙烯、

聚全氟乙丙烯、聚四氟乙烯产品上存在相同或相似情形。

（1）含氟制冷剂（R32、R125、R410A）

2023 年至 2025 年，鲁西化工二氟甲烷（R32）产品的营业

收入占全部主营业务收入的比例分别为 0.001%、0.000%、0.678%，

该产品收入贡献均相对有限，对公司整体经营影响较小。双方在

该产品领域的业务重叠，不会对公司经营及财务状况构成重大影

响。
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2020 年-2022 年五氟乙烷（R125）市场竞争激烈，鲁西化工

子公司聊城氟尔新材料科技有限公司（以下简称“氟尔公司”）

因工艺路线原因，原料与能耗成本高、盈利不佳，未开展 R125

生产经营。根据国家氢氟碳化物（HFCs）配额管理制度相关规定，

2020年-2022年被确定为国内HFCs产品永久基线唯一核算周期，

企业该时段合规产量是核定 R125 永久基线、申领年度生产配额

的必备条件，基线数据 2023 年统一锁定后不再调整补录。鉴于

氟尔公司基线周期内无 R125 生产及合规备案资料，未能取得

R125 永久基线，自此永久丧失该产品生产配额申领资质。截至

目前，氟尔公司已停产五氟乙烷（R125），亦不从事相关贸易；

而 R410A 是由 R32 与 R125 的 1:1 混合而成，氟尔公司目前亦未

开展相关生产、销售业务。

据此，鲁西化工与昊华科技在制冷剂领域已不存在重大不利

影响的同业竞争。

（2）六氟丙烯（HFP）

昊华科技生产的六氟丙烯产品主要作为其内部企业下游产

品的生产原料，另有部分产品按合作协议约定，定向提供给其一

家合营公司用作生产原料。除定向提供给上述合营公司外，昊华

科技不面向其他外部市场化客户公开销售。昊华科技是该合营公

司六氟丙烯的独家供应商，该合营公司亦是昊华科技该产品的唯

一外部客户，相关客户群体与鲁西化工不存在重叠交叉，不会与

鲁西化工产生市场竞争。

（3）聚全氟乙丙烯（FEP）及聚四氟乙烯（PTFE）

聚全氟乙丙烯与聚四氟乙烯非鲁西化工的核心业务领域，相
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关业务营收占比较低，且与昊华科技在产品类型、性能参数、应

用场景及客户群体等方面存在显著差异，不构成重大不利影响的

同业竞争关系。

聚全氟乙丙烯产品方面，昊华科技产品包括乳液、粉料和粒

料，其中粒料为三元共聚产品，主要应用于挤出管材、通讯线缆

领域，鲁西化工为二元共聚粒料，无粉料、乳液类产品，主要应

用于彩色料领域，二者产品类型及应用场景差异显著；收入方面，

双方聚全氟乙丙烯的整体收入较小，且占对方/各自的主营业务

收入比例较低，2023 年至 2025 年，鲁西化工聚全氟乙丙烯收入

占自身全部主营业务收入比例分别为 0.91%、0.73%、0.93%，昊

华科技聚全氟乙丙烯收入占鲁西化工的主营业务收入比例分别

为 0.03%、0.03%、0.02%；客户方面，鲁西化工该产品客户主要

集中于江浙区域，而昊华科技每年仅面向 3‑5 家零星客户，双方

客户不存在重叠。基于上述产品、营收及客户层面的客观差异，

双方在聚全氟乙丙烯产品上不构成重大不利影响的同业竞争关

系。

聚四氟乙烯产品方面，鲁西化工与昊华科技在产品具体牌号、

规格参数、核心性能、终端应用场景、客户群体等方面存在实质

性差异。最近三年，鲁西化工聚四氟乙烯产品的营业收入和毛利

分别占鲁西化工全部主营业务收入和毛利的比例分别为 0.86%、

0.69%、0.65%以及 1.35%、0.70%、0.89%，昊华科技聚四氟乙烯

产品的营业收入和毛利分别占鲁西化工全部主营业务收入和毛

利的比例分别为 3.80%、3.23%、3.45%以及 2.51%、0.73%、-1.99%，

聚四氟乙烯并非鲁西化工的核心业务领域；客户方面，最近两年
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鲁西化工与昊华科技均有持续且交易额超过 200 万元的重叠客

户仅为两家，其他客户重叠的交易均有较高的偶发性和不可持续

性，且两家上市公司的产品粒径、形态等不同导致应用领域也存

在较大的差异。结合产品特性、业务规模及客户交易特征来看，

两家上市公司在聚四氟乙烯产品上不存在构成重大不利影响的

同业竞争。

综上所述，鲁西化工与昊华科技在氟化工领域已不存在重大

不利影响的同业竞争。为进一步固化氟化工业务错位发展安排，

从源头规避同质化经营风险，2026 年 8 月 28 日，鲁西化工与昊

华科技签署《氟化工产品合作框架协议》，针对六氟丙烯、聚全

氟乙丙烯、聚四氟乙烯进一步明确产品规格划分、销售边界，建

立常态化协同沟通机制，严控新增同质化业务布局，同时约定新

增竞争性业务下的优先转让安排，构建长效风险防控机制，保障

双方业务错位协同发展（详见公司于 2026 年 8月 29 日在巨潮资

讯网披露的《关于拟与昊华科技签订〈氟化工产品合作框架协议〉

的公告》，公告编号：2026-036）。

三、中介机构意见

受公司委托，北京德恒（济南）律师事务所对公司间接控股

股东相关同业竞争承诺履行情况进行专项核查后认为：中国中化、

中化集团已经履行了关于规范同业竞争的相关承诺，并积极采取

措施减少了因历史遗留问题产生的不利影响，剩余重叠/相似产

品对鲁西化工不构成重大不利影响。

四、结论

截至本公告披露日，中化集团及中国中化积极履行其相关承
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诺，通过各种方式，有效降低了同业竞争的影响，依据《深圳证

券交易所上市公司自律监管指引第 1 号——主板上市公司规范

运作（2026 年修订）》等相关规定，公司与中国中化及其下属

企业之间已不存在对公司构成重大不利影响的同业竞争。后续公

司将持续跟踪督促相关主体保持现有业务差异化安排，防范产生

对本公司具有重大不利影响的同业竞争；若未来出现新的业务重

合情形，公司将第一时间开展核查评估，严格遵照证券监管相关

规定推动妥善处置，积极督促中国中化及相关主体落实合规整改

措施，并按照法律法规及监管要求及时、充分履行信息披露义务，

切实维护上市公司及中小股东合法权益。

五、备查文件

《北京德恒（济南）律师事务所关于鲁西化工集团股份有限

公司间接控股股东履行同业竞争承诺情况的专项法律意见》

特此公告。

鲁西化工集团股份有限公司

董事会

2026 年 9 月 14 日
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