
徐州海伦哲专用车辆股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-005

投资者关系

活动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他（请文字说明其他活动内容）

调研单

位名称

平安基金

华夏基金

国泰基金

兴业基金

泰信基金

南华基金

银河基金

长城基金

华安基金

长江证券

中信建投证券

中信建投基金

光大保德信基金

宝盈基金

鹏华基金

华泰资产

合众资产

中信保诚基金

摩根基金管理（中国）有限公司

3W Fund Management Limited

百年保险资产管理

民生通惠资产管理

湖南源乘私募基金

华宝基金

中信建投经管委财富管理

进门财经

龙悦投资管理

上海宁泉资产管理

北京中金众鑫投资

上海东方证券资产管理

阳光资产管理

上海禾升投资

深圳港丽投资

宝盈基金

上海歌汝私募基金

中信建投资本

时间 2026 年 9 月 15 日 20:00-21:00

地点 线上



上市公司

接待人员

海伦哲副总经理 王俊鹏

海伦哲副总经理兼董事会秘书 张延波

及安盾董事兼副总经理 高昊

海伦哲证券事务代表 徐娜

投资者关系

活动主要内

容介绍

一、公司与调研人员就以下问题进行了探讨

1、公司目前无实控人，第一、二大股东持股接近，对公司决策、收购、业务拓展

有何影响？股东层面如何开展决策？

回复：

公司自 2022 年 12 月改组董事会后无实际控制人，建立起权责清晰、有效运行的治

理体系。重大经营、投资收购事项均以有利于公司及全体股东利益、提升公司长期投资

价值为原则。收购及安盾 51%股权项目董事会全票通过、股东会高票通过。公司大股东

在业务拓展、资本运作等重大事项上不存在分歧，均致力于公司长远发展。

2、股权激励设置 10 亿、20 亿、30 亿营收目标，管理层信心如何？剩余 49%股权

收购的节奏、资金保障情况？

回复：

股权激励考核指标兼顾激励性与可行性，及安盾管理团队对完成目标任务具备信

心。剩余 49%股权的收购条件、估值、交易方式在《关于湖北及安盾消防科技有限公司

之股权转让协议》中已有约定，具体内容详见公司于 2026 年 1 月 20 日在巨潮资讯网

（http://www.cninfo.com.cn）上披露的《关于收购湖北及安盾消防科技有限公司控制权

的进展公告》（公告编号：2026-007）。

3、国内储能消防当前订单情况，国内外盈利能力对比，未来是否会竞争加剧、利

润下滑？

回复：

2026 年国内储能市场整体处于“政策机制过渡、合规监管收紧与商业模式重构”期，

国内已有订单落地，但规模还不大。今年海外订单溢价更高，交付优先级更高。2026 年



国内储能行业政策标准持续提高，《电化学储能电站设计标准》（GB/T51048-2025）国家

标准落地实施、上海团标陆续实施，新疆、内蒙古等地跟进制定地方导则。《热气溶胶

灭火装置》（GB 47370-2026）新国标将于 2027 年 4 月 1 日强制实施，短期面临竞争压力

较小。下游客户需求从单品向系统、全生命周期服务升级，公司具备全链条服务能力，

有望保持较好的盈利水平。

4、气溶胶渗透率何时快速提升，行业何时迎来爆发？

回复：

随着《电化学储能电站设计标准》（GB/T51048-2025）实施的持续影响以及各地验收

标准的更新实施，预计新增储能项目逐步向气溶胶消防方案切换。目前公司在手跟踪气

溶胶储能项目已明显增加，预计 2027 年下半年国内新增储能消防气溶胶项目占比有较

高提升，渗透率将快速上行。

5、美国储能产业链本土化限制，对公司消防产品出口是否造成影响？

回复：

消防系统价值占储能系统仅 2%-3%，不属于美国本土化政策重点管控对象。北美主

要客户未要求转移产能，个别客户仅要求小型组装产能用于供应商准入，主要产品仍会

是国内生产出口，海外业务未受实质冲击。

6、海外客户拓展进度如何？

回复：

目前已经有韩资、美资电池企业和公司对接，其中韩资企业居多，部分韩资企业已

经完成产品导入，等待订单下达即可启动供货，且除了气溶胶产品外，公司系统内其他

产品也可以同步导入。过去海外业务受限于本地化服务网络，目前公司海外销售服务体

系已经搭建完成，预计 2027 年海外集成商、电池厂订单有望大规模落地。

7、针对各国差异化消防标准，公司做了哪些工作？海外团队、服务网络布局情况？

回复：

不同国家、地区消防标准差异较大。公司在美国、欧洲、澳洲配置十余名本地消防

专家，跟踪标准迭代；结合当地工况做产品适配；协助客户完成认证、转证、备案等准



入工作。公司现已搭建了 20 余个国家代理商网络，在代理商所在地设立物料仓，后续

规划区域中心仓，保障 48 小时内响应服务客户需求；公司的预制化安装方案大幅压缩

现场施工时长，降低海外客户成本。

8、对比海外竞争对手，公司面向海外集成商的核心竞争力如何？

回复：

海外传统龙头深耕传统消防场景，对储能赛道布局不足：产品存在导电腐蚀缺陷，

缺少 Pack 级小容量产品，扩产意愿弱，交付周期长，服务响应慢，大量原有代理商转向

与及安盾合作。及安盾产品不导电不腐蚀，覆盖大小全场景，成本低，配套快速服务与

交付能力。

9、数据中心、电力等新兴市场的布局规划、市场空间与市占率展望？

回复：

公司已成立汽车、数据中心、电力储能电站、超级工厂、传统建筑、车辆六大项目

组，2026 年 10 月启动实地调研与方案开发，2027 年正式推进各新场景业务。

车载消防方面，20 余款车型完成多场景测试，覆盖空调冷媒、电池 Pack、油箱三个

场景，其中冷媒灭火与抑制测试已取得重大突破；公司自动化产线、车规级实验室能满

足车企体系要求。数据中心方面联合相关机构共同推进气溶胶方案落地；电力消防国内

市场规模约 200 余亿元，依托各省代理商参与招投标，推进整套消防系统导入电力场景。

10 储能行业及公司相关业务增长预期？

回复：

行业端，海外储能订单储备充足，2026 年部分项目延期主要受电芯价格扰动，订单

并未消失，预计 2027 年海外储能行业增速 50%以上。公司对完成 2026 年及安盾 10 亿

营收目标有信心，预计 2027 年储能相关业务收入保持高速增长，最终取决于项目实际

落地节奏。

11、车载消防单车价值量，拓展难度与公司优势？

回复：

单车价值随车型方案不同存在差异。车载赛道对车企体系认证、测试、研发投入要



求高，多数消防企业切入门槛高；而公司现有产线、实验室、体系能力可以复用，额外

投入较少，相比之下拓展更具明显优势。

12、风电消防市场空间，公司布局情况？

回复：

及安盾参与行业标准制定，与多家头部风电企业已有产品应用。前期受行业低价竞

争影响订单有限；新标准落地后已有国内头部风电企业启动合作。

13、储能安全大会具体安排？

回复：

公司计划于 2026 年 9 月 19 日举办海外代理商大会，9 月 21‑ 22 日召开海外论坛，

23 日召开国内论坛，该会议为全球较大规模储能消防安全会议。参会包含国内储能产业

链企业，多家外资企业参会。

14、国内储能客户市占率情况？

回复：

国内头部储能企业两百余家，绝大部分是公司客户；在大部分头部客户中，公司为

主供应商，市占率较高。

附 件 清 单

（如有）
无

日期 2026 年 9 月 16 日


