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中信建投证券股份有限公司 

关于江苏朗信电气股份有限公司 

2026 年半年度持续督导跟踪报告 

根据《证券发行上市保荐业务管理办法》《北京证券交易所证券发行上市保

荐业务管理细则》《北京证券交易所股票上市规则》《北京证券交易所上市公司持

续监管指引第 14 号——保荐机构持续督导》等有关法律法规、规范性文件等的

规定，中信建投证券股份有限公司（以下简称“保荐人”）作为江苏朗信电气股

份有限公司（以下简称“朗信电气”、“公司”）的保荐人，负责朗信电气的持续

督导工作，并出具 2026 年半年度持续督导跟踪报告。 

一、持续督导工作概述 

项目 工作内容 

1.公司信息披露审阅情况 保荐人及时审阅了公司信息披露文件。 

2.督导公司建立健全并有效执行规

则制度的情况 

保荐人督导公司建立健全规则制度，本督导期内，朗

信电气有效执行了规则制度。 

3.募集资金使用监督情况 

保荐人定期查阅公司募集资金账户对账单，核查公司

募集资金使用情况；前往公司现场核查募集资金使用

情况。本督导期内，朗信电气募集资金存放与使用符

合相关规定。 

4.督导公司规范运作情况 

保荐人通过日常沟通、现场核查、查阅资料等方式，

督促公司规范运作；本督导期内，朗信电气在规范运

作方面不存在重大违规。 

5.现场核查情况 
保荐人就朗信电气募集资金的存放和使用情况进行了

现场核查。 

6.发表专项意见情况 

保荐人对朗信电气以募集资金向全资子公司提供无息

借款用于实施募投项目、使用闲置募集资金进行现金

管理、使用募集资金置换预先已投入募投项目及已支

付发行费用的自筹资金、调整募集资金投资项目拟投

入募集资金金额、为全资子公司提供担保额度事项进

行了核查并发表了专项核查意见。 

7.其他需要说明的保荐工作情况 无 

二、发现的问题及采取的措施 

事项 存在的问题 采取的措施 

1.信息披露 无 不适用 
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事项 存在的问题 采取的措施 

2.公司内部制度的建立和执行 无 不适用 

3.股东会、董事会运作 无 不适用 

4.控股股东及实际控制人变动 无 不适用 

5.募集资金存放、管理及使用 无 不适用 

6.关联交易 无 不适用 

7.对外担保 无 不适用 

8.收购、出售资产 无 不适用 

9.其他业务类别重要事项（包括对外投资、风险投资、委托

理财、财务资助、套期保值等） 
无 不适用 

10.发行人或者聘请的中介机构配合保荐工作的情况 无 不适用 

三、公司及股东承诺履行情况 

公司及股东承诺事项 是否履行承诺 
未履行承诺的原因及 

解决措施 

1、股份锁定及延长锁定期 是 不适用 

2、持股意向及减持意向 是 不适用 

3、遵守公司稳定股价预案 （修订稿） 是 不适用 

4、未能履行承诺的约束措施 是 不适用 

5、填补被摊薄即期回报措施 是 不适用 

6、利润分配政策 是 不适用 

7、回购股份和赔偿投资者损失 是 不适用 

8、发生违法违规行为后自愿限售 是 不适用 

9、不存在触及退市相关情况 是 不适用 

10、挂牌期间不存在相关违规情况 是 不适用 

11、减少和规范关联交易 是 不适用 

12、避免同业竞争 是 不适用 

13、不占用发行人资金 是 不适用 

14、股东信息披露 是 不适用 

四、其他事项 

（一）公司面临的重大风险事项 

1、行业增速放缓的风险 

2026 年 1-6 月中国新能源汽车销量增速有所放缓，报告期内，公司核心产品
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电子风扇及电机总成主要应用于新能源汽车，若未来新能源汽车市场增速进一步

放缓乃至进入存量竞争阶段，公司核心产品的需求增速可能同步下滑，对收入增

长形成压力。 

2、整车厂竞争加剧，对供应链降价要求提高的风险 

汽车行业价格竞争日趋激烈，国内各大整车厂竞相调低售价或推出高性价比

产品，整车厂商对于成本控制的考量逐步加深，冲击市场格局。目前， 汽车零

部件行业内普遍实行“年降”政策，汽车零部件厂商通常在获取项目订单时与整车

厂确认产品供货价格，并约定在产品批量生产后的次年开始执行年降政策，双方

会定期对价格进行协商。若未来汽车行业竞争进一步加剧，整车降价覆盖面进一

步扩大，车型更新换代速度进一步加快，可能会导致整车厂对供应链的降价要求

提高，汽车零部件价格“年降”幅度增大，进而使公司的毛利率承压，对公司的经

营业绩造成不利影响。 

3、客户集中度高的风险 

公司下游行业为汽车整车行业，市场集中度较高，因此公司终端客户也呈现

出相对集中的特点。客户集中度高导致公司对客户依赖度较高，以及面向客户谈

判价格存在劣势，如未来公司因产品竞争力下降或遭遇市场竞争导致公司对主要

客户份额降低，或公司产品价格因客户要求大幅降价，则将对公司的营业收入、

净利润带来不利影响。 

4、收入增速放缓甚至下滑风险 

由于新能源汽车渗透率已接近 50%，其未来增速预计将有所放缓，以及来自

整车厂年降压力增大、整车厂市场份额持续集中导致供应链企业竞争压力增大，

叠加全球贸易摩擦进一步加剧、全球供应链不稳定性增强、公司如未能持续通过

技术迭代与产品创新满足日益丰富的客户需求等因素，公司未来收入存在增速放

缓甚至下滑的风险。 

5、净利润增速放缓甚至下滑的风险 

2026 年 1-6 月公司净利润同比基本保持持平。公司所处下游乘用车行业 

2026 年以来竞争进一步加剧，对上游零部件供应商降价要求持续提升。 未来如
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再叠加新能源汽车补贴政策退坡甚至取消、原材料价格进一步上涨等不利因素，

公司作为汽车零部件企业，毛利率存在较大下降压力，公司净利润也存在增速放

缓甚至下滑的风险。 

6、应收账款增加及坏账风险 

报告期末，公司应收账款账面余额较高。近年来，由于下游整车厂客户使用

供应链债权凭证方式进行付款以及公司发货后不一定能够与客户及时对账开票

等因素，导致公司应收账款实际账期较长，对公司占款增加；此外，近年来新能

源汽车整车厂竞争日益激烈，整车厂盈利能力也遭受较大挑战。如未来整车厂客

户为进一步降本继续延长实际账期，以及整车厂及上游供应链进入淘汰赛或者整

车厂自身经营情况恶化导致回款情况恶化， 这将导致公司存在应收账款较高甚

至发生坏账无法收回的风险。 

7、同业竞争的风险 

上海银轮和 TDI 存在电子风扇风叶、护风圈装配业务，与公司构成同业竞

争关系。针对前述同业竞争，公司控股股东银轮股份及其一致行动人天台银信、

实际控制人徐小敏、徐铮铮出具的《关于避免同业竞争的承诺》 如不能有效执

行，则可能产生同业竞争对公司造成重大不利影响的风险。 

8、潜在独立性风险 

公司在业务、机构、资产、人员等方面与银轮股份及其关联方保持了独立性，

但考虑到报告期内公司与关联方之间的交易较多，若未来公司无法持续拓展独立

的客户及供应商资源，或与银轮股份的关联交易无法持续、公允地开展，则可能

对公司的经营独立性产生不利影响。 

9、关联销售金额及占比较高的风险 

银轮股份系公司控股股东，同时也是国内领先的热管理企业，近几年来营业

收入快速增长。公司主要产品电子风扇可用于银轮股份的前端冷却模块，主要产

品电子水泵可用于银轮股份的热管理集成模块；报告期内，公司对银轮集团的关

联销售金额及占比较高。未来，如银轮股份在汽车、工程机械、储能、数据中心

等领域收入及份额继续快速增长，公司作为银轮股份热管理相关模块的电驱动零
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部件供应商，关联销售收入及占比存在进一步提高的可能;或公司未能持续拓展

第三方客户业务带来相应收入同步增长，也可能导致公司对银轮集团关联销售占

比进一步提高。此外，由于公司对银轮集团的关联销售占比较高，如未来公司与

银轮集团的合作关系发生不利变化，或银轮股份自身经营、业务需求出现重大调

整，可能导致公司的收入、利润存在下滑的风险，并对公司持续经营能力产生一

定不利影响。 

（二）控股股东、实际控制人、董事、高管股份质押冻结情况 

截至 2026 年 6 月 30 日，公司控股股东、实际控制人、董事、高级管理人员

持有的股份不存在质押、冻结的情形。 

（三）北京证券交易所或保荐人认为应当发表意见的其他事项 

无。 

（以下无正文）
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（本页无正文，为《中信建投证券股份有限公司关于江苏朗信电气股份有限公司

2026 年半年度持续督导跟踪报告》之签字盖章页） 

 

 

 

 

保荐代表人签字：    

 黄建飞  刘新浩 

 

 

 

 

中信建投证券股份有限公司 

年    月    日 

 


