
证券代码：300464 证券简称：星徽股份

广东星徽精密制造股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-004

投资者关系活

动类别

☑ 特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

☑ 现场参观

☑其他 （电话会议）

参与单位名称

及人员姓名

申万宏源证券有限公司、德邦基金管理有限公司、上海潼骁投

资发展中心（有限合伙）、开源证券权益投资部、华宝基金管

理有限公司、交银施罗德基金管理有限公司、国泰基金管理有

限公司、禾永投资管理（北京）有限公司、圆信永丰基金管理

有限公司、前海联合基金管理有限公司、合远基金、太平养老

保险股份有限公司、东吴证券投资总部、上海巴郡投资管理有

限公司、银河基金管理有限公司、国联基金管理有限公司、鹏

华基金管理有限公司、渤海人寿保险股份有限公司、湖南源乘

私募基金管理有限公司、华安基金管理有限公司、三井住友德

思、工银瑞信基金管理有限公司、融通基金管理有限公司、上

海嘉世私募基金管理有限公司、上海鑫垣私募基金管理有限公

司、金鹰基金、深圳市景从资产管理有限公司、上银基金、广

东正圆私募基金管理有限公司、前海人寿保险股份有限公司、

睿郡资产管理有限公司、上海呈瑞投资管理有限公司、新华基

金管理股份有限公司、国泰投信、上海大朴资产管理有限公司、

统一投信、太平洋资产管理有限责任公司、阳光资产管理股份

有限公司、上海五地私募基金管理有限公司、海南天倪私募基

金管理有限公司、中信证券资产管理部、上海涌乐私募基金管

理有限公司

时间 2026年9月22日（周二）

地点 线上电话会议（进门财经）、星徽股份总部



上市公司接待

人员姓名

董事会秘书 鲁金莲

证券事务代表 朱晔

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、公司基本情况介绍

二、互动交流环节

1、服务器滑轨业务目前的进展？

尊敬的投资者您好，公司服务器滑轨业务由控股子公司豪

诚精密制造（佛山）有限公司承接，制造基地位于佛山顺德五

沙工业园区，已于 2026 年 7 月底正式投产。前期已完成样品

送样及相关测试工作，目前处于小批量交付阶段。现阶段量产

的产品主要适配 1U、2U规格服务器，单副滑轨最大载重约 50

公斤，可适配深度约 728—762 毫米的标准机柜；更高规格产

品正在开发中，公司规划逐步覆盖服务器滑轨全型号。感谢您

的关注。

2、公司服务器滑轨的客户结构和销售模式是怎样的？是

否直接向海外客户或终端客户供货？

尊敬的投资者您好，从服务器滑轨需求看，海外市场需求

远大于国内市场，公司通过国内客户间接销往海外，因客户准

入需要时间，目前公司暂未直接向海外终端客户供货，公司将

积极进行国内外市场拓展。鉴于公司与相关客户签有保密约

定，具体客户名称及合作细节不便披露。整体看，国内服务器

及机柜厂商对供应链多元化、核心零部件国产化的诉求较为迫

切，为公司提供了较好的切入窗口。感谢您对公司的关注。

3、服务器滑轨与公司传统家居滑轨在技术和工艺上有何

不同？主要门槛体现在哪里？

尊敬的投资者您好，服务器滑轨属于高载重、高耐久性的

工业级产品，对产品精度、安全性、耐腐蚀提出了更严格的要

求，与家居滑轨存在明显差异。一是材料、表面处理要求更高，

主体采用汽车级冷轧钢板，配件采用 304不锈钢，盐雾测试 96

小时，以兼顾强度、韧性并适应服务器机房环境；二是结构精



密，三节式结构、五大组件，适配高载重服务器抽拉，具备顺

序开合、伸出锁止等功能，要求在轻薄条件下完全抽拉并稳定

承重、不脱落，运行安全可控；三是尺寸精度高，关键尺寸精

度公差控制在±0.1毫米以内，与服务器及机柜适配；四是检测

严苛，出口产品需按 UL标准进行悬空加载等测试。公司深耕

滑轨、铰链精密制造三十余年，具备扎实的技术基础。感谢您

对公司的关注。

4、行业竞争格局如何？与龙头企业相比，公司的切入逻

辑是什么？

尊敬的投资者您好，服务器滑轨行业集中度较高，龙头企

业占据约 80%的市场份额，并在专利、客户资源和定价权方面

具备较强优势。公司作为新进入者，并非以抢占龙头存量份额

为目标，而是承接行业需求数倍扩张所带来的市场增量，满足

下游客户分散供应链、培育第二供应商的需求，以差异化方式

切入。另一方面，滑轨是公司第一大成熟品类，公司在精密成

型、主要模具与设备自研、规模化制造及大客户交付体系上已

有长期积累，产品制造品质具备切入工业级市场的基础，早在

2014 年申请了服务器滑轨相关发明专利。感谢您对公司的关

注。

5、服务器滑轨业务的盈利能力如何？

尊敬的投资者您好，由于目前尚处于小批量交付阶段、未

形成规模效应，公司该业务的盈利水平暂不能与行业龙头直接

比较，但预计将显著高于公司传统家居五金业务。上述判断仅

为基于现阶段情况的方向性预期，业务尚处爬坡期，受客户认

证、订单规模、产能利用率及原材料价格等因素影响，存在不

确定性，不构成公司业绩承诺。感谢您对公司的关注。

6、服务器滑轨行业的核心进入壁垒是什么？如何看待后

续潜在竞争者？

尊敬的投资者您好，对公司而言，需要快速提升市场份额，



当前阶段最核心的壁垒在于客户端准入，海外大客户的认证与

验证周期较长；对于跨界进入者，还需同时跨越精密制造技术

积淀、专利技术与客户资源门槛。行业龙头企业深耕数十年，

在专利布局、客户资源和定价权方面优势显著。公司的应对策

略是依托三十余年精密五金工艺积累、主要设备模具自研能力

和快速提升规模化产能的优势，以差异化产品承接市场增量，

并通过与具备客户资源的合作方协作快速切入市场。感谢您对

公司的关注。

7、公司在液冷业务方面是如何布局的？相关合资公司进

展如何？

尊敬的投资者您好，公司通过控股子公司深圳市星徽创新

投资有限公司在算力基础设施散热领域布局了两个主体：一是

思拓睿星徽（广东）散热科技有限公司，于 2026 年 9月在顺

德五沙设立，控股子公司深圳市星徽创新投资有限公司持股

51%，定位为液冷综合解决方案提供商，产品规划涵盖液冷板、

冷量分配单元（CDU）、分水管（Manifold）及浸没式液冷集

装箱等。二是广东正北星徽散热科技有限公司，于 2026 年 7

月设立，由苏州正北连接技术股份有限公司持股 51%、公司及

其关联方合计持股 49%，公司深度参与其运营管理并输出精密

制造与管理能力；该合资公司现阶段以工业储能液冷板为主，

后续将在储能业务基础上逐步向数据中心、服务器等高密度散

热场景拓展。感谢您对公司的关注。

8、公司整体战略是如何考虑的？

尊敬的投资者您好，公司近三年实施“一稳、一进、一优”

的发展战略。“稳”是持续深耕家居五金主业，巩固其作为公

司收入、利润和现金流压舱石的地位，并为高端工业场景储备

工艺与人才；“进”是将 AI 算力基础设施配套业务作为重点

培育的第二增长曲线，现阶段以服务器滑轨为核心方向，并通

过合资方式有序布局液冷核心配件及解决方案，坚持审慎投



入、分步推进，投入节奏与客户认证、订单获取和产能爬坡相

匹配；“优”是优化跨境电商业务，聚焦高毛利品类、强化品

牌运营、以提升盈利质量为导向。上述新业务目前均处于客户

认证、产能爬坡或筹建起步阶段，目前尚未形成规模收入，对

公司业绩的影响存在不确定性，相关情况请以公司定期报告及

临时公告为准。感谢您对公司的关注。

附件清单（如

有）

无

日期 2026年9月22日


