
证券代码：300909 证券简称：汇创达

深圳市汇创达科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-003

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

☑现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

参会人员共 31 人，名单如下：

光大证券：黄帅斌、申青雯

中泰证券：王子杰、邢博阳

华创证券：姚德昌

华福证券：卢大炜

德邦证券：周天昊

博隆伟业基金：华猛

宝盈基金：叶秀贤、容志能

瑞天基金：魏泽园

望正资产：马力

恒邦兆丰：段迎晟、张铭昊

深圳弘洛基金：杨佳春

大成基金：廖健雄

新华资产：陈朝阳

优择基金：卢平



南方基金：柴若琪

清淙投资：杨烨

高毅资产：邢天成

英昊资本：刘秀锋

和聚私募：耿金文

方位投资：朱俊豪

建信养老：刘亚斌

国寿安保：肖佳琪

博普资产：刘世易

诚林资产：乔磊

融通基金：王迪

融通基金：邹曦

其他：冯梓宾

时间 2026 年 10 月 14 日 10:00-14:00

地点 东莞市聚明电子科技有限公司

上市公司接待人

员姓名

董事长、总经理：李明

副总经理兼董事会秘书：许文龙

3DP 事业部总经理：曹传春

投资者关系活动

主要内容介绍

本次投资者调研会议共包含三部分内容：其一，由公司副

总经理兼董事会秘书许文龙女士、3DP 事业部总经理曹传春先

生带领投资者参观公司展厅，介绍公司发展历程、主要产品及

其应用情况，具体内容与巨潮资讯网发布的公告一致，敬请投

资者参阅；其二，投资者交流环节；其三，由董事长、总经理

李明先生及 3DP 事业部总经理曹传春先生带领投资者参观公



司 3D 打印生产线。投资者交流环节主要内容如下：

1. 请介绍一下汇创达入局 3D 打印的大概情况。

答:3D 打印（增材制造）作为一种全新的生产方式，目

前尚未在工业生产中实现大规模应用，对传统制造企业而言，

这既是挑战，更是难得的机遇。汇创达主营业务深耕消费电子

领域，始终密切关注新技术、新工艺的演进趋势，面对这一具

有生产革命性意义的战略机遇，我们自然愿意躬身入局、抢占

先机。

需要指出的是，工业级 3D 打印并非汇创达缺乏经验，而

是整个行业都处于同一起跑线——大家都没有成熟经验可循。

在这场竞逐中，比拼的正是谁的动作更快、谁的决心更大。

汇创达拥有近二十年的精密制造积淀，长期深耕消费电子

与新能源汽车供应链，与华为、荣耀、OPPO、vivo、小米等主

流品牌，以及比亚迪、宁德时代等头部企业建立了稳固的合作

关系。我们具备强大的量产交付能力、卓越的成本控制能力和

广泛的客户资源网络，这正是我们最坚实的"护城河"。

2.公司为什么选择与华曙高科、春草科技合作？

答:华曙高科与春草科技均为 3D 打印设备制造商，其设备

工艺已获得部分厂商认可，合作初期即有部分订单由华曙高科

承接后转交我方生产。然而，两家企业的定位十分清晰——专

注于设备研发与制造；相比之下，汇创达的业务重心更偏向产

品的生产与销售，在相关领域积累了成熟的团队、丰富的经验

与稳定的客户资源。随着未来产品市场逐步打开，汇创达有望

在最终产品的交付及客户对接环节发挥更大优势。



三方优势互补、协同联动，共同构建了市场上稀缺的"全

链条、全制程"解决方案能力，有效规避了同质化、低毛利的

低端竞争，为长期发展奠定了坚实基础。

3.公司 3D 打印业务目前的产线规模及未来产能规划如

何？

答: 公司已建成规模化、体系化的 3D 打印产线布局，具

备成熟的批量生产能力，能够稳定承接多品类、多批次的工业

级订单。目前产线覆盖主流增材制造工艺，设备集群化部署、

自动化运行，形成了从快速原型到批量交付的一体化制造能

力。

根据公司战略规划，正持续推进产能扩张计划，未来将分

阶段扩充设备规模、优化产线结构，进一步提升批量交付能力

与交付稳定性，以匹配下游市场对增材制造日益增长的需求，

巩固公司在行业中的规模化竞争优势。

4.公司控股子公司汇亿达与华曙高科、春草科技两家设备

厂商的合作模式是怎样的？我们的优势在哪里？

答:三方合资公司的战略定位，是围绕消费电子领域的新

产品、新工艺需求，聚焦复杂工艺与技术难题的攻关，充分发

挥产线全制程能力。合作模式上，三方各展所长、优势互补：

华曙高科与春草科技作为设备厂商，提供增材制造装备与工艺

支撑；汇亿达则依托汇创达成熟的批产能力、完善的产品体系

及成本控制优势，保障从研发到量产的顺畅衔接。

通过整合三方的技术、工艺与制造资源，我们构建了覆盖

"打印—后处理—量产"的全产业链解决方案能力。这一协同模



式使我们能够集中优势力量，在新产品研发阶段快速攻克行业

共性难题，在复杂结构件、钛合金等新材料应用上构筑起独特

的竞争壁垒，从而高效抢占增量市场机会。

5.市场对公司拟收购春草科技一事高度关注，请问公司并

购春草科技的战略考量是什么？

答:本次并购主要基于以下三方面战略考量：

一是补齐 3D 打印结构件工艺短板，实现从"坯件"到"全制

程成品服务商"的升级。 汇创达已布局 3D 打印业务，但坯件

成型后的精密研磨抛光是不可或缺的后处理工序，此前该环节

依赖外部外协。收购春草科技后，公司将抛光装备与工艺收归

体内，形成一体化解决方案，可显著缩短头部客户的供应链资

质审核周期，增强客户粘性——消费电子、新能源领域头部客

户的供应链准入周期通常较长，一体化交付能力是赢得其长期

合作的关键。

二是培育新的增长曲线，增厚利润，对冲传统消费电子周

期波动。 春草科技是专精特新"小巨人"企业，自带稳定客户

资源；而汇创达原有导光结构件、精密按键等主业受 3C 行业

周期影响较大。并购完成后，公司将新增智能研磨装备与抛光

耗材两条业务线，业务版图从零部件制造延伸至工业自动化装

备赛道，同时拓展汽车、新能源零部件抛光市场，有效分散单

一行业周期风险。

三是双方下游客户群体高度重合，有利于客户资源双向导

入。双方共同服务消费电子行业头部客户。汇创达可向原有消

费电子客户同步销售春草科技的抛光装备；春草科技亦可向其



装备客户推荐汇创达的 3D 打印结构件与精密组件，形成"装备

+结构件"的协同销售格局，实现客户资源的双向赋能。

风险提示：

1、调研涉及公司未来发展展望、预计及目标等均不构成

公司的实质承诺，投资者及相关人士等均应对此保持足够的风

险认识。

2、公司拟购买资产事项尚处于筹划阶段，交易能否最终

达成存在不确定性。公司将根据后续进展情况，按照相关法律

法规及《公司章程》的规定，及时履行相应的决策程序和信息

披露义务。敬请广大投资者理性投资，注意投资风险。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

附件清单（如有） 无

日期 2026 年 10 月 14 日


