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深圳市博实结科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-017

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访

□新闻发布会

□现场参观

□业绩说明会

☑路演活动

☑其他：线上会议

参与单位名称

信达澳亚基金、博时基金、东方红基金、大成基金、浦银基金、

东证资管、盘京投资、华商基金、宏利基金、平安养老、广发基

金、鹏华基金、诺安基金、前海人寿、财通基金、宽裕资产、晓

喆投资、中颖投资、宁达投资、卓臻基金、鹤禧基金、源峰基金、

深圳证券业协会、粤大基金、上善如是基金、民生证券、金证顾

问（以上排名不分先后）

时间 2026 年 10 月 12 日-2026 年 10 月 16 日

地点 上海市、广东省深圳市

上市公司接待人

员姓名

董事会秘书、副总经理 向碧琼女士

证券事务代表 王占超先生

投资者关系活动

主要内容介绍

一、基本情况介绍

公司是专业从事物联网智能化产品的研发、生产和销售的高

新技术企业、专精特新“小巨人”企业，以通信、定位、AI等技

术应用为核心，基于自研无线通信模组，为物联网众多应用场景

提供智能终端产品及配套解决方案。

公司始终秉承“智慧赋能万物，共创美好未来”的使命，坚

持“成就客户、创新驱动、博大务实、品质至上”的经营理念，

依托“通信+定位+AI”底层核心技术与“模组底座+云端服务+AI

驱动+智能终端”业务生态，深耕车联网，广泛布局物联网，致

力于成为全球的物联网智能化应用解决方案专家。



2025 年度，公司实现营业收入 17.12 亿元，较上年同期增

加 22.10%，实现归属于上市公司股东的净利润 2.35 亿元，较上

年同期增加 33.65%。2026 年半年度，公司实现营业收入 9.10

亿元，较上年同期增加 13.08%，实现归属于上市公司股东的净

利润 1.24 亿元，较上年同期增加 15.27%。

二、提问与交流（同类问题已作汇总整理，近期已回复问

题不再重复）

1、中短期内，公司收入增量主要来源于哪个业务板块？

中短期内，公司有望实现的业绩增长点主要有：第一，公司

智能车载终端产品的“出海”战略稳步推进，海外客户数量持续

增加，成功进入某海外汽车品牌的合格供应商体系并开始小批量

供货，随着公司海外市场推广力度的不断加大，公司智能车载终

端收入规模有望实现稳步增长；

第二，在智能睡眠终端领域，随着客户产品品类的不断丰富

和销售区域的不断拓展，公司智能睡眠终端业务收入有望实现较

快增长。

未来，在巩固现有成熟产品线的海外拓展成果的同时，公司

将持续推进应用场景拓展和产品创新，把握国内外 AI 端侧市场

的业务机会。

2、智能睡眠终端产品有什么功能，2026 年该业务板块有何

新变化？

智能睡眠终端作为一款 AI 端侧类产品，结合客户提供的云

端 AI 数据服务，实时追踪并分析用户的睡眠状态，并根据用户

的体温和睡眠周期，通过端云协同的方式自动调节温度，保持最

佳的睡眠环境，从而有效优化用户的睡眠体验。

2026 年，公司配合客户完成新一代智能睡眠产品的生产适

配和量产落地，客户提供的产品相较上一代在生物传感密度、温

控响应速度、主机小型化等方面优化升级。随着客户产品销售区

域持续拓展，以及客户在国内市场销售规模的稳步增长，预计将

带动公司智能睡眠终端相关收入稳步提升。

3、智能车载终端在海外的营销策略和主要客户群体有哪

些？

公司智能车载终端产品主要面向汽车后装市场，而汽车后装

市场具有地域分布广泛、市场参与主体众多、客户需求个性化、



各地监管政策存在差异等特点。公司智能车载终端在非洲、东南

亚、西亚等地区已形成一定销售规模，短期内公司将继续提升上

述地区的市场份额，并将欧美发达地区作为长期的业务开拓重点

区域。

在海外市场，公司定位设备研发制造厂商，海外业务客户以

B端车载运营服务商为主；公司聚焦硬件研发、量产交付、云平

台搭建，由合作服务商负责面向终端客户提供整体项目方案、本

地化实时运维服务，匹配海外各地差异化市场需求。

4、“两轮车”板块有没有新的业务规划？

公司智慧出行组件业务面向青桔（滴滴出行旗下）、哈啰出

行、美团单车、九号公司等 B端大客户，产品主要应用于共享出

行和电动自行车领域。

公司持续巩固共享单车智能化产品市场地位，稳步推进“两

轮车”智能化产品出海布局；同时，聚焦高端摩托车赛道，提供

高端智慧仪表等产品，助力整车车机智能体验升级。

5、存储芯片等原材料的价格上涨，对公司有何影响？

存储芯片等相关原材料占公司营业成本的比重较低，其价格

波动对公司的影响有限。公司高度重视库存和供应链管理，并根

据原材料的市场价格变动和公司的业务需求实施战略性备货。公

司已储备了一定数量的芯片等关键原材料，能够满足公司中短期

的使用需求。

同时，公司已建立有效的价格传导机制，在获取订单时，将

结合市场环境、产品成本等因素与客户协商确定产品售价。

6、是否存在股权融资、并购和股权激励的计划？

截至目前，公司暂无应披露而未披露的股权融资、并购及股

权激励事项。若后续推进相关计划，公司将严格遵守上市公司信

息披露相关法律法规及监管规定，及时履行信息披露义务。

风险提示

上述内容如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关信

息，不视作公司或公司管理层对行业、公司发展的承诺与保证，

敬请广大投资者理性决策、注意投资风险。

附件清单(如有) 无

日期 2026 年 10 月 19 日
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