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深圳市洲明科技股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-005

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 ■业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

■其他（电话会议）

参与单位名称 具体名单详见附件

时间 2026年 10月 23日 16点

地点 电话会议

上市公司接待人

员姓名

财务总监 王群斌

董事会秘书、副总经理 陈一帆

投资者关系活动

主要内容介绍

本次投资者关系活动以电话会议的形式进行，接待人员与

投资者进行了沟通交流，主要内容如下：

一、公司 2026年三季度业绩情况介绍

2026年前三季度，公司面对复杂的国际经济环境和行业周

期性调整，整体经营呈现"收入、利润短期承压、经营质量持

续改善"的特征。截至三季度报告，公司实现营业收入 55.60

亿元，同比小幅下滑。其中，第三季度单季营业收入 20.09亿

元，同比增长 2.2%。受收入承压、汇兑损失等因素影响，前

三季度归母净利润为 2,199.27万元，第三季度单季出现阶段性

亏损 1,023.63万元。

利润亏损的主要原因有：



（1）部分海外订单交付延后：受原材料供给、海运等因

素影响，部分海外订单交付延后，收入确认时点相应后移，对

报告期利润贡献造成阶段性拖累。需要说明的是，前端需求并

未走弱—截至目前，主要负责海外区域的全资子公司雷迪奥签

单额已恢复同比正增长，增幅超过 18%，需求端出现回暖信号。

（2）汇率波动：前三季度汇兑损失合计达 1.86亿元（主

要计入财务费用），其中，第三季度单季度汇兑损失达 4,481

万元；

尽管利润端短期承压，但公司经营质量确有改善。

（1）现金流显著改善：前三季度经营性现金流净额达 3.18

亿元，同比大幅增长 2.23亿元；

（2）资产质量持续夯实：应收账款余额同比下降 3.55亿

元，减值损失较同期减少 1.25亿元，风险敞口有效收敛；

（3）盈利能力企稳回升：综合毛利率从半年度的 25.19%

微升至三季度末 25.58%，产品结构优化与成本管控逐步显现；

（4）财务结构不断优化：短期借款压缩 6,089 万元，融

资成本同期下行，规模与成本两端同时压降，到期偿付压力和

刚性偿付风险相应减轻。

公司将继续坚持"保增长、重质量、追求有利润、有现金

流"的经营方针，全力以赴推动各项改善措施落地，努力为股

东创造长期可持续的价值。

二、投资者交流环节

1、公司海外业务占比较高，后续将采取哪些举措管理汇率风

险？

答：公司 2026年半年度境外营收占比达 56.96%。针对汇

率波动，公司已建立汇率风险中性管理体系，后续主要采取以

下举措管理风险：

（1）多举措降低外汇敞口：基于公司境外业务敞口较大，公



司主要有以下举措：①资本结构层面：在履行境外投资相关程

序的前提下，以资本金方式补充海外子公司权益，减少内部外

币往来余额，降低外币货币性负债规模；②运营层面：优化海

外库存与备货节奏，缩短外币资金占用周期；③应收层面：强

化海外应收账款过程管理，优化客户信用政策与账期结构。

（2）开展外汇套保对冲风险：基于真实境外经营业务背景，

合规运用外汇远期、外汇掉期、外汇期权等套期保值工具，对

可预期的外币回款开展锁汇，对冲汇率波动带来的不确定性，

减少汇兑损益对公司盈利水平的冲击，稳定海外业务经营预

期。

2、请介绍公司海外业务发展规划？

答：公司重视海外业务发展，后续主要规划有以下：

（1）完善全球分级渠道体系，推进渠道全面升级：建设全面

覆盖全球、高-中-下沉多品牌部署的立体网格化渠道体系，实

施赋能、秩序、激励、商机管理四大核心政策，聚焦专商显、

分销、租赁等全产品线发力。

（2）推动高端产品与 LED+AI解决方案协同出海：加大

Mini/Micro LED、MIP封装等高附加值产品在海外市场的推广

力度，落地更多文旅、商业、XR虚拟拍摄等标杆项目，以"

硬件+软件+AI内容+运营服务"的一体化解决方案提升海外客

户粘性与项目附加值。

（3）强化海外业务投入产出管理：公司强化海外业务从订单、

收入确认到回款的全链路业绩考核机制，提升海外资源投入效

率。长期盈利的改善将更有利于公司海外业务的长久可持续发

展。

（4）持续优化汇率风险管控机制： 完善外汇对冲工具运用，

精细化管控海外应收与存货，通过多层次区域布局与本地化运

营对冲地缘政治及单一市场波动风险，保持海外经营稳健性。



3、请介绍公司全资子公司雷迪奥的经营情况及后续业绩展

望？

答：雷迪奥是公司旗下全资的高端海外品牌，主要面向全

球高端 LED租赁、专业舞台演艺、XR虚拟拍摄等应用场景。

从经营情况看，雷迪奥三季度订单呈现回暖趋势，2026年 1-9

月新接订单同比去年增长超 18%。

后续业绩主要在三个方面：① 稳固高端市场，深耕海外

核心客户：随着外部经营环境边际改善，雷迪奥在欧美高端市

场的订单承接能力持续修复；公司持续强化大客户服务与综合

解决方案能力，深挖核心客户需求，提升客户粘性与复购率；

② 优化产品策略：推动产品精简，聚焦平台旗舰产品开发，

提高产线的规模化效应，改善盈利，降低生产成本。③ 深化

供应链协同：已与核心供应商建立长期战略合作关系，保障

PCB、IC等关键物料的供应稳定，有效保障新接订单成本及按

时交付。

4、公司 “LED+AI” 战略目前推进进展如何？对相关新业务

有怎样的预期？

答：公司"LED+AI"战略正从硬件供应商向"硬件+软件+AI

内容+运营服务"一体化解决方案提供商转型，目前进展主要体

现在以下三个层面：

（1）模型与软件生态：自研"山隐"垂类大模型已完成深度

合成、生成式服务双备案；联合浙江大学、中山大学共建中华

优秀传统文化多模态大模型；UniAIoT 一体化光显中枢、

Z.Brain企业 AI办公平台相继落地，可接入智谱、百度、阿里、

DeepSeek等主流大模型。

（2）产品与方案落地：推出 IN·BOX 模块化沉浸式智慧空

间系统，搭载自研垂类大模型，降低沉浸式场景建设成本，产



品先后亮相深圳文博会、北京 2026 中国科幻大会及中国国际

供应链促进博览会；发布覆盖透明显示、户外创意、智慧会议、

AI沉浸式空间等多款创新产品。

（3）商业化进展：2026 年前三季度 AI 及解决方案业务新

签订单约 1.30亿元，相关项目持续跟进落地中。

目前 AI 业务仍处于投入期，收入贡献逐步释放中。公司

将持续推进"LED+AI"战略落地，收入及利润贡献存在不确定

性，敬请投资者注意投资风险。

5、公司Mini/Micro LED业务进展如何？

答：Mini/Micro LED 是公司高端产品结构升级的核心方

向，公司坚持MIP、COB双技术路线自主研发，打通从Micro

灯珠、IC、封装到模组制造的全产业链，可实现 P0.3—P1.8全

系列MIP产品覆盖。

从盈利水平看，MIP产品毛利率水平较高，是后续毛利率

改善的重点方向；COB 产品在质量稳定性、颜色一致性等方

面表现较好，当前阶段以保障销售规模为主；传统 SMD产品

今年受原材料涨价影响，毛利率面临的挑战相对较大。

从技术进展看，MIP产品的稳定性在报告期内取得一定进

展，公司秋季发布会推出的 USV Pro 等产品实现行业首发

AM+MIP全息屏。未来公司将持续推动 MIP等高端产品占比

提升，优化整体毛利结构。

6、公司在投资者回报及价值提升上主要有哪些措施？

答：公司高度重视投资者回报与公司价值提升。主要有以下

举措：

（1）提升经营质量与盈利能力。公司围绕 LED 显示与照

明主业持续优化产品与客户结构，推进 Mini/Micro LED 等新

技术、新产品的研发与产业化，并积极推进 “LED+AI”等创新



业务落地，形成商业闭环；

（2）股东回报：在股东回报层面，公司近年持续实施现金

分红，最近三个年度利润分配（2023年度、2024年度、2025

年度）累计 3.37亿元，以上分配方案均已实施完毕。

（3）股份回购：公司于 2026年 8月 3日召开第六届董事会

第十次会议审议通过回购方案，拟使用不低于人民币 5,000万

元（含）且不超过人民币 10,000万元（含）的自有资金或自筹

资金，以集中竞价交易方式回购公司股份，回购价格不超过

7.85元/股，用于实施员工持股计划或股权激励计划，截至 2026

年 9月 30日已累计回购 1,643,300股，占公司总股本的 0.15%，

成交金额 875.06万元。回购仍在持续进行中。

（4）长效激励计划：近年来，公司推出多期股权激励与员

工持股计划，已实施 2024年限制性股票激励计划、第二期事

业合伙人持股计划、第七期员工持股计划等，并将本次回购股

份用于员工持股计划或股权激励计划，有效将股东利益、公司

利益和核心团队利益结合一起。

（5）投资者关系管理：公司通过业绩说明会、深交所互动

易、机构调研接待以及路演与反路演等多种渠道，保持与投资

者的常态化沟通，持续提升信息披露质量。

附件清单（如有）参与投资者名称，详见附件。

日期 2026年 10月 27日

附件：参与投资者名称（排名不分先后）

序号 单位名称

1 国信证券

2 凌远创业投资

3 湘财证券

4 个人投资者 2 位
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