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证券代码：300138 证券简称：晨光生物

晨光生物科技集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-007

投资者关系活动类

别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □一对一沟通

√其他 （电话会议）

参与单位名称及人

员姓名

长江证券董思远、陈硕旸、国泰海通林逸丹、创金合信王鑫、宝

盈基金严文炀、华夏基金李彦、汇丰晋信李文华、汇添富何丽峰、

嘉实基金宋阳、金鹰基金蒲启迪、南方基金鲍宇晨、融通基金江

怡龙、信达澳亚吴凯等 188 名投资者。

时间 2026 年 10 月 27 日

地点
河北省邯郸市曲周县城晨光路 1号会议室，其他各电话会议方分

处不同地点

上市公司接待人员 董事会秘书周静、证券事务代表高智超

投资者关系活动主

要内容介绍

一、公司 2026 年前三季度经营情况介绍

二、投资者交流

1、2026 年 Q3 公司收入增长较强，主要原因是？

2026 年第三季度公司收入同比增加了 4.8 亿元，增幅

34.70%，主要原因如下：一是棉籽类业务恢复性增长，2026 年上

半年受客户季节采购调整、新疆部分工厂提前检修，棉籽类业务

收入同比减少了约 22%；第三季度随着发货节奏逐步恢复，棉籽

业务收入同比增长了约 3亿元。二是叶黄素价格、销量同比增长

（销量同比增长了 50%以上），带动了收入的增长。三是其他梯

队产品销量的增加也助力了公司收入的增长。

2、棉籽业务 Q3 收入增长较多，在今年套保敞口较小的情况

下，对 Q4 及后续有什么影响？
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公司棉籽类业务执行对锁经营模式，强化敞口管理，以规避

价格波动风险，上半年收入下降、第三季度收入上升，主要是季

节性影响，1-9 月整体收入无大的波动。该类业务所涉子公司年

加工棉籽能力为 107 万吨—110 万吨，2025 年—2026 年未扩建生

产线，两个年度内经营策略/收入结构无重大变化。

3、前三季度辣椒红毛利率下滑但 Q3 价格已企稳，后续产品

价格如何？当前辣椒红原料采购价格出现约 10%的增长，公司如

何判断后续价格？是否会参考前期公司或行业库存情况？

辣椒红的经营周期与自然财年不同，每年自四季度开始为新

一季的经营年份。2025 年前三季度的经营表现主要受 2024 年经

营周期的行业竞争、采购成本等影响，毛利率逐季下降；自 2025

年第四季度至 2026 年第三季度，已进入了新的经营周期，各季

度之间的毛利率波动在 1个百分点以内，产品毛利率已经企稳。

2026 年新疆辣椒普遍上涨，抬升了行业成本。公司产品价格

定价模式为“成本加成”，受新一季原材料采购成本上升影响，

公司将结合销售策略适时调整产品价格。

4、叶黄素四季度最新成交订单价格及毛利率如何？2027 年

上半年种植面积、成本走势如何判断？

目前公司普通级叶黄素销售的市场报价为 1.2 元至 1.3 元，

价格及毛利高于前三季度。

基于 2026 年叶黄素价格上涨，预计 2027 年种植面积可能会

扩大，但是否会增加叶黄素的供应量还有两方面需考虑：一是种

植面积扩大后，受种子、田地、种植管理等影响，产出的万寿菊

花重量及质量是否能保证；二是明年春季育苗、移栽期的气候是

否有波动或异常。明年叶黄素的产量、供求关系还需要持续进行

跟踪。

5、辣椒精当前原料采购进展如何，市场价格如何？原有库

存还有多少，2027 年整体成本及价格趋势如何？

目前云南辣椒的市场价格同比下降，公司将根据云南的辣椒
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价格走势，结合下年度经营策略适时调整采购量，以保障产品的

竞争力。

6、相比于历史价格高点，如何看待本轮叶黄素和辣椒红的

涨价幅度？涨价的持续时间大概多久？本轮辣椒红价格上涨是

否主要由供给端驱动？

辣椒红（含税价格）曾出现过 1.3 元以上的价格，叶黄素（含

税价格）历史上曾出现过 2.5 元以上的价格。产品的价格会根据

原材料采购价及市场周期等进行综合考量，明年产品的新一季价

格将会在明年采购新一季原材料后确定。

全球辣椒红需求相对稳定，长期来看，辣椒红价格受多重因

素影响，公司期望其在合理利润区间内长周期微波动。

7、美国天然色素替代石油基合成色素的订单进展？若美国

天然色素替代政策有调整，公司对该业务的判断如何？

公司尚未有订单，主要是小量的样品，需要持续跟踪美国的

政策落地情况。

从产业端判断，若美国天然色素替代石油基合成色素的政策

落地，需求释放将是逐步推进的过程。

8、前三季度投资收益同比减少对业绩造成拖累，未来如何

预计或展望？

投资收益同比减少的原因是前三季度参股/联营公司利润同

比减少，套保业务平仓收益少于上年同期。主要是因为参股/联

营公司利润同比减少，从历史数据来看，参股/联营公司的投资

收益占公司净利润的比例、同比变动的幅度均较低。

2025 年受益于棉籽类产品上行的行情，公司参股/联营公司

实现了较好的收益，2026 年同期该公司业绩微亏，实现的利润同

比减少，相应影响公司投资收益的同比减少。其他参股/联营公

司对投资收益同比变动影响约在 300 万元以内。

9、甜菊糖苷前三季度收入同比减少且正在改扩建，接下来

一年如何展望？花椒、胡椒提取如何展望？
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第三季度甜菊糖生产线技改扩产工作启动，截至季末完成了

主体工作，正在收尾、开始试生产，受此影响甜菊糖苷产品销售

收入同比减少约 20%，受益于成本同比降低，甜菊糖苷产品毛利

率同比增加约 5%。原材料收购 8月份已开始，收购量是按照大于

技改前产能、小于技改后产能的量来计划的，主要是考虑到新扩

建的产能释放需要一定的时间。四季度试生产各项指标或参数稳

定后，新的生产线将连续生产，下一年度产量、销量将得到提高。

花椒提取物销量、收入分别同比增长约 32%、33%，胡椒提取

物销量、收入分别同比增长约 150%、142%，延续了良好发展势头。

花椒提取物、胡椒提取物的快速增长，一是得益于该产品市占率

的提升，二是得益于前期公司对原材料价格走势的判断，储备了

一些战略库存。香辛料业务是公司主业，未来公司会继续把这块

业务做大做强，不仅限于花椒、胡椒两个品种，还会扩展其他相

应品种，并延伸到定制化、复配方面，从而提高与客户的合作深

度。

10、公司主力三大品种前期做了库存储备，储备库存的释放

周期如何？

公司的销售策略会向上延伸到对原材料供应、采购的判断，

往往会在原材料价格相对低的年份做战略库存。上年度公司部分

产品做了战略库存，今年将结合新一季原材料价格、供应量、产

品市场情况，波动调整采购量，逐步消化战略库存。

11、保健品业务的利润率情况如何？当前代加工及自产自销

业务后续还有多少增长空间？该业务的长期发展展望及业务模

式规划是怎样的？

公司保健食品业务主要分为自营、代加工两大类，开展代加

工业务是为了提高生产线产能利用率。目前以自营为主，代加工

业务为辅。前三季度，公司保健食品业务持续进行市场开拓，销

售收入同比增长 65%，毛利率约为 18%。

公司已聘请品牌顾问，并逐步搭建自己的销售团队，布局线
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上、线下各个渠道，保健食品业务长期来看将呈逐步增长态势。

附件清单

日期
2026 年 10 月 27 日
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