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武汉联特科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-003

投资者关系活动类别

特定对象调研 ☐分析师会议

☐媒体采访 ☐业绩说明会

☐新闻发布会 ☐路演活动

☐现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及人员姓名

申万菱信基金、德邦基金、东方财富证券、平安基金、易方达、永

望资产、鹏华基金、健顺国际、富国基金、太平资产、淳阳基金、

水璞私募、亘曦资产、准锦投资、浦泓私募、荣冰投资、个人投资

者等。

时间 2026年10月26日 20:00-22:00

地点 线上会议

上市公司接待人员姓名

董事长、总经理 张健先生

董事会秘书、副总经理 肖明先生

董事、副总经理 吴天书先生

证券事务代表 许怡先生

投资者关系活动主要内容介

绍

一、公司三季度业绩情况介绍

公司2026年1-9月实现营业收入12.74亿元，同步增长50.57%，

Q3单季度实现营收 5.78亿元，同比增长 68.92%，环比增长 19.80%。

公司收入金额稳步增长，主要来源于 800G 产品的逐步放量，

以及北美 csp客户突破形成的收入来源。

相关财务数据方面，公司账面现金余额 12.83亿元；存货 12.51

亿元；固定资产投资额近 10 亿元，充分体现了公司的产能准备及

物料准备情况，为接下来的订单交付奠定了良好基础。同时，前述

的相关投资也对公司短期的经营产生一定压力。

二、问答交流

1.公司预付账款相较于其他同行来看偏低的原因？

答：公司的预付账款中主要体现是对上游核心物料的锁定，公

司锁定物料的方式除了通过预付款以外，基于与供应商的长期合作



关系，公司还会通过签署保供协议的方式锁定，因此公司预付账款

并不完全体现公司在上游核心物料锁定的份额。

2. 公司核心产品的进展情况？

答：公司的800G产品已经实现批量发货，发货量每个季度都

环比提升。1.6T的产品方案多元化，包括FRO、LRO、LPO等全系

列产品，并已经成功送样给北美大型csp客户，并取得积极反馈。

公司也在近期实机演示了1.6T LPO产品，其低功耗与低成本的

优势获得现有客户以及潜在客户的高度关注。

借助产品多元化的优势，公司与核心客户之间成了很好的合作

关系，为下一代的LPO NPO等产品奠定了良好基础。

3.公司的客户开拓情况？

答：公司积极开拓海外市场，针对北美市场，公司瞄准的是云

厂商及设备制造商。公司海外市场收入占比超过85%,且公司已投入

大量资源，包括产品开发、海外产能扩张等方面，800G、1.6T产品

在客户端验证进展顺利，已获一些客户验证通过。

4.公司近两年的产能规划情况？

答：公司将持续加大海外制造基地的建设投入，重点聚焦

800G、1.6T及下一代产品如NPO、XPO的产能建设，后续公司将根

据市场需求灵活调整产能分布结构。

5.公司在扩产过程中是否有瓶颈，如资金或设备方面？

答：资金方面：公司通过借款的方式已筹措一定的资金，且公

司销售商品、提供劳务收到的现金也能为公司的扩产提供资金，同

时公司也处于港股申报阶段，为后续的资本开支提供更加充足的资

金保障。

设备方面：针对交期相对较长的设备，公司采取提前下单的方

式保障产能计划如期实现。

6. 公司筹备港股上市的进度？

答：目前港股上市相关工作正在积极推进中，公司将根据法律

法规及市场情况适时披露进展，具体时间及方案尚存在不确定性。



7.公司如何看待2027年以及2028年光模块行业的市场前景？

答：2027年行业仍将保持高增长趋势，2028年伴随着一些新技

术如NPO的落地，有望实现新的增长曲线。因此公司也在积极建设

新产能及做好核心材料的准备。

附件清单（如有） 无

日期 2026年10月28日
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