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投资者关系活动记录表

编号：2026-005

投资者关系

活动类别

特定对象调研  分析师会议

媒体采访业绩说明会

新闻发布会  路演活动

现场参观  其他

参与单位名称

及人员姓名

中信证券 顾训丁

中信证券 江皓云

时间 2026年10月28日

地点 公司董事会办公室（现场调研）

上市公司接待

人员姓名

副总经理、董事会秘书 郑铭

财务总监 项金宏

证券事务代表 杨斌

投资者关系

活动主要内容

介绍

一、如何看待当前餐饮及速冻食品行业整体景气度？

答：速冻食品行业正经历从规模扩张向质量竞争转变的阶段，市

场份额呈现向具备渠道优势、供应链能力和品牌积淀的头部企业集中

的趋势。公司将坚持聚焦主业、稳健经营，通过提升产品力和运营效

率应对行业环境变化。具体经营数据请以公司定期报告披露内容为准，

敬请投资者注意投资风险。

二、公司收入增速的持续性如何？如何看待季度间的业绩波动？

答：公司业绩受季节性因素、基数效应及渠道结构调整等多重因

素影响，季度间存在一定波动，属于正常的经营节奏。从全年看，公

司围绕旺季组织生产经营，第四季度及春节旺季是公司传统的重要销

售季。公司将继续通过产品迭代、渠道深耕和供应链效率提升，夯实

经营基本盘，努力增强收入增长的持续性和稳定性。具体财务数据请

参见公司定期报告。



三、如何看待行业渠道结构的变迁？公司如何应对？

答：当前食品饮料行业的渠道结构正在深刻变化：传统流通及经

销渠道面临调整，会员制商超、兴趣电商、到家业务等新兴渠道快速

发展，渠道话语权与品牌话语权的格局随之变化。公司坚持全渠道发

展战略，线下深耕经销商、商超、便利店、餐饮特通等渠道，线上布

局传统电商平台及新零售渠道，覆盖天猫、京东、朴朴、叮咚买菜、

美团小象超市等主流平台，并通过“线下渗透+线上裂变”模式拓展市

场。公司注重根据不同渠道的用户特征进行差异化的产品和运营安排，

主动拥抱渠道变化，而非被动等待。相关情况请以公司定期报告披露

内容为准。

四、公司与山姆等会员制商超渠道的合作情况如何？

答：公司现代渠道销售主要面向KA、BC等连锁卖场、超市及精品

超市。公司与山姆、盒马鲜生、大润发、胖东来及麦德龙等大卖场建

立了合作关系。其中，公司自2025年起与山姆会员商店开展合作，通

过持续的产品开发和供应链协同，目前保持稳定合作，并持续根据渠

道反馈对产品进行升级迭代。会员制商超渠道对产品品质、供应稳定

性和成本管控要求较高，公司将其作为提升供应链能力、强化品牌背

书的重要平台，稳步推进双方合作。具体合作规模等经营数据涉及未

公开披露信息，请以公司公告为准。

五、公司非遗系列产品的定位和推广思路是什么？

答：公司作为“百年鱼丸世家”，拥有深厚的历史积淀与工艺传

承。公司围绕福州鱼丸等地方传统特色美食，将传统工艺与现代食品

工业化生产相结合，打造兼具文化底蕴与品质体验的非遗系列产品，

作为品牌文化建设与差异化竞争的重要抓手。公司将持续通过产品创

新、场景拓展和文化传播，讲好品牌故事，提升产品附加值和消费者

认同感，推动传统美食文化的传承与产业化。



关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

本次投资者关系活动未涉及应披露而未披露的重大信息。交流以

公司已公开披露的信息为基础；对涉及未公开披露经营数据、股价走

势等敏感问题，公司已向投资者说明并引导其关注公司公告，未透露

或泄露任何未公开披露的重大信息。

附件清单 无

日期 2026年10月28日


