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投资者关系活动记录表

编号：2026-007

投资者关系活

动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 路演活动

现场参观 ☑其他（电话会议）

参与单位名称 具体名单详见附件

时间 2026年10月29日

地点 进门财经（https://www.comein.cn/home/index）

上市公司接待

人员姓名
副总经理、董事会秘书：薛新先生

副总裁：王姣姣女士

应用技术部&市场部副总经理：南亚雄先生

投资总监：章敬富先生

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、简要介绍2026年前三季度业绩情况

2026年前三季度，公司实现营业收入171.9亿元，较上年同

期增长约35%；归属于上市公司股东的净利润为4,335.9万元，

同比增加47%；其中第三季度实现营业收入55.25亿元，较上年

同期增长约26%；归属于上市公司股东的净利润为629万元，同

比增加115.6%。第三季度光伏导电浆料实现销售378吨，环比

增长约9%，出货规模处于行业领先位置；其中海外出货占比超

20%，提升显著。公司银包铜浆料、铜浆等少银无银化浆料产

品推广与应用进展顺利，客户端反馈良好，其中银包铜浆料量

产出货增长显著，铜浆产品在多家客户小批量出货、产品性能

与验证规模行业领先。半导体存储市场维持高景气度。公司持

续看好存储市场长期发展，构建了“光伏材料+半导体存储”



双轮驱动的发展格局。报告期内，公司优化存储业务战略布局

与运营思路，强化供应链管理与渠道建设，在晶圆采购渠道方

面实现了更好的布局。同时优化产品结构，加大存储市场开发

和产品研发力度，推动实现经营转化。

二、问答环节

1、公司高铜浆料最新情况如何？

答：前三季度战略客户产能处于边改造边爬坡阶段，目前

战略客户有效产能约30GW。因此明年，在公司产品不断迭代

和竞争力提升的情况下，总体高铜浆料出货相对于今年全年应

该有不错的起始增长点。除战略客户之外，已有全球前十的龙

头组件客户投入该应用并形成相关产能，处于逐步爬坡过程

中。此外，明年起，TOPCon能效指标将升为国家强标，一级

能效产品的竞争会让龙头企业进入新一轮角逐，金属化成本占

比成为关键因素，可能促进相关客户进一步审视和评估高铜浆

料成本差异化优势的潜力。总体来讲，相对TOPCon正常高温

银浆产品，高铜浆料仍有不错的盈利能力提升。

2、明年公司浆料出货量与市占率策略是怎么样的？

答：目前光伏行业仍处于周期底部，明年浆料需求与全球

装机及下游开工率挂钩。公司经营策略一方面将继续聚焦龙头

稳健安全的客户，着力提升在上述客户中的市占率。另一方面，

公司将进一步着力提升海外出货规模，海外市场单瓦银浆用量

与单位盈利能力都更好。另外，公司将进一步加强技术创新、

优化产品结构，着力提升银包铜浆料、BC浆料等高盈利产品在

产品结构中的占比。

3、公司电子材料业务进展情况？

答：公司电子材料目前主要分为三大板块。一是半导体封

装浆料，目前出货的包括LED和IC芯片的封装银胶、功率半导

体封装烧结银、AMB陶瓷基板钎焊浆料。在少银无银化方面布



局了面向LED/IC芯片的银包铜导电胶、功率半导体封装的烧结

铜、AMB陶瓷基板用的少银和无银钎焊浆料。二是电子元器件

浆料，产品主要聚焦叠层电感、敏感电阻、射频器件应用的银

浆、银包铜浆料和铜浆，目前整体市场进展比较顺利。三是印

刷电子浆料，新能源汽车调光玻璃电极银浆已在多家客户达成

车规级验证和量产应用，玻璃天线银浆开发整体顺利。总体来

看，电子材料业务发挥公司在金属化、互连、热管理方面的技

术专长，拓展消费电子、新能源汽车、通信、工业电子以及AI

领域的相关应用。

4、公司在BC浆料出货量与市占率如何？

答：Q1到Q3，公司BC浆料出货量快速增长，除龙头客户

之外新增了其他TBC量产客户，预计TBC浆料出货量在明年有

进一步增长，盈利水平也会更好一些。对于更前瞻性的HTBC

电池，目前公司已率先实现银包铜浆料的量产应用，为公司在

尖端电池技术应用上创造了领先性。

5、公司三季度海外出货占比和明年海外占比目标？

答：Q1到Q3公司整体海外出口占比稳步提升，单独看Q3

已经超过20%，处于行业优秀水准。公司产品覆盖的海外区域

未来依然有持续拉大出货比例的机会，特别是印度客户群体产

线、设备已到位，处于产能爬坡磨合过程中，从今年开始到明

年产能逐步稳定投产，会对海外出货提升有进一步助力。海外

市场单瓦银浆用量比国内更高，海外产品加工费盈利水平也更

好，公司明年会着力扩大海外出货比例，实现量利共振的改善。

6、公司存储业务三季度收入大概多少？如何展望四季度

市场端情况？

答：三季度存储业务收入大概是2个亿左右。展望四季度，

一方面下游OTT等市场逐步放量，另一方面前期采购渠道投入

逐步体现效果，预计对公司四季度业务规模会有较好的提升作

用。



7、公司对明年或往后存储业务收入预期展望以及后续业

务规划是怎么样的？

答：上市公司管理层已经明确存储业务作为第二主业，持

续加大投入，目标未来两三年发展成为国内领先的第三方

DRAM存储模组企业。

在采购渠道建设方面，公司今年投入较多资源布局上游渠

道资源，包括上游原厂直采渠道和市场采购渠道，已经实现覆

盖国内主要原厂以及海外采购渠道体系，为后续业务的快速健

康发展提供了有效材料支撑。未来在产品方面，在持续扩大消

费级市场业务规模同时大力推动算力侧产品业务。在业务形态

方面，明年存储业务公司将分两块发展，一块是自有产品包括

LPDDR存储芯片、DDR颗粒、内存条等相关存储产品，另一

块是来自原厂品牌产品的经销代理业务。推动实现公司存储业

务与规模的快速增长。

详见附件

日期 2026年10月29日



附件：参与单位名称（排名不分先后）

序号 单位名称

1 中信建投证券股份有限公司

2 华西证券股份有限公司

3 华数数科(浙江)股权投资有限公司

4 太平洋证券股份有限公司

5 中航证券有限公司

6 民生证券股份有限公司

7 华泰证券股份有限公司

8 国金证券股份有限公司

9 国泰海通证券股份有限公司

10 上海君璞投资咨询有限公司

11 天津市江天投资有限公司

12 上海玖鹏资产管理中心(有限合伙)
13 华安证券股份有限公司

14 国盛证券有限责任公司

15 华创证券有限责任公司

16 开源证券股份有限公司

17 中邮证券有限责任公司

18 天风证券股份有限公司

19 深圳量度资本投资管理有限公司

20 中信证券股份有限公司

21 国投证券股份有限公司

22 广东正圆私募基金管理有限公司

23 长江证券股份有限公司

24 鹏扬基金管理有限公司

25 江西彼得明奇私募基金管理有限公司

26 华福证券股份有限公司

27 东吴证券股份有限公司

28 光大证券股份有限公司

29 深圳市鲲鹏恒隆投资有限公司

30 东方财富证券股份有限公司

31 兴业证券股份有限公司

32 方正证券股份有限公司

33 中国国际金融股份有限公司

34 合众资产管理股份有限公司

35 民生加银基金管理有限公司

36 中国人寿养老保险股份有限公司

37 上海临信资产管理有限公司

38 重庆渝汇投资(集团)有限公司

39 上海度势投资有限公司

40 西部证券股份有限公司



41 青岛金光紫金创业投资管理有限公司

42 中邮创业基金管理股份有限公司

43 国信证券股份有限公司

44 西安敦成私募基金管理有限公司

45 IGWT Investment 投资公司

46 深圳市尚诚资产管理有限责任公司

47 深圳市金之灏基金管理有限公司

48 杭州中舍资产管理有限公司

49 申万菱信基金管理有限公司

50 红思客资产管理(北京)有限责任公司

51 上海聚鸣投资管理有限公司

52 群益证券投资信托股份有限公司

53 交银施罗德基金管理有限公司

54 上海云门投资管理有限公司

55 中银国际证券股份有限公司

56 浙江浙商证券资产管理有限公司

57 Drummond Knight Asset Management Pty Ltd


