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证券代码：000951 证券简称：中国重汽

中国重汽集团济南卡车股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：20261104

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他（电话会议）

参与单位名称

及人员姓名

长江证券 吴优 JP Morgan资管 毛起禹

博时基金 谭苏翔 国泰基金 杨衍嘉

国联民生 杜丰帆 中欧基金 姜卫龙

国金证券 陆强易 泰康资产 陈正策

时 间 2026年 11月 4日 9:30-10:30

2026年 11月 4日 14:00-15:00

2026年 11月 4日 14:30-15:30

地 点 公司会议室

上市公司

接待人员姓名

董事会秘书 张 欣

公司 IR 何炳易

投资者关系活动

主要内容介绍

电话会交流的主要内容如下：

1、公司今年三季度的整体运营情况如何？

根据第一商用车网数据，2026年 1-10月我国重卡行业累

计销量约 102.1万辆，同比增长约 10%。但受货运环境变化、

油气价差扩大等因素影响，国内重卡行业在今年三季度增速

有所放缓。
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公司前三季度重卡累计销量同比保持增长态势且增速高

于行业，这充分展现出公司较强的市场竞争力和增长韧性。

同时，公司海外出口业务稳步推进，与去年同期相比无论从

出口总量还是占比，都有较好的提升，市场份额位居行业前

列，国际化布局成效进一步显现。

2、公司三季度研发费用环比增加，其主要原因是什么？

公司主要借助重汽集团旗下的研究院进行委托研发，同

时也有部分自研。研发费用一般按项目进展予以结算。今年

三季度研发费用有一定增长处于在合理范围内，且在各季度

之间存在波动均属于正常情况。目前公司研发投入主要是新

能源及新车型的持续推出。

3、请谈一谈公司新能源重卡产品的发展情况，以及对未

来新能源重卡渗透率的展望。

根据第一商用车网数据，2026年 1-9月新能源重卡市场

累计销售近 22.64万辆，同比增长 64%。其中，9月份国内新

能源重卡共计销售 3.31万辆，同比增长 37%，环比增长 23%，

渗透率创年内新高。

今年以来，公司新能源重卡产销延续良好增势，增速跑

赢行业整体水平，产品竞争力与市场响应能力得到进一步体

现。随着政策、技术、市场形成合力，叠加智能驾驶技术在

安全性能方面更趋成熟，成为推动新能源重卡渗透率上行的

重要引擎。公司将继续深耕新能源领域，以产品技术创新和

场景化落地为抓手，助力新能源重卡规模化推广与可持续发

展。

4、能否介绍一下公司产品目前的出口情况，以及如何看

待出口的持续性。

公司出口业务主要依托重汽集团旗下重汽国际公司开
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展，该公司已连续 21年稳居行业出口第一。

截至目前，公司出口销量占总销量比重已超过一半，今

年三季度出口销量的占比进一步提升。出口市场以非洲、东

南亚、中亚、中东等为重点，业务覆盖 150多个国家和地区。

公司持续看好出口市场，并对出口的稳定性和持续性抱

有信心。整体来看，区域需求结构将为出口的持续性提供有

力支撑；随着出口基数逐步抬升，后续增幅将趋于稳定。未

来，公司将继续借助重汽国际公司的平台优势，深入推进本

地化与定制化策略，积极把握海外增长机遇。

5、公司旗下车桥公司和配件销售公司三季度的整体经营

情况如何？

济南车桥公司是公司的控股子公司，其主要向公司及重

汽集团旗下其他整车企业供应各类车桥产品。依托重汽集团

的协同优势，今年以来该公司车桥销量同比大幅增长，利润

显著提升。去年年底，济南车桥公司通过高新技术企业认定，

并于 2025-2027 年享受所得税优惠政策，上述因素共同为业

绩增长提供了有力支撑。

配件销售公司是公司的全资子公司，其专注于配件销售

与售后服务，致力于提升客户全生命周期体验。去年该公司

调整销售策略，在价格端适度让利，以带动整车销量；同时，

依托扎实的服务能力以及集团后市场业务的拓展，其业务正

逐步延伸至集团下属各二级公司，整体运营态势持续向好。

6、受油气价差的影响，今年三季度燃气车走势低迷。如

何看待未来的趋势？

根据第一商用车网数据，2026年 1-9月，天然气重卡累

计销售 12.78 万辆，同比下降 12%。受油气价差波动影响，

今年以来天然气重卡的销量走势呈现明显的“前高后低”特

征。
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随着天然气供需格局边际缓和，以及国家“十五五”规

划明确提出支持液化天然气在重卡领域的有序应用，行业复

苏节奏值得持续跟踪。公司依然看好天然气重卡市场，我们

也将持续提升产品竞争力，做好长期战略布局。

附件清单（如有） 无

日期 2026年 11月 4日


